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Martes 21 de Abril de 2015
11.10-11.50h g:(;r;c; ;stablecer el clima adecuado para ayudar a las decisiones del S BA Gerente ALTAVISIBILITAT
12.00-12.40h pomo d|fe_ren0|ar £ mn_ovauon CId pE A e EingrEE 2 Xavier Cros Responsable de AECOC Shopper View AECOC
importancia del packaging y el punto de venta
12.40-13.10h  Offline es el nuevo online Marc Malagelada Socio fundador y CEO INSITEOUT
13.10-13.50h  Cémo generar venta a través de la visibilidad en tienda Iban Solé Director General GENNERAVENTA
16.30-17.10n  COmo medir la efectividad de las acciones de marketing en el punto de y\. 1. Forande;  Directora de Marketing TC GROUP SOLUTIONS
venta: indicadores y_tecnologia
17.10-17.50h Yo no vendo, los clientes compran...j estas seguro? Xavier Esteban P Estle%ban. Consutory Formgdor de Empresas. Bxperio XAVIER ES'TEBAN’ Sl
en formacién de vendedores y equipos comerciales. FORMACION
17.50-18.30h  Shopper engagement Ignasi Cusi Secretario General POPAI SPAIN
Miércoles 22 de Abril de 2015
10.00-10.30h  Entrega de premios del 20° Concurso de Industrial Bolsera y llla Escola d'Art i Disseny de Sabadell
11.10-11.50h iLuansmr:des sociales estan transformando la forma en la que trabajamos T CEO & Founder |DEANDO GROUP
12.00-12.40h  El neuroselling, la mente, el nuevo punto de venta Ivo Gilell e oy o CB s IDEI CONSULTORES
Mentor in Mentoring programme de ESADE
12.40-13.10h Ir?sto"rve Neuro ngwsﬂcg aplicaciones de la Programacion Neuro Enric Llado Coach ejecutivo, conferenciante y escritor
Linguistica (PNL) al retail
13.10-13.50h Comol T"e.d" la efectividad de I'as acciones de marketing en el punto de Marta Fernandez Directora de Marketing TC GROUP SOLUTIONS
venta: indicadores y tecnologia
17.10-17.50h Disefio inclusivo pa’ra Ialestrategla empresarial: braille en packaging Luis Garcia Giralt Fundador y CEO ZeKoGram Innova S.L.
como nunca lo habias visto
17.50-18.30h  Como vender mas a través del embalaje en el punto de venta Alfonso Moncasi Marketing Manager SAICA PACK
Jueves 23 de Abril de 2015
12.00-12.40h  Disrupcion en retail Sashka Krtolica Socia fundadora. Retail expert COMMITT GO TO MARKET
12.40-13.10h Disefio inclusivo para Ialestrategla empresarial: braille en packaging Luis Garcia Giralt Fundador y CEO ZeKoGram Innova S.L.
como nunca lo habias visto
" . Formador y Consultor de Empresas
17.10-17.50h  El neuroselling, la mente, el nuevo punto de venta Ivo Giell el e e s E e ol ESATE IDEI CONSULTORES
17.50-18.30h :}r:);rl:c; eerstalblecer el clima adecuado para ayudar a las decisiones del Xavier Borrés Gerente ALTAVISIBILITAT
Viernes 24 de Abril de 2015
11.10-11.50h  Shopper engagement Ignasi Cusi Secretario General POPAI SPAIN
12.00-12.40h  Qué hacer hoy para vender mas mafiana Iban Solé Director General GENNERAVENTA

12.40-13.10h  El futuro del retail: bienvenido al shopsumer Xavier Fisselier Senior Consultant

THE SHOPSUMER INSTITUTE

13.10-13.50h  Vender mediante sentidos y emociones Carles Casas Marketing Manager
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