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Solucions per a empresaris i emprenedors




La segona edicio de bizbarcelona consolida el sal6 de Fira de Barcelona vol agrair la collaboracié a les

Fira de Barcelona com una oportunitat inica per a més de 100 entitats, empreses 1 institucions que van
les empreses que volen créixer o internacionalitzar-se fer possible aquest gran esdeveniment i molt especi-
1 els emprenedors que comencen el seu negoci. Es va alment als promotors: Ajuntament de Barcelona
celebrar el 131 el 14 de juny del 2012 1 va tancar les (Barcelona Activa), Generalitat de Catalunya,
portes amb prop de 12.000 visitants. “la Caixa”, Diputacié de Barcelona, la Cambra de

Comerg de Barcelona i el Consorci de la Zona Franca.
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Visitants

Entitats bizcommunity
Expositors

m? superficie total
Conferencies

Ponents
Assessoraments
Connectavips

Entrevistes emprenedors
amb Vips

Activitats Networking

Video Pitch

Resultats 2012

Amb T'objectiu de donar valor als continguts, per
primera vegada, bizbarcelona va ser un esdeveniment

amb entrada de pagament.

Tot 1 a1x0 el volum de visitants es va mantenir en un
nivell elevat, incrementant notablement el nimero de

visitants empresaris.

Sense dubte, aquest factor va influir de forma decisiva
en l'alt grau satisfaccio per part dels expositorts, visi-

tants, patrocinadors 1 institucions promotores.

En aquest sentit, cal destacar que més del 95% dels

participants recomanaria I'assisténcia a bizbarcelona.




Evolucio visitants bizbarcelona

2006 - 2012
Entrada de
pagament
14-.2-72 v
12.323 11.892
8.625
5.577
5.248
3.784
2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Grau de satisfaccio de la visita.
Recomanaria l'assisténcia a bizbarcelona?

No sap 1,6 % No 2,9 %

N

Si 95,5 %
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Perfil participants
Aturat/da m

13,.2% w En aquesta edici6, es manté l'elevada proporci6 de
()
" treballadors per compte propi (45,5%) 1 s’ha observat
un augment important del nombre de treballadors per

Treballador per Situacié compte d’altres (36,3%).

compte d'altres
VW YRR laboral

[ . .
36,3 % El collectiu d’aturats es va recolzar des de bizbarce-

'S

lona amb un preu d’entrada reduit (1 euro). Aquesta

-
Treballador per iniciativa va tenir molt bona acollida.
compte propi

45,5 % Altres trets importants a destacar és que més del 80%
dels visitants té estudis universitaris i que les dones
335;532 han ampliat ostensiblement la seva cota de participacid
. [}
o (60%).
m
| . 5 6Al,tr7es%, La procedéncia del visitant es basicament Catalunya
Perfil | ' (94,2%) 1 1a franja d’edat majoritaria (83,5%) va dels
emprenedor‘ 24 als 45 anys.
per compte
propi con
89 %

En procés de

creacié d'empresa *7
e




Homes

m

Dones

59%

Génere

Menys de 25 anys

33%

v

Edat

Més de 45 anys

13,2 %

De 35 a 45 anys

37,6 % <
De 24 a 34 anys

45,9 %

Formacié

rofessional
P Altres

rimaris 6'3 0/0
ﬁ\ /8,5 %
Secundaris

4,3 %
Nivell

d'estudis
Universitaris ~
80,2 %

Estrangers Espanya

1,9 % \ 3,9 %
~

Procedeéncia

~._ Catalunya
94,2 %




Cobertura mediatica

Mitja Aparicions  Valor economic Impactes Per la gran rellevancia de 'esdeveniment, els mitjans

de comunicaci6 van oferir una amplia cobertura, tant

Premsa 54 171.636 19.621.584

en premsa com en radio 1 televisio.

Televisio 10 349.153 1.916.000

Entre els mitjans impresos cal destacar l'editorial de la

Radio 929 153.012 9.444.000 Vanguardia 1 el monografic de 4 pagines que va dedi-
car el Peribdico, publicat el cap de setmana anterior a

En linia 394 778.418 130.136.334 l’esdeveniment_

Total 480 1.452.219 154.117.918 Especialment notori va ser també el seguiment en
directe que va oferir el programa “El mén a RAC 1” li-

144 ) o derat per Jordi Basté, que actualment compta amb més
Amplia cobertura mediatica amb

més de 154 M d’impactes 99

de mig milié d’oients 1 un 33,5% de share a Catalunya.

ELLOS NO BUSCAN
EMPLEO, LOINVENTAN

tve s3 @=a 3

CATALUNYA
—

Aprender amantar un
negacio en 24 horas

Bizharcelon;
—| mercatde
= financament
El méon RAC 1 liderat =
per Jordi Basté
en directe a ‘-
bizbarcelona 1
L invershy
volum per
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Comunicacio en linia

La web bizbarcelona.com va ser l'eix vertebrador de

96642 Visites WEB (3 mesos)

tota la comunicaci6 en linia i va reflectir en tot mo-
59, 167 Visites tniques WEB (3 mesos) ment informaci6 actualitzada tant de conferencies com

441 ‘ 909 Paglnes vistes WEB (3 mesos) rebre prop de 100.000 visites i es van consultar gairebé

420.000 Impactes e-mail bizbarcelona 500.000 pagines.

activitats. Durant els 3 mesos anteriors a l'event, es van

Sens dubte, la campanya d'e-mailings ha estat un dels

1,8 M Impactes e-mail bizcommunity

mitjans més eficagos per captar visitants 1 incrementar
la notorietat de l'esdeveniment. Bizbarcelona va llan-

‘ ‘ car 17 missatges a una base de dades de més de 57.000
Bizbarcelona va impactar amb 1,8

. o adreces.
milions de correus electronics, entre
les bases de dades propies i de les enti- Paral -lelament, les 54 entitats de la bizcommunity van
tats bizcommunity , , amplificar I'impacte comunicatiu a la xarxa a través de

les seves accions de comunicacid: webs, newsletters,

e-mailings, butlletins d’associats, xarxes socials, etc.

Web bizbarcelona.com E-mailings Fira
bizrurcslera
A it e g  srvpaarain
& | iQuieres dar un impulsa a b
hlzlm = H . nzharceinna o shrece tedm i rew
s i e it bizbarceiona e
¥ hergdeang oyl
P P ————
e bizbarcelona: todes los recursos para darle el T Ly e
P mejor impulso a tu proyecto empresarial R ————
] T —— -
m ihcreditate shoral o~ =
" ¥ o aasl i
B VS 1 s Pt Sl uﬁ i ) S e = e
[P RN ISR 5 R B ST -
i B e e g —
a4 oty e —— —
A wryae—ty "---u:-. - -:-I-:
[T e el p—— e ey g | - -
Pasgnsgpogs DI PRI P
Sy P — N ——
S A i -
T Gewery i - e . bi )
hewn dwprwa B = P i WO T T T CARINC ' TR,
£ S
et LebEdT i [ — - e Wi il Fors Birdranguiciss B retall. Concce lut elaves pars
§niiene Micrase D = SR rrmE g et on franguicies hoy

(£ 1. 9E EX¥in|

e Bizfranquicias®:retail

ligR T O L A
S o
T o &

=1

U o e o s TT el g P el et e B s
1 b 5 e i e 5 i e e e el
s e —

JACREDITATE AMOIA SO DESCURMT)

ke mabe o nige e ocade e 00 s e THE TR

F mrrmdiein e s B e vy i S

& Tl o
- I

TEB SR | TN i

i T e




]

E-mailings bizcommunity

W viau par o
Vb ivaniaish d L Ve s e

bizbarcelona

i Zrta v |
L L T e ——
b 130 T ey B Bty

u negociol
rigs pars hateriy

i
[ ST
Buncas mesoramiento #n marketing o ventasl
JWessnaL fsraruogn pars
asir— s, |
iMook shoon boke arast § =T
N
anen mipan -t
[ — - e —

bizssreics
et e s & pog————

En bizbarcelona ya lo benemas Dodo Hite

e r rmaE e " .t n
& ormmer e m e e ammm— w1

._ﬁp. o e 1 a1 L

T T T

- e | aidmia Sma

o g <3 ) S — Sy fp—

e e L T

Ugrppdn gy Fimerringmn
e e e I S
B B R e e B e e

Barsns o1 eaftmirisi e
Capim Je MEmpreseding
ant o 1k Brfarrions
[e—

sl
b e B

biZbarceIona

®



(11| Tube|

biZrwrssrs

o e

Fans Facebook

Followers Twitter

Contactes perfil Linkedin

Membres Linkedin

Videos pujats a Youtube

Videos visulitzats a Youtube

Check-ins a Foursquare

bizbarcelona

. B e 10 (] W e b e 8

twikker

flickr

Linked [f}].

Xarxes socials

La comunicaci6 a través de les xarxes socials s’ha
produit a través dels principals bloggs i plataformes:
Facebook, Twitter, Linkedin 1 YouTube.

A Facebook s’ha generat un contingut propi d’interes
per a la comunitat Biz 1 s’ha desenvolupat I'aplicaci6
“Esperit Biz”, un concurs perque els usuaris aportin
les seves frases de que representa per a ells aquest

concepte. Fins ara s’han aconseguit 1.548 fans.

A dia d’avui, hi ha 2.176 seguidors de Twitter. Shan
creat continguts propis 1 s’han gestionat les twittervis-
tas de @xavierverdaguer, @didaclee, @jaumegoma,

@carlosbarrabes, @gomezdelpozuelo

Biz Barcelona
Bir Barcelona en Biz Barcelona
Barcelcna v adredadnres. Espalfa

DEE@CCNES

Consufonia of

Curten?  Biz Barcehena 3t Bir Barcelona
anngchons 400 connechons
Wobsites Company Wabaite
Twdtior
Tt

TR 9 Fullow @insharcehma

e hitpfes lintedin comindhizbarcsona

= mOE — Pini

birbarcelona



El perfil oficial del Sal6 a Linkedin ha obtingut 514
contactes. S’han creat 1 gestionat 3 grups de debat
enfocats a cobrir diferents objectius 1 perfils del salé:
Dones emprenedores, Esperit Biz 1 Biz Technological

Innovation.

La preseéncia a YouTube s’ha alimentat dels clips gene-

rats en el Video Pitch, una nova iniciativa de Bizbarce-

lona que va permetre als participants gravar les seves

videopresentacions.

Finalment, cal destacar la tasca que s’ha dut a terme

per aconseguir l'alta qualitat dels continguts generats

pels blocaires 1 influencers del sector.

App bizbarcelona
3722 Sessions App

8 722 Pagines vistes App
280 Installacions des d’Apple Store

180 Installacions des de Google Play

Bizbarcelona ha desenvolupat una aplicaci6 per a
telefonia mobil (smartphones 1 tablets) que serveix de
guia per al visitant 1 conté informacié actualitzada del
programa de conferéncies, activitats 1 expositors de

lesdeveniment.

La nova iniciativa va tenir una excel -lent acollida per
part dels visitants que, durant la celebraci6 de l'esde-
veniment, van accedir als continguts en 3.722 ocasi-
ons i es van descarregar 8314 pagines. Es important

ressaltar que el 43,96% dels usuaris van consultar els

continguts 2 o més vegades.




Campanya
publicitaria
8 O En aquesta edicid, I'eix de comunicacié de la campanya

SpOtS TV publicitaria ha estat “solucions per empresaris 1 empre-

36 Falques de radio nedors”.

1 10 O O O s qe La campanya de comunicacid, basada en testimonials
. Encartaments a el Periddico . ' '
que personalitzaven els missatges, es va difondre a tra-

40 Insercions de premsa vés d’'un intens programa d’espots de televisio, falques

4 O O de radio, insercions de premsa, banderoles urbanes 1

Banderoles urbanes
autobusos.

10 Autobusos

Especialment notori va ser la difusi6 del “Avanc de pro-

grama’ a través del encartament en 110.000 exemplars

Avan,

et oy e OErama ' » de el Periddico. El fullet de 12 pagines va incloure un

resum de totes les conferéncies, activitats 1 ponents més

destacats de bizbarcelona.

Internacio- g z
nalitzacio Solucions per a empresaris.
i emprenedors * bizbarcelora

N/

Rcits o
1314y 3005

Zbarce\oﬂa

ili OQptimitzacio
vacio Habilitats P
Innovac® directives

Habilidades Optimizacion
directiva: db recursos

Avang de programa

encartat a el Periddico Programa: catala,

castella 1 anglés

Solucions per & empresarts
i emprenedors

1 bizparcelona =~
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TELEVISIO

TV3, 3/24, Canal33, Esport 3

PREMSA

EXPANSION (L-V) Robapégina senar color

. sar
s per jmpulsd

L-V 7:00-12:00

El Mati de Catalunya Radio

Falques 20"

Tot és molt confis L-V 12:00- 14:00 Falques 20" ta zanguar:%a (B.S ) D;b]loe m\lt]'a pagina i)(;lor
El Secret L-V 16:00-19:00 Falques 20" La Vanguard%a (L )S Robapz\ig%na seflar b/n
El Café de la Republica L-V 21:00-23:00 Falques 20" E; P‘:}gsuf Sla (E)) o (; ap\agma senan ln
Tot gira S-D 18:00-23:00 Falques 20" (L-S) 0 ape.lgma sena}* ?0 o
AVUI + PUNT (L-S) (Nac.) Doble media senar pagina color
AVUI + PUNT (L-S) (Nac. Robapagi 1
El Mén a Racl Montse Lluga (gravada)  L-V 08:00-09:00 Mencions 20" (@-8) (Nac) 2 apaglfla sgnar coor
. Ara Robapaginas
La Competéncia L-V 12:00-13:00 Falques 20" Ara 12 pasina
Versi6 Rac 1 amb Toni Clapés L-V 16:00-19:00 Falques 20" p EL
— Ara Emprenem Faldo (6x3)
Tu diras L-V 23:00-01:00 Falques 20" R . L.
L Economic 1/2 pagina
0 o LV 07:00-10:00 Fal 507 el Periodico 1 Pagina color
By 1OF 3 AR agues el Periodico Faldons doble pagina
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9 O Expositors
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Area d'exposicio
Més de 90 empreses 1 institucions van oferir els seus
productes 1 serveis a 11.892 visitants que majoritaria-

ment (69,6%) van tenir com a principal objectiu de la

visita obtenir informacid 1 contactes.

Sens dubte, la preséncia a Bizbarcelona va suposar per
a la majoria dels expositors un augment de notorietat
de la seva marca pero a més una oportunitat tnica per

trobar-se “face to face” amb el seu public objectiu.

Els expositors presents en 'esdeveniment van ser molt
diversos 1 van abastar entre d’altres sectors: finances,

franquicies, comunicacid, internet, assegurances, etc.
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Relaci6 d’expositors

@ SANT CUGAT BUSINESS PARK C 317
A.E.F. ASOC. ESPANOLA DE FRANQUICIADORES D 423
AGENTS & BROKERS B 207
AIDA-SET B 224
AIN BUSINESS CENTER D 402
ALTEUAIRE FRANQUICIES D 431
APOSTA. ESCOLA EMPRESARIAL COOPERATIVA C 313
ARA_COOP. PROMOCIO I CREACIO DE

COOPERATIVES C 313
ARSYS INTERNET D 412
BANKINTER A 103
BARCELONA ACTIVA B 202
C.E. CONSULTING EMPRESARIAL C 322
CAIXABANK C 308
CAMBRA DE COMERC DE BARCELONA C 302
CAPRABO D 421
CASTELL UNIVERSAL H 3
CENTRE DE LA REEMPRESA DE CATALUNYA C 312
CENTRE INT. DE NEGOCIS DE CATALUNYA B 211
CEX COMPLETE ENTERTAINMENT EXCHANGE H 12
CINC BUSINESS CENTER D 408
CLEANWORK ORANGE H 17
COL LEGI D’ENGINYERS TECNICS INDUSTRIALS E 511
CONFIANZA ONLINE B 209
CONSORCI DE LA ZONA FRANCA DE BARCELONA
CORPORANZA LIMPIEZAS ECOLOGICAS H 21
CORREOS B 203
DIAMARKET B 219
DIPUTACIO DE BARCELONA - ALLOTJAMENT
EMPRESARIAL PROV. DE BARCELONA B 208
DIPUTACIO DE BARCELONA - AREA )
DESENVOLUPAMENT ECONOMIC I OCUPACIO B 201
DO IT IN BARCELONA P5/A 501
ECONSULTORS H 7
EDUCO ACTIVIDADES C 332
EMPRESA NACIONAL DE INNOVACION,S.A C 311
EQUIVALENZA H 6
ESADECREAPOLIS B 214
FACTURA DIRECTA E 501
FDS GROUP D 419
FEDERACIO DE COOPERATIVES DE

TREBALL DE CATALUNYA C 313
FIATC ASSEGURANCES B 221
FUNDACIO BOSCH I GIMPERA - UB D 403
FUNDACION REPSOL D 430
GENERAL DE DISENO G 9
GENERALITAT DE CATALUNYA C 304

GOOGLE SPAIN B 216




HELLOMONEY, S.L. H 1
IBERICA DE SERVICIOS Y SISTEMAS, S.A. E 503
ICEX-INSTITUTO ESPANOL COMERCIO EXTERIOR D 404
IMAP INTERNET MARKETING, S.L.U G 71
IP & ID CONSULTING C 314
ISMARTGATE H 4
JM WEBS - ACTIALIA G 13
KIC INNOENERGY D 416
KIDS COLLEGE H 5
KOMPASS SPAIN D 413
LLEIDA.NET D 414
LLONGUERAS ELITE C 330
LON STREET D 429
MDC G 11
MICROSOFT IBERICA D 428
MOBETIA SOLUTIONS E 504
MUNDOFRANQUICIA CONSULTING C 321
MUNDOGUIA C 326
MYNBEST G 15
NUBELO E 505
ONO A 101
PAGINAS AMARILLAS.ES D 405
PARQUES SOLARES DE NAVARRA C 316
PIMEC D 422
PIZZA ROSSO FRANCHISING H 8
PRINTGRAFIC H 29
PROTECCION DE DATOS -MICROLAB H 2
PUBLIPAN C 326
PUNTO DIP FRANQUICIAS H 10
PUNTOBILE A 118
RACC C 325
REFAN BULGARIA B 228
SANITAS E 509
SEIRA. FUNDACIO PER A LA INNOVACIO

I PROJECCIO DEL COOPERATIVISME C 313
SIH ! H 27
SOLVERIS G 5
TECNOCAMPUS MATARO MARESME B 212
TORMO & ASOCIADOS C 319
VELLISIMO CENTER H 11
VERA MAGNA H 19
VIGILIAM BUSINESS SOCIAL NETWORK, S.L. E 513
VIP & CHEAO.COM H 9
VODAFONE D 406
WEB H20 E 507
WSI INTERNET H 23
XEU D 403




Conferencies 1 tallers

Lelevada oferta de conferéncies, I'alt nivell dels po-

12 7 Conferencies nents 1 el gran nombre d’assistents ha superat amb

1 8 5 Ponents escreix les edicions anteriors.

< La major part dels visitants (89,8%) de bizbarcelona
Tematiques o N y
han assistit a alguna de les conferencies i la valoracio

mitjana ha estat de 3,72 punts sobre 5.

Les 127 conferencias realitzades per 185 ponents du-
rant més de 120 hores es van estructurar en 9 temati-
ques: Estrategia 1 gesti6 empresarial, Financament,
Eines de marqueting i comunicacié, Bizfranquicies &
Retail, Internacionalitzacid, Vendes, Innovacid, Ha-
bilitats directives, Optimitzacié de recursos 1 altres

conferéncies.




Ha assistit a Conferéncies i/o Activitats Nimero d’assistents a les conferencies
durant el sal6?

Estrategia 1 gestio empresarial

Financament
V Eines de marqueting

1 comunicacio

No 10,2 %

Bizfranquicies & Retail
Internacionalitzacid

. Vendes

Si 89,8 %

Innovacio

Habilitats directives

Optimitzaci6 de recursos

TOTAL ASSISTENTS
CONFERENCIES




10:00n \ OBERTURA PORTES

10:00h

11:00h

12:00h

13:00h

14:00h

15:00h

16:00h

17:00h

18:00h

El networking glocal
Marc Ambrok; Laura Pelegrin.
Gild International i Adminex grup

Que he de fer per crear una
empresa? | quant val?

Emilia Rovira
Barcelona Activa

Caso de éxito en logistica
e-commerce: factores a tener
en cuenta al elegir a un buen
operadorf

Ivan Beredas Rosa,

Correos
El club del bebé

Reempresa: cedir I'éxit
empresarial

Albert Colomer i Espinet
Reempresa

DESCANS

La RSE i les empreses
d’insercio: exemples de
col-laboracié

Xavier Lopez; Ignasi Parody;
Albert Alberich

Departament d’Empresa i Ocupa-
cié-Generalitat de Catalunya

El marc legal del treball
autonom dependent

Jordi Gutiérrez

Federaci Sindical de Treballa-
dors Autonoms Dependents

La cooperativa, empresa
del segle XXI: un mén de
possibilitats

Xavier Lopez Garcia

Departament d’Empresa i Ocupa-
cio-Generalitat de Catalunya

Relacié necessaria advocat -
emprenedor

Carlos Valls

IMustre Col-legi d’Advocats de
Barcelona

FINANGAMENT

Els reptes de creixement
per a la pime industrial

Carles Trenchs
la Caixa

Como plantear una serie B
Lluis Font,

CEO,

Daniel Sanchez,

First Tuesday

Donant suport al treballador
autonom

Ponent: Juan Longay

Departament d’Empresa i
Ocupacid-Generalitat de
Catalunya

L'ajornament tributari: eina
per als empresaris

Joan M? Gimeno Bou; Jacint
soler Matutes

PIMEC, Petita i Mitjiana
Empresa de Catalunya

Parlant amb els angels
Albert Colomer

Business Angels Network
Catalunya

El plan de negocio: claves
para atraer el interés de los
inversores

Alberto Fernandez Terri-
cabras

IESE Business School

Crowdfunding. Un nuevo
canal de financiacion

Ramén Saltor
Inveready

Jaume Argerich
Joan Sala

Jordi Priu
Francisco Carrero

PALAU 1

{EINES DE

MARQUETING |
COMUNICACIO

Marqueting de guerrilles
Albert Iglesias
ESIC Campus Barcelona

Como hacer un plan de
marketing

Jorge Serra
ESADECREAPOLIS

Noves oportunitats de negoci
amb .cat

Jordi Iparraguirre
Fundacié puntCAT

El hombre que entrenaba
webs: una historia sobre
optimizacién de paginas web
y comercio electrénico

Fermin Palacios
Arsys

Sobreviure a les xarxes
socials

Jordi Camds
ESIC Campus Barcelona

Etnografia digital: conoce a
tus consumidores

Daniel Dévai
ESADECREAPOLIS

Xarxes socials i pimes: tot el
que sempre heu volgut saber
i mai us han contestat

Silvia Ros Argerich

PIMEC, Petita i Mitiana Empre-
sa de Catalunya

Abrir nuevos mercados
online.

Marc Vidal; Vicens Marti
First Tuesday

10:00 h.-10:45 h.

Conferéncia inaugural: El
repte de la franquicia. Una
experiencia real, a carrec de
Jacint Palleja, multifranquiciat
de Natura. Presentat per Xavier
Vallhonrat, president de I'AEF.

10:45 h.-11:30 h.

Claus d’éxit d'un negoci
de retail, a carrec d’Angel
Amat, Soci-consultor de FDS

) Agents &

Consulting. Brokers
Col.legi
11:30 h.-12:15 h. . Oficial d’Agents
L'oportunitat de franquiciar, Matchings Re-  Gomercials de
presentat per Tormo Asociados o rcoe: cobal - Barcelona
R de transmissio

amb la participacié de dues empreses i ”
empreses franquiciadores. ' brokers
12:15h-13:00 h, Reempresa
Obrir un negoci per [rr———

franquiciar-lo, a carrec d’Adria
Soler, Soci-director de FDS
Consulting.

13:00 h.-13:45 h.

1.000 oportunitats de fran-
quicia, presentacio a carrec de
Tormo Asociados.

16:00 h.-16:45 h.
Obrir un negoci propi o

comprar una franquicia?
Com resoldre dubtes, a carrec Networking
de FDS Consulting. Interprofesional
Associacid
Intercol-legial
16:45 h.-17:30 h. de CO”EgIS
Trobada entre empresaris i Professionals de
inversors Catalunya
Networking moderat per Tormo -
Asociados i dirigit a tot tipus de . rl:'
negocis i pimes.
antercoHecial

PLAGA

OIMP - OPEN

INNOVATION
MARKETPLACE

IMP

Open Innovation Marketplace

Premis FPemprén

Fundacié BCN Forma-
cid Professional

Emprendre i apren-
dre: San Francisco
- Barcelona

Miguel Valls; Ricard
Garriga; Xavier Ver-
daguer

San Francisco
Barcelona Sister City
Committee

La formacié

d’emprenedors al

sector agrari

Jaume Si6 Torres;

Enric Dalmau Carré;
I M P Jordi Piera Sanchez

Federacié de Coo-
peratives Agraries de
Catalunya

Open Innovation Marketplace

L’aventura
d’emprendre

Albert Bosch
Associacid de

Joves Empresaris
de Catalunya



UNIVERS

Mercat del
projecte “Cultura
emprenedora a
Pescola”
Diputacio de
Barcelona

PALAU 5 PALAU 2
FMP
INTERNACIONA- 5 WEB Espai Espai
2 INNOVACIO GEC FINANCE 3 0
LITZACIO ACC10 ACC10
CONGRESS | \ARKETPLACE
Uns lluiten per vendre, a e,
Entrepreneurial Business d’altres en canvi els com- Py
Opportunities in NYC/NY pren. Saps per qué? P ) )
Nancy Ploeger Enric Bayd; Miquel Angel E:g:ng :ahr%ena Seily S
Speed Barcelona Activa Oliva ¢ 6 .
networking ACC10 ACCt
H Les xarxes socials: eines q "
p Imec per generar negoci :I‘)ll"'l']“"l';ns sl
Inauguracié Albino Campo Alex Sénchez
Cambra de Comerg de s
Barcelona Vodafone Espara, SAU F P
i Centres
tecnologics
Sessi6 sobre el sector Design thinking aplicat v | v | J?'rr.\a'da. .
industrial als BRIX I:a forga de vendes de als serveis: la revolucio HRE HgE Vegeu el programa diniciacié a
Fautonom ; ) A ' programa programa especific I'exportacié
Jose M? Gomes " Enric Bayo; Tomas Garcia; especific especific
Cambra de Comerg de N RN S
Bt Autononoms PIMEC ACC10
Speed
networking
H Emprenedoria social en
p mec . . » I’economia verda del terri-
" Estratégies cooperatives CRM 2.0 - la gesti6 del tori: visié des la custddia
en contractacio publica  client 360 del territori
internacional Albino Campo Jordi Pietx i Colom; Marc
Isidre Sala; Jordi Escriba o e Comerg de Vilahur Chiaraviglio; Pere
ACC10 EeEsiog Garet; Joan Vives i Garcia
Xarxa de Custodia del
Territori
Accedir a nous mercats . Les patents com
estrangers: Silicon Valley L venda per valors: a oportunitats de negoci
. Commodities/Premium
Anselm Bossacoma, Acc16 ] Elisabet del Valle Alvaro
Mar Castro.. ICEX Alejandro Martin
ar Castro,, "
; ESIC Campus Barcelona grogrflxma I;no;]/a UPC
Speed ACC10/ICEX arcelona Tec
networking
L]
PIMEC oy S s o ML
America Llatina avui tiempos de crisis Capltal..l opo!'tumtat_d un Co-opefition
; ) - nou projecte industrial Event
Muntsa Vilalta Davide Menini Ui AekEmey e WEB
Amec Col-legi Oficial d’Agents Barcelona Activa . ! CONGRESS Vegeu el programa
i egeu e
Comercials de Barcelona orograma Vegeu el espechiic o
o programa y—
especific P
Mercat de la Xina ecommerce - el comercio especific cc
Speed I'aportunitat per deixar  electrdnico, un negocio Reptes de 'emprenedoria, o
networking de parlar de crisis global model Kauffman Fastrac 'ﬁ
Activitat orga- Manu Sanchez Monasterio  Albino Campo Eri Vazquez v
nitzada pel MID. ' c1yp de Marketing de Cambra de Comerg de Fundacié KIM Barcelona <
Mercat d'ldees ' gareefong Barcelona
Disseny de BCD
Barcelona Cen- (ot
tre de Disseny  SoL.oMo, promocion Licitacons publiques, Nuevos modelos i
ambelsuport i ! . A A de negocio online
p internacional del retail també per les pimes Ifiaki E bﬂ
de Ilnstitut Victor de Franci Albert Viard (bl [EETElAe
de Cultura de CIOUCTENCStD ert Vilardaga Ponent: Representant del o
Barcelona ESCI - Escola Superiorde  PIMEC, Petita i Mitjana fons capital Risc S
Comerc Internacional Empresa de Catalunya Q_.

FirstTuesday
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10:00h

10:00h

11:00h

12:00h

13:00h

14:00h

15:00h

16:00h

17:00h

18:00h

OBERTURA PORTES

Quatre maneres de fer créixer
una empresa

Social Point, Dexma, Etnia i Eure-
ka Kids, 4 empreses moderades

per Jaume Baro.
Barcelona Activa

Comptabilitat per
ano comptables

Pere Bugés
Autonoms PIMEC

Emprenedoria social: afrontar
nous reptes, obrir noves
oportunitats

Xavier Lopez Garcia; Maravillas
Rojo; Maria Zapata; Gines de
Haro, Alfred Vernis

Departament d’Empresa i Ocupa-

cio-Generalitat de Catalunya

Estudi de casos: persones
emprenedores, voluntats
transformadores

Eva Gispert; Juan Ruiz; Javier
Gonzalez

Departament d’Empresa i Ocupa-

cid - Generalitat de Catalunya

DESCANS

Emprenedoria cooperativa:
Quins sectors/activitats?

Guillem Perdrix

Federacic de Cooperatives
de Treball de Catalunya

La societat laboral com a
model per sortir de la crisi

Pere Puig

Federacic Societats Laborals de
Catalunya

Proteccid i comercialitzacio
de tecnologies

Isabel Duran; Pascual Segura
Fundacié Bosch i Gimpera

Como gestionar una
startup que pasa de
1 a 100 empleados

Vicente Arias
Asociacién Seedrocket Angels

FINANGAMENT

Terminis de pagament :
una amenaca a les pimes

Antoni Cafiete Martos

PIMEC, Petita i Mitjana
Empresa de Catalunya

Business angels i capital
llavor: aliats en les prime-
res etapes

Elena Rico
la Caixa

Show me the money

Sergi Niedzielski; Guifré
Belloso

Barcelona Activa
(Sessid en catala)

Com tenir éxit amb els
inversors privats

Oriol Sans; Jaume Argerich
ACC10

Financament de projec-
tes tecnologics a I'inici

Jaume Xarrié

Col.legi Enginyers Teleco-
municacid Catalunya

Apoyando el emprendi-
miento e impulsando la
eficiencia energética

César Gallo
Fundacion Repsol

Préstamo participativo
Cormac Leggett

ENISA Empresa nacional
de Innovacidn

Finangament no bancari
per ’economia social

Marc Lloveras
Institut Catala de Finances

PALAU 1

PLAGCA UNIVERS

22@Breakfast: Corporate Entrepreneurship. Applying agile and lean concepts in organizations - Jerc

Xarxes socials, novetats
i tendencies

Alex Sola

Servei de Desenvolupament
Empresarial

Como vender en Redes
Sociales

Oscar Fuente
Asociacion Seedrocket Angels

Digitalizarse o morir
Jorge Aragén Lopez
Yell Publicidad

Que cal coneéixer del mercat
abans d’obrir un negoci

Maria Lluisa Solé Moro

Col-legi de Politolegs i Sociolegs
de Catalunya

Internet en la internacionalit-
zaci6 de la pime

Carles Revilla; Javier Velilla
ACCIO

Aumenta la visibilidad
de tu negocio en la red

Marc Sanz
Google

Disseny com a llenguatge
internacional

Ferran Sesplugues
Fundacié KIM Barcelona

¢Como ganarse la confianza
del cliente online?

Margarita Verdier Sanchez
Confianza online

ALTRES

CONFERENCIES

Iniciatives locals
d’impuls ala
innovacio

Com impulsar la inno-
vacié empresarial?

Quin paper hi juguen
les administracions
locals?

En aquesta sessio
debatrem alguns dels
aspectes fonamentals
per a limpuls de la
innovacié empresarial
des d’una optica cost-
benefici i d'impacte a
mitja i llarg termini.
Diputacid de Barcelona

The importance
of International
Networking for
women’s SMEs

Mrs. Adela Subirana,
Ambassador Ruth A.
Davis, Mrs. Nancy
Ploeger, Mrs. Anni
Bodington

Barcelona Activa

- Escola de Dones
Emprenedores ODAME.
Programa MED EMMA
(Entrepreneurship
Methodology Medite-
rranean Assistance)

Biz
Networking
Jove Cambra
Internacional
de Barcelona
Think you
Networking
for others

Matchings

Reempresa: »

Espai de Activitat

transmissio  Organitzada

d'empreses  PerInstitut
de Cultura de
Barcelona,

Reempresa amb el suport
del MID
Mercat d’ldees
Disseny de
BCD Barcelona
Centre de
Disseny

Networking  Networking

ATJE entre dones
professio-

Associacid 123

Tecnologica  Circulo de

Joves Mujeres de

Emprenedors  Negocios

Professionals

dela

construccid

almén Pendent de

. confirmacio

Col.legi

d’Aparelladors

de Barcelona

OIMP-OPEN
INNOVATION

MARKETPLACE

IMP

Open Innovation Marketplace

IMP

Open Innovation Marketplace

Open
Innovation
Cross
Sectorials

Open
Innovation

Cross
Sectorials



PALAU 5 PALAU 2

me S. Engel | Ramon Costa - Ajuntament de Barcelona i 22@Network - PALAU 3 - PLAGA UNIVERS - CARPA

FMP . .
INTERNACIONALIT- ALTRES FINANCE Espai, Espai,
ZACIO CONFERENCIES ACC10 ACC10
MARKETPLACE
Com iniciar-se en
I’exportacid
Elisabet Coll-Vinent, Cambra . .
de Comerc de Barcelona _Oportunltats_ en turisme The role of a NED and
Montse Estela. AGC10 i gastronomia corporate mentoring
- i ’ i Manel Casanovas Oliver Rothschild
ee cia Giraldez,
Npt i Milagros Valero, ICEX Turisme de Barcelona Gild International
etworking ,
Cambra de Comerg de
Barcelona, ACC10, ICEX,
.
pimec
znla;r;c:::lo:);r::rztaattasla}::eers Seleccié de mercats R+D cooperativa: guanya Creative Leadership for
P Marc Prat competitivitat innovadora entrepreneurial challenge
Sandra Ferrer; ) ) ) o @
Claudia Auradel Cambra de Comerc de Carles Miranda Christer Windelov-Lidzelius F P Veure EER Sessi6 360°
A0C10 Barcelona ACC10 Biocat programa  Co-opetition Model de
especific Event Negoci
Cerimonia d’entrega de ’ . -
Instruments de financament ~ Premis de la 1a edicié del  1yy0y5 amb el metode DOIT: S:rtauer::]oeleong::z:\és)EXIto
1cO Concurs Inlternaclonal del repte a la solucié P : Y
Julia Al Appsdben impulsat per Enric Bavé: Xavi Mikah de Waart, Ferran
ulia Alvarez, 'Ajuntament de Barcelona i nric Bayo; Xavier Camps Nufez
Speed Instituto de Crédito Oficial ICO amb la col-laboracié de ACC10 VIKAH DE WAART
Networking Vodafone, Toshiba i BDigital

Presentacid estudi GEM  Disseny per millorar la qualitat

. Tech City: una oportunitat v Viaillant. Xavier Lopez. de vida dels malalts d’Alzheimer C6mo convencer a
PIMEC  peries empreses de base : : pet: alguien para que invierta

Alberto Fernandez Dia: iel Ci is Ruiz:
tecnologica z o . Dan’|e| C'd_ Moragas, Lluis Bu'z’ en mi proyecto
. Departament d’Empresa i Nuria Coll; Sandra Poudevida i 5
Roger Suarez Ocupacio-Generalitat de El."SAVA. Escpla Syperior de Manuel Marin, Ferran Nufiez
ACC10 Catalunya / Diputacié de Disseny i Enginyeria de Barcelona  Fundacion EADA
Barcelona /Fundacié Pasqual Maragall.
OPTIMITZACIO DE
RECURSOS Les persones empresaries El reto de vender tu
Factura electronica: oblida | utonomes avui: equilibris 2012: el afio de la movilizacion ~ empresa en 2 minutos
el paper! HZERE Enric Jove Joan Riera
Andreu Bru Ramon Vila,, Anna Ferre ESIC Campus Barcelona Col.laborador academic
PIMEC, Petita i Mitjana Empre- Fundacio Pimec accio social de ESADE
sa de Catalunya
Speednetworking
. i Relanza tu negocio:
L] P t d
plmec Com fer un estudi de mercat c{(?éifsoisa“:,:rz‘gso ‘gﬂggmivas iAhora o nunca! Claves,
amb pocs recursos Ifiaki Gonzdlez, David Fargas, consejos y errores mas
Claudia Vallvé Cid Jovita latorre, Marc Cabonell COlINes
Col-legi de Politolegs Departament o'Empresa i Joan Riera F @ P
i Sociolegs de Catalunya Ocupacic-Generalitat de Col.laborador academic
Catalunya de ESADE
~H
v—{
Com crear empreses d’alt nivell 1 love bizness CG
_ Doing better with less dlinnovacio i Ot
Speednetworking Jose Torres Caravaca Amanda Alonso, Toni Laserna,  Luca dell'Oro iy}
Activitat organitza- o Oriol Prat, Luis Zabala, Eric ESIC Campus Barcelona
da pel MID Mercat  Universitat Pompeu Fabra Teruel,Joan Carles Martinez y \ (o]
dpelivibivierca ’ (Sessi6 en Catala)
d’Idees Disseny Parc de Recerca UAB E
de BCD Barcelona CG
Cer;)treI de Dissdeny Las claves para evitar los -
amb el suport de - 4 errores mas comunes en
I'Institut de Cultura nalg'z:zl,a;p'::‘l:{::;,om% Innovar pensando en el usuario  etapas de lanzamiento y b,D
de Barcelona D Jordi Prats rapido crecimiento o
_ Ignasi Cubifia Joan Fi —
i Ineedit Strategic Design Lab 0an hiera
il Ecoemprenedors.cat Col.laborador académic Q_‘

d’ESADE




9 36 Sessions d’assessorament

2 5 6 Experts

Assessorament

Durant els dos dies de bizbarcelona es van celebrar
936 sessions d'assessorament de caracteristiques dife-
rents. Per exemple, al Palau 1 professionals experts de
diferents entitats responien les consultes dels visitants
sobre temes com la gestio i l'estrategia empresarial, el
financament, el marqueting i les vendes, la innovacid,
la millor manera d’optimitzar recursos i sobre com

internacionalitzar I'empresa.

En el palau 5 entitats financeres, institucions 1 asses-
sors estaven a disposici dels emprenedors o empresa-
ris per oferir-los assessorament des d’'un punt de vista
financer 1 rebre sol licituds d'inversi6. Entre les enti-
tats que hi van participar hi havia Banc de Sabadell,
BBVA, ‘la Caixa), Institut Catala de Finances, ENISA,
ACC10 i Barcelona Activa-Ajuntament de Barcelona.
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de Barcelona
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WEBCONGRESS

2 O Conferéencies

42 2 Assistents

Web congress

WebCongress és 'esdeveniment de referéncia en mar-
queting digital. En aquesta edicid, conjuntament amb
bizbarcelona, es va dur a terme la 9a edici6 amb un
contingut excepcional. Dos dies de conferéncies plena-
ries 1 tallers practics, les ultimes tendéncies a internet,
xarxes socials 1 cercadors.

WebCongress va reunir ponents dempreses de reco-
negut prestigi internacional com: Google, Blackberry,
Spotify, Microsoft 1 Ericsson, entre altres.

Aquesta activitat va aportar 422 assistents en les dife-
rents sessions.

Microsoft

l Tuenti

Ericsson




SIME

SIME és el principal esdeveniment europeu sobre opor-

tunitats digitals, que se celebra a Amsterdam, Viena,
Barcelona, Helsinki, Estocolm 1 un nombre creixent de
ciutats 1 centres digitals del mon.

SIME reuneix oradors internacionals de I'area d’inter-

net, els mitjans de comunicacid, les telecomunicacions 1
la inddstria de 'entreteniment, juntament amb empre-
saris, periodistes, professionals de la comercialitzaci6 1
d’altres decision makers.

En aquesta edici6, SIME va portar ponents de primer
nivell com Didac Lee, Ulf Ekberg, Mans Hultman, An-
dreas Heyden, Henrik Lenberg i Francesco Carione.

QSIME

6 Conferéncies

2 51 Assistents

. Didac Lee
| CEO of Inspirit

Ulf Ekberg
Media and enter-
tainment Advisor

Mans Hultman
Investor, Founder
Qliktech

Andreas Heyden
Managing
Director & CE O
of ProSiebenSat

Henrik Lenberg
SoundCloud

Francesco
Carione
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Bizfranquicias&retall

A.E.F. ASOC. ESPANOLA DE FRANQUICIADORES
ALTEUAIRE FRANQUICIES, S.L

C.E. CONSULTING EMPRESARIAL, S.L.
CAPRABO, S.A.

CEX COMPLETE ENTERTAINMENT EXCHANGE
CLEANWORK ORANGE

CORPORANZA LIMPIEZAS ECOLOGICAS
DIAMARKET

ECONSULTORS

EDUCO ACTIVIDADES, S.L.
EQUIVALENZA

FDS GROUP

HELLOMONEY, S.L.

INDIAN WEBS

KIDS COLLEGE

LLONGUERAS ELITE

LON STREET

MUNDOFRANQUICIAS

MUNDOGUIA, S.L.

PIZZA ROSSO FRANCHISING, S.L.
PROTECCION DE DATOS -MICROLAB
PUBLIPAN

PUNTO DIP FRANQUICIAS

RACC

REFAN BULGARIA, LTD.

TORMO & ASOCIADOS

VELLISIMO CENTER

VERA MAGNA

VIP AND CHEAP.COM

WSI INTERNET

Bizfranquicies

Amb la finalitat de posar a disposicié de I'emprenedor
1 també de I'inversor una visio profunda de diferents
aspectes del sistema de franquicies, 'Associacié Espa-
nyola de Franquiciadors (AEF) va organitzar el forum
Bizfranquicies. Aquesta interessant eina al servei del
desenvolupament de I'emprenedoria va ser patrocinada

per FDS Group i Tormo Asociados.

El repte de la franquicia: una experiéncia real
Claus d’exit d'un negoci de retail

Loportunitat de franquiciar

Obrir un negoci per franquiciar-lo

1.000 oportunitats de franquicia

Obrir un negoci propi o comprar una franquicia?

Trobada entre empresaris i inversors

Organitzat per:

~ FOS Growe

Patrocinat per: N
Franchine, Retaeld, Foad and Lainpreasias

TORMOASOCIADOS




GEC

Durant el bizbarcelona 2012, els guanyadors dels con-
cursos dels millors 16 centres d'emprenedoria mundials
van presentar-hi el seus plans de negoci. Un jurat for-
mat per reconeguts inversors, empresaris i executius de
grans corporacions internacionals va donar la maxima
puntuacio a Awak Technologies pel desenvolupa-
ment tecnologic i el projecte de comercialitzacio
d’una maquina de dialisi portatil, que té el tamany
d’'una bossa de ma. El projecte va obtenir un premi en
metal.lic de 15.000¢€.

La segona classificada va ser 'empresa nord-ame-

ricana Alphabet Energy, pel seu sistema de recupera-

ci6 d'energia a ravés d’un revolucionari material termoe-

léctric de silici. La dotaci6 del premi era de 5.000€.

El tercer lloc el van compartir dues empreses,
BioSolutions, de Méxic, i Ecolibrium Energy, de
Iindia. A I'empresa mexicana se li va atorgar el premi
per la fabricaci6 de resina plastica biologica a partir de
fibres vegetals naturals. A I'India, per la seva soluci6
inalambrica de baix cost per al control 1 I'optimitzacio
del consum energétic d'industries i empreses. Van rebre
un premi de 3.000€.

16 Finalistes
14 Paisos diferents nominats
16 Escoles de negoci internacionals

3 Guanyadors

Global Entrepreneurship Competition

Sponsored By: MiC’OSOﬂ
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Open Innovation
Marketplace

Per primer cop es va celebrar 'Open Innovation

Reunions face to face Marketplace en el marc del bizbarcelona 2012. Liob-

jectiu de la proposta era que emprenedors 1 empreses

Video conferencies . . .
proposessin solucions als reptes tecnologics que les

Paisos representats grans corporacions poguessin traslladar als seus pro-
ductes o serveis. MICROSOFT, AQUALOGY, CISCO
i TELEFONICA sén algunes de les corporacions que

van plantejar reptes tecnologics a la comunitat inter-

' nacional d’innovacié.
[ )

Open Innovation Marketplace




(lobal Talks

3 Sessions plenaries amb Microsoft,
Youtube 1 Intel

5 Taules rodones amb emprenedors
internacionals, Venture Capitals
americans, europeus 1 grans
corporacions.

3 4 Ponents

Les conferéncies Global Talks van oferir als partici-
pants de bizbarcelona l'oportunitat exclusiva de conéi-
xer alguns dels actors més importants de la innovacio 1

la empreneduria en I'ambit mundial.

GLOBAL TALKS
ON INNOVATION &
ENTREPRENEURSHIP

Cross Sectorials
Sessions d’aplicacions tecnologiques

Empreses
- Centres tecnologics
- Parcs cientifics 1 tecnologics

3 7 Ponents

Les presentacions cross sectorials van ser un punt de
trobada per mostrar la versatilitat de la tecnologia

avancada.

Sponsored By:

D AQUALOGY




Inversors Venture Capital
Contactes Speedating
Contactes entrevistes amb
Venture Capitals nacionals 1

internacionals

Milions d'inversié potencial en
projectes

RGOP

Finance Marketplace

Finance Marketplace

En aquet espai els participants podien presentar el
seu projecte a entitats financeres, institucions, repre-
sentants de xarxes de business angels i societats de
capital risc, tant internacionals com locals, aixi com
grans corporacions que busquen empreses innovadores

per comprar.

A traves d’'un sistema de Speed dating els emprenedors
presentaven en primera ronda el seu projecte. Si resul-
tava interesant a 'inversor, es reunien en una segona
ronda per coneixer el projecte amb més detall. Es cal-
cula que hi havia un potencial d’inversié en projectes

de 94 milions d’euros.

Aquesta activitat de pagament va tenir molt bona aco-

llida 1 va generar més de 1.500 contactes.




Business Angel Network Catalunya
BCN Business Angels

Caixa Capital Micro (Caixa Capital Risc)
EIX Technova — La Salle

ESADE Business Angels

Keiretsu Barcelona

Red de inversores de IESE

The Crowd Angel (Inveready)
SeedRocket

Banc de Sabadell
BBVA,
La Caixa

Institut Catala de Finances
ENISA
ACC10

Barcelona Activa-Ajuntament de Barcelona

KnifeCapital
IDG VENTURES

Xarxa Global Robert

BenHighGrowth
Alta Partners
Kleiner Perkins
Caufield & Byers

Baring Private Equity Partners

Elaia partners

Personal Health Solutions

Inveready First Capital I

AEBAN
Labrador
INSEAD GAIN
Ysios Capital

Keiretsu Forum

Caixa Capital TIC

Andrea Bohmert
Phil Sanderson
Jordi Robert
Merce Tell

Garrett Gruener

Randy Komisar
Nuria Bosch
Xavier Lazarus
Steve Seuntjens
Ignacio Fonts
Juan Roure
Sean Foote

Bill Magill
Laia Crespo
Judith Iglehart

Sergio Pérez



Networking

Una de les activitats fonamentals del bizbarcelona és el

4 Activitats de Networklng networking, posar en contacte professionals, emprene-

1
2 200 Participants activitats
Networking

dors 1 empresaris que puguin necessitar partners per
tirar endavant un projecte, serveis d’altres emprene-
dors o simplement aconseguir obrir horitzons mentals 1

visualitzar noves idees.

Entre les activitats de networking, va destacar l'orga-

nitzada per Pimec: un speed dating per a professionals.
. Segons Pimec, aquesta és la dinamica més efectiva per
- incrementar la xarxa de contactes 1 maximitzar les

oportunitats de negoci dels participants.

Un escenar
de possibil:
i contacte _
professig '5!: :

u,l"

-



També va tenir molt bona acollida I'espai de networ-
king professional organitzat per Agents & Brokers, en
el qual els participants podien escollir amb qui volien
contactar en funcid del sector economic que els interes-

sava.

Reempresa, organitzat per CECOT, va oferir als parti-
cipants la possibilitat de conéixer empreses 1 negocis en
funcionament, economicament viables 1 a punt de ser

traspassats a altres empresaris o emprenedors interes-

sats en continuar el negoci.

agentS& s

Agents & Brokers brokers otz

Matchings Reempresa:
espai de transmissio d’empreses

H=ampresa

Networking interprofesional % Isinrercolecial

Biz Networking JCIQ

Think you. Networking for others g}’f .
o Fa
Borsa de talent emprenedor

Y ]

Networking ATJE

Professionals de
la construccidé al mon

', OO0 LDG | DARARDLLADDRS ARQLATLCTES TECRHCS
o EH MR DB A i S AARCELRL

Speed dating pimec

AN



30 KiE

145 Entrevistes emprenedors amb VIPs

Connecta Vip

Els directors generals d'empreses importants del pais
també van tenir una estona per passar per bizbar-
celona 1 assessorar a emprenedors 1 empresaris: el
Connecta Vip. En reunions individuals de 20 minuts,
cadascun d’ells conversava amb els emprenedors per
coneixer els seus projectes 1 recomanar-los com els
podien millorar. Hi van participar professionals de la
talla d’Adriana Casademont, vicepresidenta i conselle-
ra delegada de Casademont SA; Miquel Roca 1 Junyent,
fundador de Roca Junyent Advocats; Nuria Basi, presi-
denta d’Armand Basi; 1 Josep Maria Rovira, president

d’Endesa a Catalunya, entre d’altres.



Video Pitch
En T'espai Video Pitch, una nova iniciativa de bizbar-
celona, els emprenedors i empresaris van poder en- 3 . O O O Impactes Mur
registrar videos de les seves presentacions. Un equip . .

, o Video Pitch
d’'assessors experts en comunicaci6 els indicaven com

fer-los. Les millors videopresentacions es van penjar al

v
web del sald. ) P it C h

A

El Mur T [R— e —

Vides Pich Birbarceiona 7813 nnows Geves Energy, 5. 1

En aquesta edici6 el Mur, un espai perqué emprene-

dors 1 empresaris es donessin a conéixer, es va tornar a
omplir d'anuncis, targetes, cartells, fotografies, etc. En
finalitzar I'esdeveniment, es van comptabilitzar més de

3.000 missatges i anuncis.

Patrocinat per:

FONDO
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Relaci6 dentitats bizcommunity

22@Barcelona

“la Caixa”

ACC10 - Generalitat de Catalunya
Alta Partners

Altran

Ajuntament de Barcelona

Amec

Arsys Internet

Asociacion de Parques Cientificos y
Tecnoldgicos de Espaia - APTE

Asociacion Espanyola Franquiciadores

Asociacion Seedrocket Angels

Associacié Catalana d’Entitats de Recerca -

ACER

Associacié d’'Empreses i Institucions
de 22@Barcelona - 22@Network

Associacié Intercol legial de Col legis
Professionals de Catalunya

Associacié Joves Empresaris Catalunya
Associacié Tecnologica Joves Emprenedors
Autonoms PIMEC

BANC

Barcelona Activa

Barcelona Digital Centre Tecnologic
Baring Private Equity Partners

BCD Barcelona Centre de Disseny

BCN BA

BenHighGrowth

Biocat

Business Angels Network Catalunya

BZ Barcelona Zona Innovacié

Caixa Capital Risc

Caixa Capital TIC

Cambra de Comerg de Barcelona

Centre de Visi6 per Computacié - CVC
Centre d’'Innovaci6 i Tecnologia - CIT UPC
Centre Tecnologic Ascamm

Centre Tecnologic Leitat

Centre Tecnologogic CETEMMSA
Cercle Tecnologic de Catalunya - CTecno
CINC Business center

Circulo de Mujeres de Negocios
Circulolegal

CityMart

Club de Marketing de Barcelona

Col legi d’Aparelladors de Barcelona

Col legi d’Enginyers Tecnics i Périts de
Telecomunicaci6 de Catalunya

Col legi Enginyers Telecomunicacio
Catalunya

Col legi Oficial Agents Comercial BCN

Col legi Oficial Enginyers Industrials
Catalunya

Col legi Politolegs 1 Sociolegs Catalunya

Confederacié Treballadors Autonom Cat
Confianza Online

Consorci Biopol'H

Correos

Departament d’Empresa 1 Ocupaci6 -
Generalitat de Catalunya

Diputacié de Barcelona

EixTechnova

ECOEMPRENEDORS.CAT

Elaia Partners

ELISAVA

ENISA Empresa nacional de Innovacién
ESADEBAN

ESADECREAPOLIS

ESCI

ESIC Campus Barcelona

FDS Consulting

Federacié Cooperatives Agraries Catalunya
Federaci6 Cooperatives Treball Catalunya

Federacié Sindical Treballadors Autonoms
Dependents

Federaci6 Societats Laboral Catalunya
FemCAT

First Tuesday

Fundacié BCN Formaci6 Professional
Fundaci6 Bosch i Gimpera

Fundaci6 CP’AC

Fundacié KIM Barcelona

Fundaci6 Pascual Maragall

Fundacié PIMEC acci6 social
Fundacié privada Emprén

Fundaci6 puntCAT

Fundacién Repsol

Fundacién CyD

Fundacion EADA

Gild International

Google

Graft Capital Partners

IDG VENTURES

IESE Business School

Il lustre Col legi d’Advocats de BCN
Ineedit Strategic Design Lab
InPreneur

INSEAD GAIN

Institut Catala de Recerca de I'Aigua - ICRA
Institut CatalA de Finances

Institut de Cultura de Barcelona
Instituto de Credito Oficial - ICO
Instituto Espanyol Comercio Exterior

International Association of Science Parks
- IASP

Inveready

Inveready Capital

Joan Riera Professor Empreneduria ESADE
Jove Cambra Internacional de BCN
Keiretsu Forum

Kleiner Perkins Caufield and Byers -KPCB
KnifeCapital

Know Capital

Labrador

Medigrup Digital S.L

Microsoft

Mikah de Waart

Parc Cientific 1 Tecnologic de la UdG

Parc Cientific i Tecnologic de Terrassa -
Orbital 40

Parc Cientific Tecnologic Agroaliment de
Lleida

Parc Cientific Tecnologic Turisme i Oci
Parc de I'Alba

Parc de Recerca i Innovacié UPC - Parc UPC
Parc de Recerca UAB

Parc Recerca Biomédica de BCN (PRBB)
Parc Recerca UPF-C. Socials i Humanes
Parc Tecnologic BCN Nord (BCN Activa)
Parc Tecnologic de Catalunya Central
Parc Tecnologic de Tarragona

Parc Tecnologic del Valles

PIMEC Petita i Mitjana Empresa Cat.
Programa Innova - UPC BarcelonaTech
Reempresa

Rockstar

San Francisco BCN Sister City Committee
Secartys

Seed Rocket

Seniors Espanyoles Cooperacién Técnica
Servei de Desenvolupament Empresarial
SIME

TecnoCampus Mataré-Maresme
Tecnopare, Parc Tecnologic del Camp
Tormo Asociados

Turisme de Barcelona

Universitat Pompeu Fabra

Universitat Rovira 1 Virgili

Vodafone

Voluntaris en Assessoria Empresarial
Webcongress

Xarxa de Custodia del Territori

Xarxa Global Robert

Xarxa de Parcs Cientifics 1
Tecnologics de Catalunya

Yell Publicidad
YouNoodle
Ysios Capital



Gracies a les entitats de la bizcommunity,
Bizbarcelona ha tornat a ser tot un exit.

ESADECREAPOLIS
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biZbarcelona

Solucions per a empresaris i emprenedors

Bizbarcelona agraeix el suport de:

Promotors

i . NN i n . n
A Ajuntament de General |tat C
4 Barcelona Y de Catalunya ¢ la dlXad

@ Diputaci6 G’ elCONSORG
Barcelona Cambra de Comerg arcelona
de Barcelona

Sponsor

t%C,r_)RReos ‘ vodafone

Organitzat per:

W~

Fira Barcelona




