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bizbarcelona és el punt de trobada indispensable entre empresaris i emprenedors. 
És un espai inspirador que reuneix oportunitats, proporciona eines, facilita el 
networking i visualitza opcions de finançament. 

L’edició 2016 presenta com a novetat bizeconomia social, que proposa nous 
models de negoci per transformar l’economia. Aquesta àrea se suma als espais 
de bizemprèn i bizpimes. L’edició també inclou bizfranquicias, que explora aquest 
sector en creixement. 

És un esdeveniment únic com a accelerador de negocis que compta amb el suport 
de les principals entitats relacionades amb les pimes, l’emprenedoria i també les 
principals institucions locals, autonòmiques i estatals. 

Volem connectar persones per dinamitzar l’economia, i ho fem personalitzant 
encara més les solucions per a reforçar les possibilitats dels emprenedors i els 
petits i mitjans empresaris en un moment en que ambdós són el nostre principal 
motor econòmic. 

PRESENTA UN NOU FORMAT 
AMB 3 ÀREES ESPECÍFIQUES.
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PRESENTA UN NOU FORMAT 
AMB 3 ÀREES ESPECÍFIQUES.

Àrea pensada per als emprenedors que reuneix la inspiració, el fi nançament i 
les eines per fer realitat una idea.

Àrea que aglutina coneixements i solucions per promoure la capacitat de créi-
xer, innovar i exportar de les petites i mitjanes empreses. 

Àrea destinada a l’emprenedoria social que presenta nous models de negoci 
per posar l’economia al servei de les persones. 

bizfranquicias és l’esdeveniment entre franquiciadors, emprenedors i inversors 
que ofereix networking i contactes comercials per invertir en un model de negoci 
segur i rendible. 

I si el que t’interessa és la fórmula de la franquícia...
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expositors bizbarcelona

AIR FRANCE KLM P1 E 508

ALPHABET ESPAÑA FLEET MANAGEMENT P1 H 820

APAE (ASOC. PROFESIONAL DE AUTONOMOS 
Y EMPRESAS)

P1 B 203

ASESORIA PEREIRA P1 F 611

ASSOCIACIO INTERCOL.LEGIAL P1 D 402

AVANCAR P1 F 600

AWERTY SERVICIOS INFORMATICOS P1 F 608

BARCELONA ACTIVA P1 C 301

BLUE CONSULTING P1 H 808

CAIXABANK P1 D 409

CAMBRA DE COMERÇ DE BARCELONA P1 D 101

CDMON P1 E 502

CENTRE DE REEMPRESA DE CATALUNYA P1 D 405

CINC BUSINESS CENTER P1 E 512

CLUB DE MARKETING DE BARCELONA P1 C 307

COACB - COL.LEGI AGENTS COMERCIALS DE 
BARCELONA

P1 C 305

CONTASIMPLE P1 G 705

COWOCAT P1 D 406

DIPUTACIO BCN-ALLOTJAMENT EMP.DEM.BCN P1 B 201

ENISA P1 B 200

ESVALOR RECURSOS FINANCIEROS P1 G 703

EVERIS SPAIN P1 G 708

FEDERACIO COOPERATIVES DE TREBALL DE 
CATALUNYA P1 E 500

FORO CAPITAL PYMES P1 G 702

FUNDACIO CP'AC P1 C 303

FUNDACIO PUNTCAT P1 F 602

FUNDING CIRCLE ESPAÑA P1 G 710

GENERALITAT DE CATALUNYA - ACCIO P1 D 403

GENERALITAT DE CATALUNYA - Dep Treball 
Afers Socials i Famílies  

P1 D 407

GRUP INDEI ASESSORS SLP P1 F 605

GRUPO ACTIALIA P1 H 822

HAILO NETWORK IBERIA P1 F 601

HOMESPOTS - LA TARIFA PLANA DEL DEPORTE P1 G 713

ICEX SPAIN TRADE AND INVESTMENT P1 A 100

IL.LUSTRE COL.LEGI DE L'ADVOCACIA BARCELONA P1 D 404

INSTITUT CATALA DE FINANCES P1 E 505

JOBTODAY SPAIN P1 G 709

KEIRETSU FORUM P1 F 607

MICROSOFT SPAIN P1 E 514

NATIONALE  NEDERLANDEN P1 H 810

NETMENTORA CATALUNYA P1 H 800

OFICINA ESPAÑOLA DE PATENTES Y MARCAS P1 B 204

ONE BIZZ P1 G 729

OVB ALLFINANZ P1 H 804

PIMEC P1 E 504

PROSEGUR P1 G 609

PYME LEGAL P1 G 701

QDQ MEDIA P1 E 510

R3 CyberSecurity P1 H 806

RETOS LOGISTICOS P1 F 606

SPOTCAP SPAIN P1 F 603

TAGS 78 P1 H 802

TRAINNING PRO 2015 P1 G 707

VIA EMPRESA P1 B 205

VONZU DATA DRIVEN SOLUTIONS P1 H 818

VOZTELECOM OIGA 360º P1 H 807

   

Llegenda

bizemprèn bizpimes

bizbarcelona bizfranquicias

bizeconomia social

expositors

Empresa Estand Empresa Estand

Última actualització: 17/05/2016
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Pimec
Els pròxims reptes entorn al capital 
humà
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disruptive innovation
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Barcelona Activa
Captar talent per a la meva 
empresa

Cambra de Comerç de Barcelona
Per què has d’implantar una gestió 
de qualitat a la teva empresa?

Spotcap
Finançar el creixement d’un negoci 
gràcies a nous mètodes de finança-
ment alternatiu

Roots for Sustainability
B Corp: el moviment de les millors 
empreses per millorar el món

Associació Coworking de 
Catalunya - Cowocat
El futur del ‘workplace’: el lloc 
de treball d’alt rendiment

VentaMAX
Aliances estratègiques al segle 
XXI

Pimec
La gran oportunitat de les 
pimes per vendre més

Barcelona Activa
Claus per a la creació i consoli-
dació del comerç a Barcelona

Associació Respon.cat
Tres àrees clau en la gestió de 
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Cambra Comerç Barcelona
Màrqueting digital internacional

CaixaBank
Adapta els canals de venda del teu 
negoci a la manera de comprar 
dels clients

Institut Català de Finances
El préstec participatiu, un 
complement ideal al finançament 
en capital

CaixaBank
La diferència entre ser-hi i que et 
trobin: com monetitzar les xarxes 
socials?

CaixaBank
Estalviar en compres tecnològi-
ques amb la solució del rènting

Pimec
L’abecé que tot autònom i 
micropime ha de saber de 
finances

Barcelona Activa
4 maneres diferents d’aconseguir 
finançament

Microsoft
La seguretat en els dispositius 
connectats: protegint el que 
més t’importa

Foro Capital Pymes 
La presentació de l’empresa 
als inversors: del ‘pitch’ al 
‘business plan’
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BCN Acelerator
Taller d’innovació oberta

Jove Cambra Internacional de Barcelona
JCI Barcelona Business Networking Event

Asociación de Profesionales Autónomos y 
Empresas
Passes magistrals per a un bon networking

Asociación de Profesionales Autónomos y 
Empresas
Excel·lència a  l’Elevator Speech

Barcelona Activa
SynergyS
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Barcelona Activa i Pimec
Networktalent - Job Market Place

Barcelona Institut d’Emprenedoria
Fòrum d’iniciatives universitàries
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BARCOLA
Models de negoci en economia 
circular, en clau social, procomú i 
feminista

Barcelona Activa
Vols conèixer les economies 
transformadores?

CaixaBank + Pimec
Incorpora, el programa d’autoocu-
pació de ”la Caixa”

Barcelona Activa
El territori com a actiu de 
sostenibilitat de l’empresa

La Confederació, Patronal
Emprenedoria i tercer sector: 
una economia social al servei 
de les persones

Federació Cooperatives 
Treball Catalunya
Crea la teva cooperativa. 

CaixaBank
Obra Social

Turisme de Barcelona 
Visions i experiències socials en 
el turisme

FETS+Fiare+Coop57
Les finances ètiques, al servei 
de l’economia social i solidària
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Barcelona Activa
Com comunicar des de la col·laboració: reptes i oportunitats

Federació de CET de Catalunya
Economia Social Innovadora: 
Centres Especials de Treball (CET)

Fundació Catalunya Cultura
Cultural Knowledge

Fundació Privada Promoció 
Autoocupació Catalunya
Afterwork 30 anys 
d’Autoocupació

Barcelona Loves 
Entrepreneurs (BLE)
 AfterBLE
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Pimec
Getting Contacts: Economia Circular

Pimec
Getting Contacts: Pimec Joves

Pimec 
Networking Express

Pimec
Networking Express

SA
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Centre de Reempresa de Catalunya
Quant val la meva empresa?

Centre de Reempresa de Catalunya
És 7 vegades més fàcil comprar 
una empresa que crear-la des de 
zero

Centre de Reempresa de Catalunya
Finançar és fàcil si saps com!

Pimec 
Solucions específiques per a 
empreses familiars: Programa 
Protocol Familiar

Centre de Reempresa de 
Catalunya
Cafè de la Reempresa: ja has 
pensat en el futur de la teva 
empresa?

Centre de Reempresa de 
Catalunya
Tècniques per a una negociació 
exitosa

Centre de Reempresa de 
Catalunya
Reemprendre en 5 passos

ICAB
Què faré amb l’empresa -i amb 
mi mateix- quan em jubili?

ES
PA

I 
BIZ

 W
OR

KS
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PS

9.30 a 10 h

BCN Tech City
“Emprendre des del sector Digital 
de BCN”

10 a 11 h

BCN Tech City
Inspiració - El cas Hawkers

11 a 13.30 h

BCN Tech City
Emprenedoria a BCN - sectors de 
present i futur

13.30 a 14 h

BCN Tech City
Taula rodona amb el panell

15 a 15.45 h

Blue Room Innovation
BLOC 1: Claus per a la 
innovació disruptiva de 
les empreses

15.45 a 16.15 h
Blue Room 
Innovation 
BLOC 2: Tecno-
logies digitals 
imprescindibles 
per al teu negoci 
en el segle XXI

16.15 a 16.45 h
Blue Room 
Innovation 
BLOC 2: Benefi-
cis fiscals per a 
crear projectes 
d’innovació 
tecnològica

16.45 a 17.15 h

Blue Room 
Innovation 
BLOC 2: Els 
ajuts públics per 
a pimes

17.15  a 17.45  h
Blue Room 
Innovation
 BLOC 2: Casos 
d’èxit de projectes 
tecnològics 
finançats a través 
de crowdfunding

17.45 a 19 h

Blue Room Innovation 
BLOC 3: Les empreses expliquen com 
han viscut la seva transformació digital

bi
z

fr
an
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ic

ia
s

BIZ
FR

AN
QU

ICI
AS Associació Espanyola de 

Franquiciadors
Coses que cal saber sobre la 
Franquícia

Mundofranquicia Consulting
Errors a evitar a l’expansió de 
franquícies

FDS Group Services & Media
Com franquiciar un negoci d’èxit

T4FRANQUICIAS
La Franquícia, model de creixement

TRAZADA Marketing
Marketing Digital Multilocal Impulso Coaching de Negocios

Tots comprem, pocs venen

MASQMENOS
Presentació de la franquícia 
MASQMENOS

CARLIN
Presentació de la franquícia 
CARLIN

CAPRABO
Presentació de la franquícia 
CAPRABO

HORAS 10h 10,30h 11h 11,30h 12h 12,30h 13h 13,30h

1 de juny / CONFERÈNCIES
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Catalunya 2015

Acció
Les xarxes d’inversors privats: 
què tenen a dir els inversors als 
emprenedors

Barcelona Activa
Emprenedoria Social: Els reptes a 
assumir

IQS Tech Factory
Start-ups industrials d’alt valor 
afegit

Departament d’Empresa i 
Coneixement
Les universitats com a motor 
d’oportunitats en la creació de 
start-ups

Associació Coworking De 
Catalunya - COWOCAT
Del ‘coworking’ al ‘coliving’ 
internacional

CaixaBank 
‘Wallets’ i ‘wearables’, una 
finestra a nous productes i 
serveis

Cambra Comerç Barcelona 
Emprenedoria i Garantia Juvenil

BCN Accelerator
Diferències entre 
acceleradores, incubadores i 
‘business builders’

PA
SS

IÓ Mikah de Waart
Autohipnosi per l’èxit. Aprèn a 
utilitzar tot el teu potencial

Joaquin Reyes
Reinventar-se, no és una opció, 
és necessari

Oscar Camps 
Emprendre per salvar vides

Emili Rousaud i Parès
Com sobreviure (i amb èxit) a la 
competència dels grans monstres 
empresarials

Associació Coworking De 
Catalunya - COWOCAT
Les oportunitats del món que 
ve: tecnologia, singularitat i 
inclusió.

Sergi Mas & Albert Riba 
La importancia de presentar i 
comunicar amb empatia

Barcelona Loves 
Entrepreneurs (BLE)
Barcelona’s Delivery Fever

Montse Escobar - Grey
El lideratge femení, el valor de 
les dones a l’empresa

EX
EC

UC
IÓ
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Acció
Sales Ignition: com podem disparar 
les vendes?

Barcelona Activa
Obrir mercats des d’una incubadora

Il·lustre Col·legi de l’Advocacia de 
Barcelona
E-commerce: què cal tenir en 
compte?

Herbalife
Noves vies d’emprenedoria en el 
s. XXI: De Silicon Valley a la venda 
directa

ESADE
El pla de negoci: el que no 
t’ensenyaran els llibres

ESIC
Claus de la gestió comercial 
per a ‘dummies’

Institut Català de Finances
Finançament públic per a 
emprenedors

ESIC
Emprendre des d’un blog

La Salle Technova
The Barcelona Moscow 
“Bridging Roundtable”

EX
EC

UC
IÓ

 
2

Barcelona Activa
Quin finançament necessita el meu 
projecte

Pimec
Acceleració de projectes empresa-
rials basats en la diversitat

Enisa
Mou-te! Demana finançament a 
Enisa

Barcelona Activa
4 passes per accelerar la posada en 
marxa del teu projecte

Elogia
El camí cap a la fidelització dels 
teus clients

Hubbik - Universitat Oberta de 
Catalunya
Crear empresa en xarxa

Fundació Privada Promoció 
Autoocupació Catalunya
Posa un mentor a la teva vida 

Col·legi Oficial d’Agents 
Comercials de Barcelona 
Com pots captar els teus 
primers clients

ICEC- Institut Català de les 
Empreses Culturals
Finançament per a start-ups 
digitals del sector cultural

NE
TW

OR
KIN

G

Col.legi Oficial d’Agents Comercials de Barcelona 
Networking Agents & Brokers

Associació Tecnològica de Joves Emprenedors
Startups Tecnològiques

VentaMAX
La Colmena
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Barcelona Activa
Business Angels
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Pimec
Els pròxims reptes entorn al capital 
humà

Everis 
Building Bridges between startups 
and corporations to achieve 
disruptive innovation

Departament de Treball, Afers 
Socials i Famílies
RSE: una nova manera de mesurar 
l’èxit empresarial

Barcelona Activa
Estratègies per al creixement 
empresarial

ESIC
Mètriques per a la teva botiga 
online

Acció
Ja no competeixen empreses, 
competeixen ecosistemes

Col·legi d’Enginyers Industrials 
de Catalunya
Eines de gestió de les persones: 
retribució de la innovació i 
compensació total

Pimec
Quality Networking: generar 
oportunitats i nous projectes

Funding Circle
On es pot trobar finançament 
per a pimes complementari a 
la banca
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Barcelona Activa
Captar talent per a la meva 
empresa

Cambra de Comerç de Barcelona
Per què has d’implantar una gestió 
de qualitat a la teva empresa?

Spotcap
Finançar el creixement d’un negoci 
gràcies a nous mètodes de finança-
ment alternatiu

Roots for Sustainability
B Corp: el moviment de les millors 
empreses per millorar el món

Associació Coworking de 
Catalunya - Cowocat
El futur del ‘workplace’: el lloc 
de treball d’alt rendiment

VentaMAX
Aliances estratègiques al segle 
XXI

Pimec
La gran oportunitat de les 
pimes per vendre més

Barcelona Activa
Claus per a la creació i consoli-
dació del comerç a Barcelona

Associació Respon.cat
Tres àrees clau en la gestió de 
l’RSE en les pimes
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Cambra Comerç Barcelona
Màrqueting digital internacional

CaixaBank
Adapta els canals de venda del teu 
negoci a la manera de comprar 
dels clients

Institut Català de Finances
El préstec participatiu, un 
complement ideal al finançament 
en capital

CaixaBank
La diferència entre ser-hi i que et 
trobin: com monetitzar les xarxes 
socials?

CaixaBank
Estalviar en compres tecnològi-
ques amb la solució del rènting

Pimec
L’abecé que tot autònom i 
micropime ha de saber de 
finances

Barcelona Activa
4 maneres diferents d’aconseguir 
finançament

Microsoft
La seguretat en els dispositius 
connectats: protegint el que 
més t’importa

Foro Capital Pymes 
La presentació de l’empresa 
als inversors: del ‘pitch’ al 
‘business plan’

NE
TW

OR
KIN

G

BCN Acelerator
Taller d’innovació oberta

Jove Cambra Internacional de Barcelona
JCI Barcelona Business Networking Event

Asociación de Profesionales Autónomos y 
Empresas
Passes magistrals per a un bon networking

Asociación de Profesionales Autónomos y 
Empresas
Excel·lència a  l’Elevator Speech

Barcelona Activa
SynergyS
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Barcelona Activa i Pimec
Networktalent - Job Market Place

Barcelona Institut d’Emprenedoria
Fòrum d’iniciatives universitàries
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BARCOLA
Models de negoci en economia 
circular, en clau social, procomú i 
feminista

Barcelona Activa
Vols conèixer les economies 
transformadores?

CaixaBank + Pimec
Incorpora, el programa d’autoocu-
pació de ”la Caixa”

Barcelona Activa
El territori com a actiu de 
sostenibilitat de l’empresa

La Confederació, Patronal
Emprenedoria i tercer sector: 
una economia social al servei 
de les persones

Federació Cooperatives 
Treball Catalunya
Crea la teva cooperativa. 

CaixaBank
Obra Social

Turisme de Barcelona 
Visions i experiències socials en 
el turisme

FETS+Fiare+Coop57
Les finances ètiques, al servei 
de l’economia social i solidària

NE
TW
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G

Barcelona Activa
Com comunicar des de la col·laboració: reptes i oportunitats

Federació de CET de Catalunya
Economia Social Innovadora: 
Centres Especials de Treball (CET)

Fundació Catalunya Cultura
Cultural Knowledge

Fundació Privada Promoció 
Autoocupació Catalunya
Afterwork 30 anys 
d’Autoocupació

Barcelona Loves 
Entrepreneurs (BLE)
 AfterBLE
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Pimec
Getting Contacts: Economia Circular

Pimec
Getting Contacts: Pimec Joves

Pimec 
Networking Express

Pimec
Networking Express

SA
LA
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Centre de Reempresa de Catalunya
Quant val la meva empresa?

Centre de Reempresa de Catalunya
És 7 vegades més fàcil comprar 
una empresa que crear-la des de 
zero

Centre de Reempresa de Catalunya
Finançar és fàcil si saps com!

Pimec 
Solucions específiques per a 
empreses familiars: Programa 
Protocol Familiar

Centre de Reempresa de 
Catalunya
Cafè de la Reempresa: ja has 
pensat en el futur de la teva 
empresa?

Centre de Reempresa de 
Catalunya
Tècniques per a una negociació 
exitosa

Centre de Reempresa de 
Catalunya
Reemprendre en 5 passos

ICAB
Què faré amb l’empresa -i amb 
mi mateix- quan em jubili?

ES
PA

I 
BIZ

 W
OR

KS
HO

PS

9.30 a 10 h

BCN Tech City
“Emprendre des del sector Digital 
de BCN”

10 a 11 h

BCN Tech City
Inspiració - El cas Hawkers

11 a 13.30 h

BCN Tech City
Emprenedoria a BCN - sectors de 
present i futur

13.30 a 14 h

BCN Tech City
Taula rodona amb el panell

15 a 15.45 h

Blue Room Innovation
BLOC 1: Claus per a la 
innovació disruptiva de 
les empreses

15.45 a 16.15 h
Blue Room 
Innovation 
BLOC 2: Tecno-
logies digitals 
imprescindibles 
per al teu negoci 
en el segle XXI

16.15 a 16.45 h
Blue Room 
Innovation 
BLOC 2: Benefi-
cis fiscals per a 
crear projectes 
d’innovació 
tecnològica

16.45 a 17.15 h

Blue Room 
Innovation 
BLOC 2: Els 
ajuts públics per 
a pimes

17.15  a 17.45  h
Blue Room 
Innovation
 BLOC 2: Casos 
d’èxit de projectes 
tecnològics 
finançats a través 
de crowdfunding

17.45 a 19 h

Blue Room Innovation 
BLOC 3: Les empreses expliquen com 
han viscut la seva transformació digital

bi
z
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BIZ
FR

AN
QU

ICI
AS Associació Espanyola de 

Franquiciadors
Coses que cal saber sobre la 
Franquícia

Mundofranquicia Consulting
Errors a evitar a l’expansió de 
franquícies

FDS Group Services & Media
Com franquiciar un negoci d’èxit

T4FRANQUICIAS
La Franquícia, model de creixement

TRAZADA Marketing
Marketing Digital Multilocal Impulso Coaching de Negocios

Tots comprem, pocs venen

MASQMENOS
Presentació de la franquícia 
MASQMENOS

CARLIN
Presentació de la franquícia 
CARLIN

CAPRABO
Presentació de la franquícia 
CAPRABO

14h 14,30h 15h 15,30h 16h 16,30h 17h 17,30h 18h 18,30h 19h
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Why Barcelona Is Now the Place to 
Be In Biotech?

Departament d’Empresa i
Coneixement
Tendències globals en “smart cities”, 
loT i “big data” aplicades 
a l’emprenedoria

Acció
Entenent l’Equity crowdfunding

Departament d’Empresa 
i Coneixement
Turisme, esport i salut com a focus 
de l’emprenedoria

La Salle Technova
Com convertir la teva idea en un 
model de negoci

Universitat Politècnica de 
Catalunya
Impulsa la teva idea d’app

Fundación Privada 
Universitaria EADA
Efectuació: el nou mètode de 
l’emprenedoria d’èxit

Confederació de Treballador 
Autonoms de Catalunya
Present i futur del treballador 
autònom

PA
SS

IÓ

Albert Cañigueral i Javier Creus 
OuiShare
Les 5 palanques del creixement 
exponencial

Christian Felber
Un nou model econòmic és possible

FAILCON
David Tomás i Lluis Font

FAILCON
Xavier Ferrer i Pedro Olivares

FAILCON
Karent Prats i Salto sin Red

FAILCON 
Emma Roca
El valor de l’esforç, la perseve-
rança i el treball en equip

Pep Torres
Think out of the box

Xavier Rubio Cano
Barcelona Activa
Coopera! La banda sonora de 
les economies

Asociación Seedrocket Angels
Com es pot muntar una 
empresa d’èxit sense un euro

EX
EC

UC
IÓ

1 La Salle Technova
El teu negoci, camí del món digital

Barcelona Activa
Emprenedoria en viu: Del projecte 
a les vendes

Keiretsu Forum Business Angels
Com valorar una empresa que 
factura del poc o res

PIMEC
Com passar d’emprenedor a 
empresari

ESADE
Selecció dels 20 errors que 
ningú hauria de cometre

Asociación de Profesionales 
Autónomos y Empresas
No et prenguis tan seriosament. 
Comunica!

Acció
Com poden col·laborar les 
start-ups amb les grans 
corporacions

ESADE Business School
Emprendre… sense saber 
vendre?

Universitat Politècnica de 
Catalunya
El crowdfunding a la start-up

EX
EC

UC
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Cambra de Comerç de Barcelona
Claus per inicicar-se en 
l’e-commerce

Business Angels Network 
Catalunya
Necessites un ”Business Angel” 
per al teu projecte empresarial?

Pimec
CTO for Equity: crear un negoci 
col·laborant entre empreses, idees 
i projectes

Seniors españoles para la
 cooperación técnica
Surt de la closca domèstica, 
globalitza el teu negoci!

PIMEC
Obligacions fiscals per a em-
prenedors

Seed&Click
Angel investing in Barcelona

VentaMAX
Perdre la por de vendre

ESIC
Be different, be successful!

NE
TW
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KIN

G

Acció 
Win win: networking per millorar el pitch!

Conector Startup Accelerator
Startup competition

Asociación Seedrocket Angels
Demo Day projectes TIC

Associació Tecnològica de Joves Emprenedors
Premi als millors alumnes i millors projectes emprenedors
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NT

Barcelona Activa
Crowdfunding

Barcelona Activa + Tandem Social
Emprenedoria social. Com incorporar l’impacte social al meu projecte d’emprenedoria?
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Cambra de Comerç de Barcelona
Protegeix la teva propietat 
intel·lectual

Pimec
Directius feliços + equips feliços = 
empreses líders

LES
La propietat industrial i intel·lec-
tual com a impuls a la innovació 
tecnològica

Cambra Comerç Barcelona
Eines bàsiques per vendre a 
l’exterior

ESIC
Taller de comunicació ”low 
cost”

Pimec
La quarta revolució industrial o 
l’evolució dels llocs de treball

Il·lustre Col·legi de l’Advocacia 
de Barcelona
Triomfar des del fracàs

Pimec
Millennials: com innovar dins de 
les pimes

VentaMAX
Seleccionar i entrenar bons 
comercials
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Pimec
Vull ser una empresa socialment 
responsable

Oficina Española de Patentes y 
Marcas (OEPM)
Com pots treure rendibilitat de la 
propietat industrial de l’empresa

Pimec
”Employer branding”

Acció
Cap a nous mercats: 
com comencem?

Cambra de Comerç 
de Barcelona
Facturar de manera electrònica

Barcelona Activa
Tot el que has de saber per trobar 
un espai per al teu negoci

Pimec
Innovació i màrqueting, els 
ingredients per a un negoci 
exitós

Cambra de Comerç 
de Barcelona
Sóc al núvol!

ESADE Business School
Sabem vendre a empreses?
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Pimec
Crear valor amb ”big data”

Barcelona Activa
Tramitar una SL en 48 hores i per 
menys de 150 euros

QDQ Media
Landing 10, l’aterratge perfecte

Pimec
Ciberseguretat per a pimes

Hubbik Universitat Oberta de 
Catalunya
Intraemprenedoria: Font d’inno-
vació a l’empresa

Cambra de Comerç 
de Barcelona
L’e-commerce i els productes 
frescos

ESADE
Sense vendes no hi ha negoci

Pimec
Com gestionar la presència en 
una fira internacional

Universitat Politècnica de 
Catalunya
Crowdfunding per fer créixer la 
teva pime

NE
TW
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Centre de Reempresa de Catalunya
Matchings Reempresa

VentaMAX    La Colmena
Un networking divertit i EFICAÇ

Aging2.0 | Barcelona
Pitch Event Aging2.0 | Barcelona
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Barcelona Activa i Pimec
Networktalent - Job Market Place
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Departament de Treball, Afers 
Socials  i Famílies
Cooperativisme a l’escola

Barcelona Activa
Som empresa i ens cuidem!

ICF+Dept. de Treball, Afers Socials 
i Famílies+Fed.Coop. Treball Cat.
Com pots finançar el teu projecte 
d’economia social? Negociació i 
instruments

IGOP-UAB
Emprenedoria col.lectiva vista 
des de l’estArter

Associació Catalana Economia 
del Bé Comú + Xarxa 
d’Economia Solidària
La Responsabilitat Social de les 
Organitzacions de baix a dalt

Fundación Ship2B
Canviar el món amb l’impacte 
exponencial de les start-ups 
socials

Fundación Privada
Universitaria EADA
Empresa mercantil vs. empresa 
social

Més Opcions + Arç 
Cooperativa
Tens Més Opcions per 
tranformar el teu consum; 
assegura’t bé!!!

NE
TW

OR
KIN

G

Barcelona Activa
Com comunicar des de la col·laboració

Fundació BCN Formació 
Professional
Acte de reconeixement en 
emprenedoria social a l’FP

Departament de Treball, Afers Socials i Famílies
Networking d’economia social

IGOP-UAB 
Fent visible allò invisible. La facilitació de grups

bi
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na ES
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I 
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DIN

AM
IC Pimec

Networking Express
Pimec
Networking Express

Pimec
Getting Contacts: Multisectorial

SA
LA

BIZ
BA

RC
EL

ON
A

Centre de Reempresa de Catalunya
Teambuilding Reempresa

Pimec
Mercado Financiapyme

Pimec
Troba la teva segona oportunitat 
empresarial

Intercol.legial Keiretsu Forum
Fòrum d’inversió Keiretsu Forum

ES
PA

I 
BIZ

 
WO
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SH
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S

9.30 a 14.30 h
Reptes logístics a través de l’e-commerce

Contact Center Institute
Vine a viatjar amb el teu client
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s

BIZ
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AS

Barbadillo & Asociados
Coses que cal saber sobre la 
Franquícia

LOTP Enginieria
La legalització tècnica d’una nova 
empresa

Banc Sabadell
L’accés al finançament de fran-
quícies

AVANTIS CATALUNYA SGR
Alternatives de suport al finança-
ment

CARREFOUR
Presentació de les franquícia 
CARREFOUR EXPRESS

LA MAFIA
Presentació de les franquícia 
La Mafia

ANYTIME FITNESS IBERIA
Presentació de la franquícia 
ANYTIME FITNESS

Abelardo Martínez
Presentació de la franquícia 
ECOx4D

HORAS 10h 10,30h 11h 11,30h 12h 12,30h 13h 13,30h

2 de juny / CONFERÈNCIES
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Why Barcelona Is Now the Place to 
Be In Biotech?

Departament d’Empresa i
Coneixement
Tendències globals en “smart cities”, 
loT i “big data” aplicades 
a l’emprenedoria

Acció
Entenent l’Equity crowdfunding

Departament d’Empresa 
i Coneixement
Turisme, esport i salut com a focus 
de l’emprenedoria

La Salle Technova
Com convertir la teva idea en un 
model de negoci

Universitat Politècnica de 
Catalunya
Impulsa la teva idea d’app

Fundación Privada 
Universitaria EADA
Efectuació: el nou mètode de 
l’emprenedoria d’èxit

Confederació de Treballador 
Autonoms de Catalunya
Present i futur del treballador 
autònom

PA
SS

IÓ

Albert Cañigueral i Javier Creus 
OuiShare
Les 5 palanques del creixement 
exponencial

Christian Felber
Un nou model econòmic és possible

FAILCON
David Tomás i Lluis Font

FAILCON
Xavier Ferrer i Pedro Olivares

FAILCON
Karent Prats i Salto sin Red

FAILCON 
Emma Roca
El valor de l’esforç, la perseve-
rança i el treball en equip

Pep Torres
Think out of the box

Xavier Rubio Cano
Barcelona Activa
Coopera! La banda sonora de 
les economies

Asociación Seedrocket Angels
Com es pot muntar una 
empresa d’èxit sense un euro

EX
EC

UC
IÓ

1 La Salle Technova
El teu negoci, camí del món digital

Barcelona Activa
Emprenedoria en viu: Del projecte 
a les vendes

Keiretsu Forum Business Angels
Com valorar una empresa que 
factura del poc o res

PIMEC
Com passar d’emprenedor a 
empresari

ESADE
Selecció dels 20 errors que 
ningú hauria de cometre

Asociación de Profesionales 
Autónomos y Empresas
No et prenguis tan seriosament. 
Comunica!

Acció
Com poden col·laborar les 
start-ups amb les grans 
corporacions

ESADE Business School
Emprendre… sense saber 
vendre?

Universitat Politècnica de 
Catalunya
El crowdfunding a la start-up

EX
EC

UC
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2

Cambra de Comerç de Barcelona
Claus per inicicar-se en 
l’e-commerce

Business Angels Network 
Catalunya
Necessites un ”Business Angel” 
per al teu projecte empresarial?

Pimec
CTO for Equity: crear un negoci 
col·laborant entre empreses, idees 
i projectes

Seniors españoles para la
 cooperación técnica
Surt de la closca domèstica, 
globalitza el teu negoci!

PIMEC
Obligacions fiscals per a em-
prenedors

Seed&Click
Angel investing in Barcelona

VentaMAX
Perdre la por de vendre

ESIC
Be different, be successful!

NE
TW

OR
KIN

G

Acció 
Win win: networking per millorar el pitch!

Conector Startup Accelerator
Startup competition

Asociación Seedrocket Angels
Demo Day projectes TIC

Associació Tecnològica de Joves Emprenedors
Premi als millors alumnes i millors projectes emprenedors
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RC
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NT

Barcelona Activa
Crowdfunding

Barcelona Activa + Tandem Social
Emprenedoria social. Com incorporar l’impacte social al meu projecte d’emprenedoria?
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Cambra de Comerç de Barcelona
Protegeix la teva propietat 
intel·lectual

Pimec
Directius feliços + equips feliços = 
empreses líders

LES
La propietat industrial i intel·lec-
tual com a impuls a la innovació 
tecnològica

Cambra Comerç Barcelona
Eines bàsiques per vendre a 
l’exterior

ESIC
Taller de comunicació ”low 
cost”

Pimec
La quarta revolució industrial o 
l’evolució dels llocs de treball

Il·lustre Col·legi de l’Advocacia 
de Barcelona
Triomfar des del fracàs

Pimec
Millennials: com innovar dins de 
les pimes

VentaMAX
Seleccionar i entrenar bons 
comercials

EIN
ES

 I N
OV

ETA
TS

 
EN

 GE
ST

IÓ
 

EM
PR

ES
AR

IAL
 2

Pimec
Vull ser una empresa socialment 
responsable

Oficina Española de Patentes y 
Marcas (OEPM)
Com pots treure rendibilitat de la 
propietat industrial de l’empresa

Pimec
”Employer branding”

Acció
Cap a nous mercats: 
com comencem?

Cambra de Comerç 
de Barcelona
Facturar de manera electrònica

Barcelona Activa
Tot el que has de saber per trobar 
un espai per al teu negoci

Pimec
Innovació i màrqueting, els 
ingredients per a un negoci 
exitós

Cambra de Comerç 
de Barcelona
Sóc al núvol!

ESADE Business School
Sabem vendre a empreses?

FIN
AN

ÇA
ME

NT
, 

E-
SO

LU
TIO

NS
 I 

INT
ER

NA
CIO

NA
LIT

ZA
CIÓ

Pimec
Crear valor amb ”big data”

Barcelona Activa
Tramitar una SL en 48 hores i per 
menys de 150 euros

QDQ Media
Landing 10, l’aterratge perfecte

Pimec
Ciberseguretat per a pimes

Hubbik Universitat Oberta de 
Catalunya
Intraemprenedoria: Font d’inno-
vació a l’empresa

Cambra de Comerç 
de Barcelona
L’e-commerce i els productes 
frescos

ESADE
Sense vendes no hi ha negoci

Pimec
Com gestionar la presència en 
una fira internacional

Universitat Politècnica de 
Catalunya
Crowdfunding per fer créixer la 
teva pime

NE
TW

OR
KIN

G

Centre de Reempresa de Catalunya
Matchings Reempresa

VentaMAX    La Colmena
Un networking divertit i EFICAÇ

Aging2.0 | Barcelona
Pitch Event Aging2.0 | Barcelona

NE
TW

OR
KIN

G

Barcelona Activa i Pimec
Networktalent - Job Market Place

bi
ze

co
no

m
ia

so
ci

al
BIZ

EC
ON

OM
IAS

OC
IAL

Departament de Treball, Afers 
Socials  i Famílies
Cooperativisme a l’escola

Barcelona Activa
Som empresa i ens cuidem!

ICF+Dept. de Treball, Afers Socials 
i Famílies+Fed.Coop. Treball Cat.
Com pots finançar el teu projecte 
d’economia social? Negociació i 
instruments

IGOP-UAB
Emprenedoria col.lectiva vista 
des de l’estArter

Associació Catalana Economia 
del Bé Comú + Xarxa 
d’Economia Solidària
La Responsabilitat Social de les 
Organitzacions de baix a dalt

Fundación Ship2B
Canviar el món amb l’impacte 
exponencial de les start-ups 
socials

Fundación Privada
Universitaria EADA
Empresa mercantil vs. empresa 
social

Més Opcions + Arç 
Cooperativa
Tens Més Opcions per 
tranformar el teu consum; 
assegura’t bé!!!

NE
TW

OR
KIN

G

Barcelona Activa
Com comunicar des de la col·laboració

Fundació BCN Formació 
Professional
Acte de reconeixement en 
emprenedoria social a l’FP

Departament de Treball, Afers Socials i Famílies
Networking d’economia social

IGOP-UAB 
Fent visible allò invisible. La facilitació de grups

bi
zb

ar
ce

lo
na ES

PA
I 

NE
TW

OR
KIN

G 
DIN

AM
IC Pimec

Networking Express
Pimec
Networking Express

Pimec
Getting Contacts: Multisectorial

SA
LA

BIZ
BA

RC
EL

ON
A

Centre de Reempresa de Catalunya
Teambuilding Reempresa

Pimec
Mercado Financiapyme

Pimec
Troba la teva segona oportunitat 
empresarial

Intercol.legial Keiretsu Forum
Fòrum d’inversió Keiretsu Forum

ES
PA

I 
BIZ

 
WO

RK
SH

OP
S

9.30 a 14.30 h
Reptes logístics a través de l’e-commerce

Contact Center Institute
Vine a viatjar amb el teu client

bi
z

fr
an

qu
ic

ia
s

BIZ
FR

AN
QU

ICI
AS

Barbadillo & Asociados
Coses que cal saber sobre la 
Franquícia

LOTP Enginieria
La legalització tècnica d’una nova 
empresa

Banc Sabadell
L’accés al finançament de fran-
quícies

AVANTIS CATALUNYA SGR
Alternatives de suport al finança-
ment

CARREFOUR
Presentació de les franquícia 
CARREFOUR EXPRESS

LA MAFIA
Presentació de les franquícia 
La Mafia

ANYTIME FITNESS IBERIA
Presentació de la franquícia 
ANYTIME FITNESS

Abelardo Martínez
Presentació de la franquícia 
ECOx4D

14h 14,30h 15h 15,30h 16h 16,30h 17h 17,30h 18h 18,30h 19h
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Impulsant Idees

EMPRENEDORIA 
SOCIAL 

PER A 
EMPRENEDORS 
QUE PERSEGUEIXEN 
IMPACTE SOCIAL

DINAMITZACIÓ DE 
L’EMPRENEDORIA 

PER A CREAR 
EMPRESES 
QUE ACTUÏN 
LOCALMENT

START-UPS

PER A CREAR 
EMPRESES 
INNOVADORES, 
FER-LES CRÉIXER 
RÀPIDAMENT I 
PORTAR-LES AL 
MÓN

EMPRENEDORIA 
CORPORATIVA

PER A LA INDÚSTRIA 
TRADICIONAL QUE 
VOL TECNOLOGIA 
DE LES EMPRESES 
EMERGENTS 
INNOVADORES

EMPRENEDORIA 
BASADA EN LA 
CIÈNCIA

PER A CIENTÍFICS 
I INVESTIGADORS 
AMB ESPERIT 
EMPRESARIAL

Des de la
Generalitat de 
Catalunya t’oferim:

ASSESSORAMENT
INFORMACIÓ/ORIENTACIÓ
FORMACIÓ
ACOMPANYAMENT

FINANÇAMENT
INTERNACIONALITZACIÓ
SUPORT EN LA CONSOLIDACIÓ
SUPORT A LA VIABILITAT

Ens trobaràs al 
 Pavelló 1, Estand D403 

catalunyaempren.gencat.cat
@Start_Up_Cat
@emprencat
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visió

1 de juny / CONFERÈNCIES

“Un home amb una idea nova és un boig fi ns que la idea triomfa”, va escriure Mark Twain. Somiar, 
analitzar i anticipar-se són grans virtuts del bon emprenedor. Tens la pilota als peus i la jugada t’ofereix 
grans oportunitats. Tens la visió de joc necessària per fer-la arribar on cal? Les idees noves impregnen 
molts projectes de negoci i les estratègies per realitzar-les requereixen coneixements, preparació i un 
agut sentit de la visió empresarial. Projecta el teu negoci cap al futur perseguint els objectius adients 
amb les eines ideals.

10-11h. Sala Visió

Sessió: Presentació informe GEM Catalunya 2015
Moderador: Maria Jose Blanco 

Ponent: Marc Garcia

Descripció:

Presentació de les conclusions del Global Entrepreneurship Monitor, l’estudi 
de referència internacional en matèria d’emprenedoria, que analitza i compara 
l’activitat emprenedora de més de 60 països. S’analitzaran els principals 
indicadors de l’activitat emprenedora de l’any 2015 a Catalunya.

Idioma: Català

Organitza:

    
11-12h. Sala Visió

Sessió: Les xarxes d’inversors privats: què tenen a dir els 
inversors als emprenedors

Moderador: Oriol Sans - ACCIÓ - Generalitat de Catalunya - Director de Finançament

Ponent:
Jordi Prats Gallego - Reus Tarragona BA - Administrador
Àlex D’Espona Flaquer - BANC, Business Angels Network Catalunya - Coordinador

Descripció:

Les xarxes d’inversors privats busquen els millors projectes per 
invertir-hi. O aquells que més confi ança els generin. Però, en què es 
fi xen per escollir-los? Què han de tenir en compte els emprenedors 
abans d’aproximar-se als inversors?

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Visió

Sessió: Emprenedoria social: Reptes a assumir
Moderador: Maria Jose Blanco Gutierrez - Barcelona Activa - Responsable de programes 

d’emprenedoria

Ponent:

Jordi Julve Martinez - bellezaysolidaridad.com - Fundador
Concha Paricio - Barcelona Activa - Tècnica
Jennifer Baños Gata - Lazzum - Cofundadora
Marc Garcia Sanchez - Rebobinart - Director

Descripció: Taula rodona sobre projectes socials en fase inicial, en què s’explicaran els reptes 
que estan intentant superar per impactar positivament en la nostra societat.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala Visió

Sessió: Start-ups industrials d’alt valor afegit
Moderador: Oriol Pascual Pascual - IQS Tech Factory - Director

Ponent: Xavi Servat - Fluidra Accelera - Responsable acceleradora
Patricia Loyola - Victoria Venture Capital - Investment Manager

Descripció:

Les noves empreses de caràcter industrial i transformador són les 
que generen valor afegit al sistema productiu. Explicaran la seva 
experiència un representant d’una acceleradora corporativa industrial, 
un inversor en spin-offs industrials i una spin-off.

Idioma: Castellà

Organitza:

         
14-15h. Sala Visió

Sessió: Les universitats com a motor d’oportunitats en la 
creació de start-ups

Moderador:

Ponent:

Pere Condom Vilà - Generalitat de Catalunya - Departament d’Empresa 
i Coneixement - Director del Programa Catalunya Emprèn
Cristina Aresté Solana - Universitat Politècnica de Catalunya - Director
Mireia Riera Duran - Universitat Oberta de Catalunya - Directora de l’Ofi cina de 
Suport  a la Investigació i Transferència

Descripció:

Presentem un nou programa formatiu i de mentoria per a emprenedors 
que vulguin crear empreses aprofi tant les potencialitats de les universitats 
(tesis doctorals que podrien esdevenir start-ups, patents o xarxes d’antics 
alumnes) i aportant innovació, tecnologia o nous models de negoci.
Diverses universitats donaran a conèixer els seus projectes.

Idioma: Català

Organitza:
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15-16h. Sala Visió

Sessió: Del ‘coworking’ al ‘coliving’ internacional
Moderador: Pilar Blázquez Ceballos - World Work Innovation-  Cofundadora

Ponent:

Olga Sureda Guasch - NECTAR Co-working & co-living rural - Cofundadora
Tai Lomas - NECTAR Co-working & co-living rural - Cofundador
Jean-Noel Saunier - MyTwinPlace - Director general i cofundador
Daniel Quílez Gomez - Welance - Encarregat a Barcelona
Josep Cano - LOFT COWORKING - Fundador

Descripció:

Del ‘coworking’ al ‘coliving’ és una nova tendència en auge a nivell 
internacional. Va néixer als EUA i ara s’està estenent per Europa. És un 
concepte que elimina barreres entre la conciliació personal i professional 
per aconseguir una integració total del temps.

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Visió

Sessió: ‘Wallets’ i ‘wearables’, una finestra a nous productes 
i serveis

Moderador:

Ponent: David Gutierrez - CaixaCard - Desenvolupament de Negoci

Descripció:

Els ‘wallets’ digitals i l’aparició de ‘wearables’ que permeten cobrar i 
identificar biomètricament el client, milloren i faciliten l’experiència de 
compra. Com canviarà la manera de relacionar-nos i com podem aprofitar 
aquestes noves oportunitats?

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Visió

Sessió: Emprenedoria i Garantia Juvenil
Moderador:

Ponent: Virginia Tenorio Hidalgo - Cambra de Comerç de Barcelona - Coordinadora 
Programa Garantia Juvenil Cambra

Descripció:

Si tens menys de 30 anys i estàs pensant a crear la teva empresa, vine 
i t’explicarem com pots accedir a la Garantia Juvenil i què et pot oferir 
aquesta iniciativa europea de suport als joves que s’inicien en el mercat de 
treball. Ajuts per a emprenedors, formació i molt més.

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala Visió

Sessió: Diferències entre acceleradores, incubadores i 
‘business builders’

Moderador: Jordi Guasch - Esade - Professor Associat

Ponent:

Simon Lee - Incubio - Director
Julián Vinué - Wayra Barcelona - Director
Xavi Servat - Fluidra Accelera - Responsable acceleradora
Eli Martinez - Connector Start up - Directora
Ton Guardiet Mas - BCN Accelerator - Gerent

Descripció:
Taula rodona amb 4 fundadors d’acceleradores, incubadores i ‘business 
builders’, que explicaran els seus mètodes i els pros i contres de cadascu-
na de les opcions. Descobreix-les!

Idioma: Català

Organitza:

visió
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10-11h. Sala Visió

Sessió: Why Barcelona Is Now the Place to Be In Biotech?
Moderador:

Ponent: Jordi Naval Chamosa - Fundació Bosch Gimpera (FBG) - Universitat de Barcelona- 
Director general

Descripció:

Per què el 2015 es van invertir gairebé 100 milions d’euros en start-ups del 
sector Biotech i salut a Barcelona? És un any aïllat o hi ha una tendència? 
Quins són els fonaments, els actors i els processos per crear i fi nançar 
una start-up en el sector de la salut a Barcelona avui?

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Visió

Sessió: Tendències globals en ‘smart cities’, IoT i ‘big data’ 
aplicades a l’emprenedoria

Moderador:

Ponent:

Marc Sanmarti Rotllant - Ajuntament de Viladecans  - Director de Serveis a les Empreses
Vanessa Cayuela - Impulsem sccl - Coordinadora
Helena Vilanova Cazorla - Fundació CPAC-  Responsable de formació
Pere Condom Vilà - Generalitat de Catalunya - Departament d’Empresa i 
Coneixement - Director del Programa Catalunya Emprèn

Descripció:

Nou programa formatiu i de mentoria per a emprenedors que vulguin 
crear empreses en els sectors ‘smart cities’, IoT i ‘big data’ aportant inno-
vació, tecnologia o nous models de negoci. Les entitats convidades explica-
ran els seus programes per tal que els emprenedors interessats hi puguin
participar.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Visió

Sessió: Entendre l’equity crowdfunding
Moderador: Oriol Sans - Acció - Generalitat de Catalunya - Director de Finançament

Ponent: Daniel Oliver - Capital Cell 
Pepe Borrell - Crowdcube - Director general

Descripció:

Què és exactament l’equity crowdfunding? Com s’estructura i quines 
clàusules té un contracte d’aquestes característiques? En aquesta sessió 
t’endinsaràs en tots aquests aspectes per saber com hi participen els 
inversors i què en treu l’empresa.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala Visió

Sessió: Turisme, esport i salut com a focus de l’emprenedoria
Moderador:

Ponent:

Esther López Cibantos - Ajuntament de Terrassa - Directora del Servei d’Innovació, 
R+D i d’Universiitats
Francesc Roca Rosell - Ajuntament de Tarragona - Conseller d’Educació, Ocupació 
i Promoció Econòmica
Susana Chamorro - Grameimpuls S.A - Cap de servei de Foment Empresrial
Ana Maresme - CREACCIÓ - Clúster Manager Esport Osona
Pere Condom Vilà - Generalitat de Catalunya - Departament d’Empresa i 
Coneixement - Director del Programa Catalunya Emprèn

Descripció:

Nou programa formatiu i de mentoria per a emprenedors que vulguin 
crear empreses en els sectors del turisme, l’esport i la salut, la innovació, 
la tecnologia i els nous models de negoci. Les entitats convidades ens 
mostraran els seus projectes per tal que els emprenedors interessats hi 
puguin participar.

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala Visió

Sessió: Com convertir la teva idea en un model de negoci
Moderador:

Ponent: Borja Piñeiro Mundín - La Salle Technova - Director d’Innovació
Mónica Morales - La Salle Technova - Knowledge Manager

Descripció:

Taller formatiu en què ensenyarem a totes aquelles persones amb 
inquietud emprenedora com poden passar de la idea del producte/servei 
i del producte/servei al model de negoci en només 10 setmanes utilitzant 
metodologies àgils.

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Visió

Sessió: Impulsa la teva idea d’app
Moderador:

Ponent: Albert Castellana - Director general

Descripció:

Vols saber quins passos cal seguir per transformar una idea en una app 
efi caç i llesta per llançar-la al mercat? T’expliquem les metodologies, els 
processos i els costos necessaris per impulsar la teva idea i aconseguir un 
negoci viable i innovador.

Idioma: Castellà

Organitza:

16-17h. Sala Visió

Sessió: Efectuació: el nou mètode de l’emprenedoria d’èxit
Moderador:

Ponent: Manuel Marín Bruna - EADA BUSINESS SCHOOL BARCELONA - Director del 
Centre d’Emprenedors

Descripció:

Les lliçons apreses en centenars d’èxits i milers de fracassos de start-ups 
han fet néixer un mètode per emprendre amb èxit: l’efectuació. A partir 
d’ara l’actitud emprenedora és gairebé una ciència que es pot aprendre i 
practicar per poder ser un dels centenars i no dels milers. Però, atenció, 
ningú ha dit que sigui fàcil...

Idioma: Castellà

Organitza:

18-19h. Sala Visió

Sessió: Present i futur del treball autònom
Moderador:

Ponent:
Salvador Duarte Soto - Confederació de Treballador Autonoms de Catalunya - 
President
Sandra Zapatero - CTAC - Directora

Descripció:

Una refl exió comparativa sobre les necessitats i canvis necessaris que cal 
realizar durant els pròxims anys per generar un marc legal homogeni per 
a l’emprenedoria a Europa. Es llançaran reptes per fomentar la competiti-
vitat territorial en matèria d’emprenedoria.

Idioma: Català

Organitza:

15
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passió
Necessitat imperiosa. Emoció intensa. Inclinació viva. Amor violent. Així descriu el diccionari una de les 
grans paraules de l’emprenedor: la passió. Aquest ingredient sense el qual cap projecte té sentit. “Fer 
realitat els somnis” és una de les màximes que Bill Gates es va imposar per construir el seu gegant 
empresarial. Sens dubte els somnis i les passions s’entrecreuen en tota ment emprenedora. Apassio-
na’t encara més pel projecte vital d’emprendre, motiva el teu equip i aprèn a superar els entrebancs per 
realitzar el teu somni en aquest apartat de bizbarcelona.

Òscar Camps
Activista social

Joaquín Reyes
Actor, còmic, guionista 
i dibuixant

Emma Suarez
Mare, atleta, bioquímica 
i bombera

Sergi Mas
Periodista i comunicador

Albert Riba
Expert en emprenedoria

Montse Escobar
Directora de comunicació 
Grey Group Spain

Mikah De Waart
Speaker motivacional

Christian Felber
Pensador sobre societat 
i economia, creador del concepte 
“Economia del bé comú” 
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10-11h. Sala Passió

Sessió: Mikah De Waart -  Autohipnosi per l‘èxit. Aprèn a 
utilitzar tot el teu potencial

Moderador:

Ponent: Mikah De Waart - mikahdewaart.com - Emprenedor, consultor, formador i coach

Descripció:

Com a autònom o emprenedor el teu èxit empresarial està vinculat a com 
et sents. Aquesta és una invitació a viure més des del teu cor, a ser més 
feliç i a utilitzar tot el teu potencial. Aprèn a connectar amb la teva font i la 
teva llum i no deixar-te portar per la teva ombra. Conferència inspiradora 
amb tècniques per aplicar en el dia a dia.

Idioma: Castellà

Organitza:

11-12h. Sala Passió

Sessió: Joaquin Reyes - Reinventar-se, no és una opció, és 
necessari

Moderador:

Ponent: Joaquin Reyes - Actor, còmic, guionista i dibuixant

Descripció:

Actor, còmic, guionista i dibuixant, conegut per crear, dirigir i interpretar 
programes molt populars. La seva trajectòria professional està dotada 
de grans dosis de creativitat, que li han permès desenvolupar un segell 
personal en el món de la comèdia contemporània. Avui dia, és un gran 
artista consagrat gràcies a les seves facetes dispars i creatives.

Idioma: Castellà

Organitza:

12-13h. Sala Passió

Sessió: Òscar Camps - Emprendre per salvar vides
Moderador:

Ponent: Òscar Camps - Proactiva Open Arms - Activitsta Social

Descripció:

Com sorgeix i es pren la decisió de traslladar-se fins a Lesbos per actuar 
directament sobre el terreny i ajudar les persones necessitades? L’actitud 
d’una persona davant d’un drama social: l’experiència d’emprendre per 
salvar vides. Camps fa una narració de lluita i superació que ens transmet 
la necessitat de mantenir i preservar els principals valors de la humanitat, 
per damunt d’ideologies i creences.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala Passió

Sessió: Emili Rousaud i Parès - Com sobreviure (i amb èxit) 
a la competència dels grans monstres empresarials

Moderador:

Ponent: Emili Rousaud i Parès - Factor Energia, S.A - Soci fundador i director general

Descripció:

De la mà del fundador de Factor Energia, sabrem com ha passat de start-up 
a empresa consolidada, a què s’ha hagut d’enfrontar, quines traves troba 
encara ara i com ha aconseguit fer-se un espai malgrat els monstres 
empresarials tradicionals.

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala Passió

Sessió: Les oportunitats del món que ve: tecnologia, 
singularitat i inclusió

Moderador: Daniel Furlan - Cowocat / Pimec2020 -  Vicepresident

Ponent:

Cristian Lago Rodriguez - Singular Synergy - Director
Javier Serrano Martinez - Escriptor / Divulgador - Escriptor / Divulgador
Daniela Rubio - Macneticos Group - Directora de Consultoria
Felip Miralles - Eurekat - Director de la Unitat eHealth
José Cruset - TED - Barcelona - Director

Descripció:

Membres de Barcelona Singulars Entrepreneurs (especialistes a 
emprendre des de la diversitat), del Barcelona Chapter de la Singularity 
University i de Cowocat debatran sobre el futur i les seves noves 
oportunitats.

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Passió

Sessió: Sergi Mas i Albert Riba - La importància de 
presentar i comunicar amb empatia

Moderador:

Ponent: Sergi Mas - Periodista i comunicador
Albert Riba Trullols - Inpreneur - Fundador

Descripció:

El moment clau d’un nou model de negoci és la presentació del projecte. 
El seu futur depèn de si es comunica eficientment. El Sergi i l’Albert ens 
decobreixen les claus per transmetre amb empatia i bon humor la idea de 
negoci i gaudir del moment.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Passió

Sessió: Barcelona’s Delivery Fever
Moderador: Rafael Mendez Parra - BLE Barcelona Loves Entrepreneurs-  Màrqueting i 

desenvolupament de negoci

Ponent:

Juan Galiardo - Stuart Spain - Director d’Operacions
Juan Diego Farah - Deliveroo - Director general - Barcelona
Oscar Pierre Miquel - Glovo - Director general i cofundador
Javier Sánchez-Marco - Furgo App - Director general

Descripció: Taula rodona amb responsables de les empreses locals que estan 
competint en el camp del ‘delivery’

Idioma: Castellà

Organitza:

18-19h. Sala Passió

Sessió: Montse Escobar - El lideratge femení, el valor de les 
dones a l’empresa

Moderador:

Ponent: Montse Escobar Zapata - GREY GROUP SPAIN - Directora de Relacions Públiques

Descripció:

Descobreix la importància del paper que exerceix la dona en el món 
empresarial i dels negocis. Cada dia més dones juguen un paper 
important en la presa de decisions de les empreses. Incorporar la 
perspectiva de les dones en el món empresarial complementa eficaçment 
estils, coneixements i experiències.

Idioma: Català

Organitza:
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10-11h. Sala Passió

Sessió: Albert Cañigueral i Javier Creus - Les 5 palanques 
del creixement exponencial

Moderador:

Ponent: Albert Cañigueral - OuiShare - Vicepresidente
Javier Creus - Ideas for Change - Fundador

Descripció:
Les 5 palanques de creixement exponencial resumeixen les 5 dimensions 
clau observades en l’estudi de 50 empreses que han crescut més d’un 
50% en nombre d’usuaris i ingressos durant 5 anys consecutius.

Idioma: Castellà

Organitza:

11-12h. Sala Passió

Sessió: Christian Felber - Un nou model econòmic 
és possible

Moderador:

Ponent: Christian Felber - Pensador sobre societat i economía

Descripció:

Una nova economia és possible. Fins ara els models econòmics han 
evolucionat a través de la competència ferotge per aconseguir el màxim 
benefi ci econòmic. Christian proposa un model de cooperació per obtenir 
bé comú per a la societat treballant conjuntament. Com? Posant fre a la 
desigualtat social, a la destrucció mediambiental i a la pèrdua de qualitat 
democràtica.

Idioma: Castellà

Organitza:

16-17h. Sala Passió

Sessió: Pep Torres - Think out of the box
Moderador:

Ponent: Pep Torres - Creatiu, inventor i fundador del Museu d’Idees i Inventors de Barcelona (MIBA)

Descripció:
Un recorregut per les millors idees i tendències del món, analitzant allò 
que les fa realment bones. Una apassionant història centrada en el valor 
de les idees i el seu impacte en la recerca de territoris d’oportunitat.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Passió

Sessió: Xavier Rubio Cano - Coopera! La banda sonora 
de les economies

Moderador:

Ponent: Xavier Rubio Cano - Treballem B Xarxa cooperatives Bages - Activista de les Altres 
Economies

Descripció: Construir economia d’una altra manera té música. De fet, pot ser la banda 
sonora de la teva vida.

Idioma: Català

Organitza:
 

18-19h. Sala Passió

Sessió: Com es pot muntar una empresa d’èxit sense un euro
Moderador: Sara Martín - Asociació SeedRocket Angels - Directora

Ponent:

Nico Bour Bour - Uvinum - Director general i cofundador
Sacha Fuentes - Offerum - Director general
Francesc Riverola Dodero - SeedRocket - President i fundador
David Baratech Penina - Ulabox-  Cofundador
Juan Margenat - Marfeel - Director general

Descripció:

En aquesta conferència, els mentors de Seedrocket i els cofundadors 
de Glamorum, Offerum, Ulabox, Marfeel i Uvinum parlaran de la seva 
experiència a l’hora de crear una empresa amb pocs recursos inicials i 
convertir-la en un cas d’èxit.

Idioma: Castellà

Organitza:

12-13h. Sala Passió

Sessió: Failcon - David Tomás i Lluis Font
Moderador:

Ponent: Lluis Font - Emprenedor, geek, mentor
David Tomás - Cyberclick Group - Cofundador i director general

Idioma: Castellà

Organitza:

13-14h. Sala Passió

Sessió: Failcon - Xavier ferrer i Pedro Olivares
Moderador:

Ponent: Pedro Olivares - Salto con Red - Founder
Xavier Ferrer - Saufer - Director general

Idioma: Castellà

Organitza:

14-15h. Sala Passió

Sessió: Failcon- Karent Prats i Salto sin Red
Moderador:

Ponent: Karen Prats - PopPlaces - Cofundador i director general

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Passió

Sessió: Failcon - Emma Roca - On són els límits? El valor 
de l’esforç, la perseverànça i el treball en equip

Moderador: Pedro Olivares - Salto con Red - Founder

Ponent: Emma Roca -  Atleta, Mare, Bioquímica i Bombera

Descripció:

Esportista reconeguda que ha competit internacionalment en raids d’aventura, 
triatlons i maratons. A més, és mare de tres fi lls. A la conferència parlarà de 
la importància de valors com l’esforç, la perseverança, el treball en equip i 
la superació personal, i de trencar amb els estereotips, pressions culturals i 
idees preconcebudes que predominen a la nostra societat.

Idioma: Català

Organitza:

Per assolir l’èxit és important evitar contratemps. Sota aquesta 
premissa, emprenedors, inversors i pimes posen en comú 
fracassos propis i aliens per analitzar-los i extreure’n conclusions 
que ajudin a evitar-los en el futur. Es tracta d’un esdeveniment de 
referència mundial.
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1 de juny / CONFERÈNCIES

No hi ha bones i males idees, sinó bones i males maneres de dur-les a terme. Executar un projecte és 
el seu punt crític. Per això una de les temàtiques troncals de bizbarcelona és l’execució. Sabràs quin 
marc jurídic empara la teva empresa, com t’has de preparar per a la iniciativa comercial, quins reptes 
et marca la necessitat d’introduir-te en el màrqueting digital i et formaràs en tots aquells àmbits que 
impliquen passar a l’acció. Ho tens tot planifi cat? Doncs ara toca actuar i fer-ho a la perfecció.

10-11h. Sala Execució 1

Sessió: Sales Ignition: com podem disparar les vendes?
Moderador:

Ponent: Sergi Mora - ACCIÓ - Coordinador d’acceleradora de negocis

Descripció:
Quin és el ‘kit’ bàsic per vendre? Com el podem adquirir? En aquesta 
conferència treballaràs el ‘mindset’, les habilitats per vendre, coneixeràs el 
punt de partida bàsic i aprendràs a fer una proposició de venda única.

Idioma: Català

Organitza:

10-11h. Sala Execució 2

Sessió: Quin fi nançament necessita el meu projecte
Moderador:

Ponent: Ivan Rodriguez Ramonet - Barcelona Activa - Tècnic d’emprenedoria

Descripció:

Repassem els diferents fi nançaments que es disposen per a iniciar un 
projecte empresarial. L’ideal seria relacionar aquesta xerrada amb totes 
les altres que es faran per indicar a la persona emprenedora quines 
l’interessen més en funció del seu projecte.

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Execució 1

Sessió: Obrir mercats des d’una incubadora
Moderador: Mar Garcia - Barcelona Activa - Tècnica d’Emrpenedoria

Ponent:

Mercedes Ruiz - Aestivum - CEO
Karen Prats - PopPlaces - Cofundador i director general
Francesc Massana - RuralDir - Agricolum - CEO
Francesc Font Cot - Nubelo - Director general i cofundador

Descripció:

Taula rodona amb 3-4 start-ups per explicar la seva experiència d’accés 
i de creixement en els mercats internacional. coneixerem opcions com 
acords de col·laboració amb startups dels països on operen, compartint 
recursos amb empreses del seu entorn

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Execució 2

Sessió: Acceleració de projectes empresarials basats en la 
diversitat

Moderador:

Ponent: Iolanda Piedra - Club XXIe Siècle, el Club de la Diversitat- Presidenta

Descripció:

Nombrosos estudis demostren que els equips formats per persones 
diverses són més productius i innovadors si estan ben gestionats. Des del 
Club XXIe Siècle acceleren equips emprenedors formats per persones 
de diferents orígens, edats, cultures, nivell de coneixements, habilitats i 
experiències vitals o professionals.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Execució 1

Sessió: E-commerce: què cal tenir en compte?
Moderador:

Ponent: Manuel Martinez Ribas - Il·lustre Col·legi de l’Advocacia de Barcelona - Advocat

Descripció: Coneix els principals aspectes legals de l’e-commerce.

Idioma: Castellà

Organitza:

12-13h. Sala Execució 2

Sessió: Mou-te! Demana fi nançament a Enisa
Moderador:

Ponent: Alberto Moratiel Yugueros - Enisa - Social Media Manager

Descripció:

En una xerrada dinàmica i distesa, una start-up fi nançada amb un préstec 
participatiu d’Enisa - empresa del Ministeri d’Indústria - explica la seva 
experiència a l’hora d’obtenir fi nançament i acostar-se als inversors 
privats. #conversacionesEnisa

Idioma: Castellà

Organitza:

13-14h. Sala Execució 1

Sessió: Noves vies d’emprenedoria en el s. XXI: De Silicon 
Valley a la venda directa.

Moderador:

Ponent: Xavier Verdaguer i Carlos Barroso

Descripció:

Com emprendre amb èxit apostant per les noves vies de negoci, com la 
venda directa, és una de les preguntes a les que donarem resposta en 
aquesta conferència a mode de diàleg entre Xavier Verdaguer, emprenedor 
de Silicon Valley i fundador d’innovadores companyies, Carlos Barroso i un 
emprenedor en procés de creixement.

Idioma:

Organitza:

13-14h. Sala Execució 2

Sessió: 4 passes per accelerar la posada en marxa del teu 
projecte

Moderador:

Ponent: Xavier Almar - Barcelona Activa
Marti Foz - Barcelona Activa - Tècnic d’Emprenedoria

Descripció:

Amb aquesta sessió us volem donar pistes que us ajudin a maximitzar el 
vostre temps per a posar i donar a conèixer el vostre projecte. Solucions a 
l’abast de tothom i que poden marcar la diferència.

Idioma: Català

Organitza:
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14-15h. Sala Execució 2

Sessió: El camí cap a la fidelització dels teus clients
Moderador:

Ponent: Ramon Montanera - Elogia - Market Intelligence Director d’Intel·ligència de Mercats

Descripció:

En aquesta xerrada s’abordarà com les empreses poden optimitzar la 
captació i retenció dels seus clients en el context digital. Un viatge a 
través de l’estratègia de comunicació personalitzada sota el concepte de 
‘customer journey’.

Idioma: Castellà

Organitza:

14-15h. Sala Execució 1

Sessió: El pla de negoci: el que no t’ensenyaran els llibres
Moderador:

Ponent: Joan Riera Calvo - ESADE-  Col·laborador acadèmic

Descripció:
Descobreix els aspectes essencials per dissenyar el teu negoci que no 
trobaràs als llibres. Preguntes que no has de deixar sense resposta, 
consells pràctics i errors més comuns.

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Execució 1

Sessió: Claus de la gestió comercial per a ‘dummies’
Moderador:

Ponent:

Pau Martínez Llop - El Rey de la Magia - Propietari
Albert Iglesias - ESIC Business & Marketing School - Professor associat i formador 
en empreses
Bàrbara de Lemus Tuñón de Lara - Verdemandarina - propietària
Chuanyi Lin - NAR - Director
Josep Gudayol Estefanell - Fotografia’t - Propietari

Descripció:
L’àrea comercial sol ser una assignatura pendent per als emprenedors. 
Perdre la por, argumentar bé, centrar el discurs en allò que aporta valor 
són algunes de les claus per arribar als objectius. Vegem-les i apliquem-les.

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Execució 2

Sessió: Crear empresa en xarxa
Moderador:

Ponent: Rosaura Alastruey - Hubbik - Universitat Oberta de Catalunya - Directora de 
Projectes TIC

Descripció:
Descobreix amb un taller pràctic com pots generar una xarxa que doni 
suport i acompanyi el teu projecte empresarial. Prova de crear la teva 
empresa en xarxa amb col·laboradors, finançadors, proveïdors...

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Execució 1

Sessió: Finançament públic per a emprenedors
Moderador:

Ponent:

Benjamin Sebagh - Visionaire™ -  Director de l’Equip Tècnic
Daniel Fernández Santos - Dr. Security - Financial Department
Antoni Vallès Novel - Institut Català de Finances - Director Desenvolupament 
de Negoci
Gabriel Llambias Sánchez - ThePayPro - Co-founder

Descripció:

Ets un emprenedor, un autònom, un comerç... i vols saber com i on pots 
trobar finançament per alteu projecte? Vine a conèixer el cas de tres 
emprenedors que han engegat un negoci amb el suport financer de l’ICF, 
l’entitat financera pública de Catalunya.

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Execució 2

Sessió: Posa un mentor a la teva vida
Moderador: Guillem Arís Coderch - Autoocupació - Coordinador

Ponent:

Xavier Rodríguez Martínez - Coperfield for social good SL - Director
Alba Moya Martorell - Koan Centre de Psicologia Integral - Directora
Jorge Rancé Cardet - Insomer - CTO
Xavier Giner Granja - Autoocupació - Mentor

Descripció:

Més de 20.000 mentors voluntaris arreu del món acompanyen els joves 
emprenedors a l’hora de crear i fer créixer els seus negocis. Vols ser 
mentor? Vols tenir-ne un? Vine i descobreix l’experiència del mentoring.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Execució 2

Sessió: Com pots captar els teus primers clients
Moderador:

Ponent: Mónica Mendoza - Energivity Consulting S.L. - Directora general

Descripció:

Dota’t d’eines per saber marcar l’estratègia i l’operativa comercial 
necessàries per captar els primers clients. Adquireix coneixements que et 
permetin generar un argumentari de vendes potent amb una
acció comercial adequada.

Idioma: Castellà

Organitza:

17-18h. Sala Execució 1

Sessió: Emprendre des d’un blog
Moderador:

Ponent: Maria José Cayuela Cayuela - ESIC - Directora general

Descripció:
Com es fa per crear una idea i donar-la a conèixer a nivell mundial? Què 
fas fàcilment i t’apassiona? Vols construir la teva marca a través d’un blog? 
Què és un líder d’opinió/’influencer’?

Idioma: Castellà

Organitza:
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10-11h. Sala Execució 1

Sessió: El teu negoci, camí del món digital
Moderador:

Ponent:
Isabel Gimenez Alvarez - La Salle Technova - Directora d’Emprenedoria de La 
Salle Technova
Mónica Morales - La Salle Technova - Knowledge Manager

Descripció: En aquesta xerrada s’explicaran els 8 passos indispensables per executar 
amb èxit una estratègia per posar la teva marca al món digital.

Idioma: Castellà

Organitza:

10-11h. Sala Execució 2

Sessió: Claus per iniciar-se en l’e-commerce
Moderador:

Ponent:
Mónica Eguilar Llorens - Munota - Director general i fundador
Ricard Vallespi - Cambra de Comerç de Barcelona - Responsable de projectes TIC
Isaac Bosch Monistrol - ECOMM360 - CEO

Descripció:
Coneix la realitat del comerç electrònic i domina les etapes de creació 
d’una botiga online, des del projecte fins a la publicació. Descobreix les 
solucions e-commerce per desenvolupar una botiga a la xarxa.

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Execució 1

Sessió: Emprenedoria en viu: Del projecte a les vendes
Moderador: David Gonzalez Saute - Barcelona Activa - Tècnic d’Emprenedoria

Ponent:
Francesc Vilaubí - EfficensWay - CEO
Jorge Alcover - Onair Barcelona - Director
Rosa Sala - Seebook - CEO

Descripció:

Taula rodona amb tres emprenedors que explicaran en primera persona 
com va ser el procés de crear el projecte fins que van sortir a vendre. 
Aquesta activitat vol apropar 3 experiències emprenedores que han
començat com una idea i que s’han introduït al mercat.

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala Execució 1

Sessió: The Barcelona Moscow “Bridging Roundtable”
Moderador:

Ponent: Zhanna Go - La Salle Technova - Director internacional
Josep M. Piqué - La Salle Technova - President Executiu

Descripció:

L’objectiu de la conferència és connectar els ecosistemes emprenedors de 
Barcelona i Moscou, per donar-los l’oportunitat d’introduir els beneficis, 
les oportunitats, els programes i l’ajuda que són capaços d’aportar als 
emprenedors estrangers que entren al mercat local. Les parts estaran
representades per un emprenedor, un inversor i un moderador.

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Execució 2

Sessió: Necessites un ‘Business Angel’ per al teu projecte 
empresarial?

Moderador:

Ponent: Àlex D’Espona Flaquer - BANC, Business Angels Network Catalunya - Coordinador

Descripció:
Vols conèixer alternatives en la cerca de finançament? Saps què ha de 
tenir un bon projecte per ser atractiu als ulls d’un inversor? Vols saber què 
busca un inversor en un projecte per voler-hi invertir?

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Execució 1

Sessió: Com valorar una empresa que factura poc (o zero)
Moderador:

Ponent: Miquel Costa Planas - Keiretsu Forum Spain/ Foro Capital Pymes - President

Descripció:
La valoració de l’empresa és fonamental en les negociacions amb 
inversors. Abordarem els aspectes clau per donar el valor adequat a una 
empresa que factura poc (o zero).

Idioma: Castellà

Organitza:

12-13h. Sala Execució 2

Sessió: CTO for Equity: crear un negoci col·laborant entre 
empreses, idees i projectes

Moderador: Francesc Font Cot - Nubelo - Director general i cofundador

Ponent:
Xavi Valverde - MaiTai Group - Director general
Albert Garcia Moreno - Twentic - Direcció comercial
Albert Ferré - Omitsis - CTO

Descripció:

Taula rodona amb tres CTO (responsables i experts tecnològics) que expli-
caran la seva experiència i donaran a conèixer aquesta nova modalitat de 
cooperació i col·laboració entre empreses, a més de donar consells sobre 
com hauria de ser una proposta d’aquest tipus perquè sigui atractiva.

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala Execució 2

Sessió: Finançament per a start-ups digitals del sector 
cultural

Moderador: Edgar Garcia Casellas - ICEC - Institut Català de les Empreses Culturals - Director 
de l’Àrea de Desenvolupament Empresarial

Ponent:

Bruno Saguer - EYETOK - Co-fundador
Miquel Martí - Barcelona Tech City - CEO
Marc Santandreu Sellarés - Tekstum - Director general
Alberto Tognazzi - Love Streams, SL -  Soci Fundador

Descripció:

Presentació de la línia de préstecs participatius adreçats a emprenedors 
culturals digitals amb l’objectiu de donar visibilitat a projectes empre-
sarials relacionats amb el desenvolupament d’aplicacions, videojocs, 
plataformes de consum o distribució de béns, productes i serveis en línia.

Idioma: Català

Organitza:
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13-14h. Sala Execució 1

Sessió: Com passar d’emprenedor a empresari
Moderador:

Ponent: Miquel Camps Font - PIMEC Joves - President

Descripció:

Com podem evitar que una empresa que és viable empresarialment 
s’enfonsi per motius que no són estrictament empresarials? Parlarem de 
la importància que un emprenedor aprengui a fer viable empresarialment 
la seva empresa.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala Execució 2

Sessió: Surt de la closca domèstica, globalitza el teu negoci!
Moderador:

Ponent: Fernando Aguado Delgado - Seniors españoles para la cooperación técnica 
- Consultor

Descripció:

En un món globalitzat, en l’era de les comunicacions i internet, 
internacionalitzar el teu negoci és una necessitat. T’ajudarem a trobar 
camins i solucions i a evitar errors. Basat en l’experiència de més de 40 
anys del ponent i pensat per a emprenedors amb l’empresa ja iniciada.

Idioma: Castellà

Organitza:

14-15h. Sala Execució 2

Sessió: Obligacions fiscals per a emprenedors
Moderador:

Ponent: Carme Ferrer Martinez - PIMEC- Vicepresidenta de la Comissió Economicofiscal

Descripció:
Conferencia para informarte de la normativa fiscal y las obligaciones 
formales aplicables a los emprendedores, tanto si realizan la actividad a 
título individual como si la realizan a través de una sociedad.

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala Execució 1

Sessió: Selecció dels 20 errors que ningú hauria de cometre
Moderador:

Ponent: Joan Riera Calvo ESADE - Col·laborador acadèmic

Descripció:
Una sessió molt intensa i amena: un error cada 2 minuts. Et proporcionem 
les claus per no cometre els errors clàssics, a càrrec de l’assessor de més 
de 500 emprenedors i empresaris. Estàs preparat?

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Execució 2

Sessió: Angel investing in Barcelona
Moderador:

Ponent: -

Descripció:

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala Execució 1

Sessió: No et prenguis tan seriosament. Comunica!
Moderador:

Ponent: Trinitat Pujol Hernandez - APAE - Fundadora i business angel d’APAE
Esther Sardans i Sato - APAE - Directora d’ESS Comunicació

Descripció:

Cada exposició pública és una oportunitat per fer negoci. No la perdis! 
Deixa anar la por, equivoca’t i millora. El propòsit és captar l’atenció a 
través del missatge, la veu i el cos. Si saps comunicar, les
possibilitats de vendre creixeran.

Idioma: Castellà

Organitza:
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16-17h. Sala Execució 1

Sessió: Com poden col·laborar les start-ups amb les grans 
corporacions

Moderador:

Ponent:
Albert Torruella Torres - ACCIÓ - Consultor d’innovació
Laura Núñez Casamor - Plan Reforma - CEO
Jordi Martí - Datumize - Director de vendes

Descripció:

Les grans empreses necessiten innovar i aquesta necessitat pot ser una 
bona oportunitat per a les start-ups. Com poden arribar els emprenedors 
a aquesta col·laboració innovadora? En veuràs de primera mà diferents 
casos.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Execució 1

Sessió: Emprendre... sense saber vendre?
Moderador:

Ponent: Oscar Torres - ESADE Business School - Director Programa B2B Management

Descripció:

Els emprenedors dediquen moltes hores al ‘bussiness plan’, al producte, 
al finançament, fins que descobreixen que el seu gran problema és que no 
saben vendre. Si la teva empresa ven a altres empreses, aprèn en aquesta 
sessió com pots fer-ho d’una manera efectiva.

Idioma: Castellà

Organitza:

17-18h. Sala Execució 2

Sessió: Perdre la por de vendre
Moderador:

Ponent: Aharale Batonia - VentaMAX - Cofundador
Isabel Anthony Torres - VentaMAX - Cofundadora

Descripció:
Un dia estàs entusiasmat amb el teu projecte i l’endemà odies haver de 
vendre’t. Descobreix per què la venda és l’assignatura pendent i què pots 
fer avui per canviar-ho.

Idioma: Castellà

Organitza:

18-19h. Sala Execució 1

Sessió: El crowdfunding a la start-up
Moderador:

Ponent: Ana Díaz Millan - TENKAI - Secure Base
Jonathan Nebot Chacopino - Seekr.fund - Cofundador

Descripció: Com conflueixen Lean Start-up i el crowdfunding en la creació de la teva 
empresa? Des de la validació de la idea fins al finançament.

Idioma: Castellà

Organitza:

18-19h. Sala Execució 2

Sessió: Be different, be successful!
Moderador:

Ponent: Chal Jiménez Vinuesa - ESIC - Director General

Descripció:

Les empreses busquen col·laboradors amb valor afegit i que sàpiguen 
comunicar el seu talent diferenciador. Vols aprendre a transmetre el 
teu talent? Apunta’t a aquest taller de comunicació online i offline per 
aconseguir contractes i recomanacions.

Idioma: Castellà

Organitza:
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networking
1 de juny / SESSIONS 2 de juny / SESSIONS

10-15h. Sala Bizemprèn

Sessió: Networking Agents & Brokers

Descripció:

Buscar persones per formar l’equip del teu negoci de vegades és difícil. 
A Agents&Brokers, experts en la gestió del talent, et poden ajudar en la 
selecció que s’adapti millor a les teves necessitats. Si busques feina, tens 
l’oportunitat d’entrar en contacte amb empreses i professionals que poden 
necessitar algú amb el teu perfil.

Organitza:

15-17h. Sala Bizemprèn

Sessió: Start-ups tecnològiques

Descripció:

La sessió ideal per a start-ups tecnològiques a la recerca de socis, 
partners o finançament. Un lloc on podran presentar el seu elevator 
speech, seran gravats per posar-lo a disposició del nostre canal de 
YouTube i així podran trobar, en línia i presencialment, socis, inversors i 
col·laboradors.

Organitza:

17-19h. Sala Bizemprèn

Sessió: La Colmena - Networking eficaç

Descripció:

Dinàmica de networking amb un objectiu doble: aconseguir contactes 
valuosos i descobrir les millors pràctiques de cara al futur. Hi participaran 
entre 200 i 500 persones per crear el major efecte i intercanvi de valor 
entre els assistents. Durada: 60 min.

Organitza:

10-12h. Sala Bizemprèn

Sessió: Win win session: networking per millorar el pitch!
Descripció: Els participants en aquesta sessió podran presentar el seu projecte i rebre 

feedback, tant d’un expert d’ACCIÓ com de la resta de companys.

Organitza:

12-14h. Sala Bizemprèn

Sessió: Startup Competition by Conector

Descripció:

Concurs en què les start-ups, prèviament seleccionades per l’equip 
d’analistes de Conector, faran el seu pitch davant dels socis i mentors de 
l’acceleradora, que votaran i escolliran el projecte guanyador. El millor 
tindrà l’oportunitat d’entrar a Conector i gaudir de tots els beneficis de 
l’acceleradora.

Organitza:

14-16h. Sala Bizemprèn

Sessió: SeedRocket Demo Day per a projectes TIC

Descripció:

10 start-ups TIC, seleccionades al XV Campus de SeedRocket a Barcelona, 
presentaran els seus projectes durant 5 minuts davant d’un públic de 
150 persones i 5 dels nostres mentors. Aquests avaluaran els projectes i 
escolliran un guanyador. El premi serà una estada de 3 mesos a la nostra 
acceleradora de Barcelona. Durada: 1h 30 min.

Organitza:

16-19h. Sala Bizemprèn

Sessió: Lliurament de premis: millors projectes de CFGS

Descripció:

L’Associació Tecnològica de Joves Emprenedors lidera el consorci 
d’entitats que premiarà l’excel·lència dels alumnes de cicles formatius de 
grau superior. S’atorgaran premis als millors projectes d’emprenedors 
tecnològics, als millors projectes d’animació i als millors plans d’empresa.

Organitza:



26

assessorament
Experts d’entitats assessores orienten de forma personalitzada sobre el procés de creació d’una 
empresa, l’accés al fi nançament, vendes i internacionalització, màrqueting i comunicació 2.0, creació i 
gestió empresarial, innovació, noves oportunitats i tendències.

FINANÇAMENT:

ORGANIZA

VENDAS I INTERNACIONALITZACIÓ:

MÀRQUETING I COMUNICACIÓ 2.0:

CREACIÓ I GESTIÓ EMPRESARIAL: 

INNOVACIÓ I NOVES OPORTUNITATS I TENDÈNCIES:



mercat de fi nançament
Si busques fi nançament perquè tens un projecte d’alt valor i amb projecció internacional, 
bizbarcelona et posa en contacte amb fons de capital risc, ‘Business Angels’ i ‘corporate ventures’ 
al Mercat de Finançament.

Les principals xarxes de Business Angels i operadors Seed de la ciutat esperen el teu projecte. 
Dirigit a empreses amb necessitats de fi nançament de fi ns a 300.000 euros.

Aquesta activitat està subjecte a un procés de pre selecció per part de representants dels inversors 
i requereix inscripció prèvia de pagament (100 euros). Accés restringit.

Contacte amb les principals plataformes de crowdfunding en les seves diferents modalitats.

PARTICIPA

PARTICIPA 
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1 de juny / Speed Dating amb Business Angels i xarxes d’inversió

2 de juny / Crowdfunding
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1 de juny / CONFERÈNCIES

12-13h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: El préstec participatiu, un complement ideal per al 
fi nançament en capital

Moderador: Emilio Gómez - Institut Català de Finances (ICF) - Responsable Venture Capital

Ponent: Gemma Sorigué Borrell - Deliberry - CEO & Co-Founder
Aniol Brosa - UDANC E- CEO i fundador

Descripció: Saps què és un préstec participatiu? Quins benefi cis t’aporta? Com el pots 
encaixar en l’estructura fi nancera de la teva empresa? Vine a descobrir-ho.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Eines I Novetats En Gestió Empresarial 2

Sessió: Finançar el creixement d’un negoci gràcies a nous 
mètodes de fi nançament alternatiu

Moderador:

Ponent: Diego Bestard - Spotcap - Director general i cofundador

Descripció:

El fi nançament alternatiu es presenta com l’aliat perfecte per al petit 
empresari: li atorga la rapidesa i transparència que requereixen les pimes 
o els gestors fi nancers a l’hora de fi nançar un negoci. Et presentem els 
nous mètodes fi ntech per a empreses i t’expliquem quins s’adapten millor 
al teu negoci.

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Estalviar en compres tecnològiques amb la solució 
del rènting

Moderador:

Ponent: Raul Suarez Moñux - Caixabank Consumer Finance - Product Manager Tecnologies

Descripció:

L’equipament informàtic i tecnològic és clau per al creixement 
empresarial. Tot i això, és un dels actius amb una depreciació més 
ràpida. Coneixeràs els benefi cis d’optar pel rènting: renovació contínua, 
avantatges fi scals i quotes còmodes.

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: L’abecé que tot autònom i micropime ha de saber 
de fi nances

Moderador:

Ponent: Josep Castellà Escolà - Pimec - Coordinador de la xarxa consultors de Pimec

Descripció:
“Sóc petit, però em sé moure!” - Guia ràpida dels aspectes fi nancers a 
tenir en compte per a la gestió diària del negoci, i què cal saber per poder 
fer front amb garanties als monstres i reptes fi nancers.

Idioma: Català

fi nançament
“Per aixecar econòmicament un projecte cal més temps del que havies pensat”. És la sentència habitual 
que ha de sentir l’emprenedor en el seu procés de cerca de fi nançament. El cert és que les opcions per 
fi nançar una empresa s’han diversifi cat als últims temps i cal tenir tot el ventall present per no deixar 
escapar cap oportunitat. Business Angels, fons inversors privats, crowdfundings o microcrèdits… Què 
s’adapta millor a les necessitats del teu negoci? Què et cal per captar la confi ança dels teus fi nançadors?

16-17h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: 4 maneres diferents d'aconseguir fi nançament
Moderador: Guifré Belloso - Ofi cina d’Atenció a les Empreses  Barcelona Activa - Business Advisor

Ponent:

Alvaro Devai Tarcal - EPSILON TECHNOLOGIES, S.L. -  Administrador
Albert Garcia Pujadas - Foxize School - Director General
Jordi Mayals Torrades - L’estoc - Director
Francesc Font Cot - Nubelo - Director general i cofundador

Descripció:

En aquesta ponència es presentaran cinc empreses que donaran a 
conèixer la seva experiència a l’hora de cercar fi nançament en totes les 
seves vessants: des del fi nançament bancari pur i dur, passant per la 
inversió privada i el fi nançament alternatiu, fi ns al fi nançament públic.

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: La presentació de l’empresa als inversors: 
del ‘pitch’ al ‘business plan’

Moderador:

Ponent: Alvaro Comella Gutierrez - Foro Capital Pymes - Director de Foro Capital Pymes
Miquel Costa Planas - Keiretsu Forum Spain/ Foro Capital Pymes - President

Descripció:

Aprofundiràs en les claus d’una presentació adequada de l’empresa davant 
dels inversors. Veuràs els passos que cal realitzar en un ‘pitch’ d’1 minut. I 
veuràs quins són els continguts més adequats d’un ‘business plan’ pensat 
per a inversors privats.

Idioma: Castellà

Organitza:

18-19h. Sala Eines I Novetats En Gestió Empresarial 1

Sessió: On es pot trobar fi nançament per a pimes 
complementari a la banca

Moderador:

Ponent:
Diego Bestard - Spotcap - Director general i cofundador
Paulino de Evan - Finanzarel - Co-founder
Francisco Sierra - Funding Circle España - Director general 

Descripció:
Tens una empresa i vols trobar fi nançament més enllà dels bancs? 
Descobreix tres solucions innovadores per aconseguir expandir el teu 
negoci, fi nançar nous projectes o adquirir actius.

Idioma: Castellà

Organitza:
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11-13h. Sala bizbarcelona

Sessió: Mercado Financiapyme (Acte Tancat)
Moderador:

Ponent:

Descripció:
Les jornades de Mercat Financiapyme s’han consolidat com la millor opció 
per presentar empreses davant les principals entitats finançadores del 
país. Per segon any, el bizbarcelona acollirà l’esdeveniment.

Idioma: Català

Organitza:

16-18h. Sala bizbarcelona

Sessió: Fòrum d’inversió Keiretsu Forum
Moderador:

Ponent: Miquel Costa Planas - Keiretsu Forum Spain/ Foro Capital Pymes - President

Descripció:
Es presenten 8 start-ups, totes amb un elevat potencial de creixement, 
davant dels inversors de la xarxa d’inversió Keiretsu Forum i altres 
inversors.

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Crowdfunding per fer créixer la teva pime
Moderador:

Ponent: Xavier Algarra Torelló - SeekrFund - Cofundador
Valentí Acconcia - SeekrFund - Consultor de crowdfunding

Descripció:
Aconsegueix fer front a pagaments i finançar nous projectes amb els 
diferents tipus de crowdfunding. Parlarem de les opcions que existeixen: 
CrowdEquity, CrowdLending i CrowdReward.

Idioma: Català

Organitza:

2 de juny / CONFERÈNCIES
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1 de juny / CONFERÈNCIES

e-solutions
La revolució tecnològica ja no és futura, sinó que s’escriu en present. Les TIC són una oportunitat 
de creixement per a les pimes, gràcies al comerç electrònic, a les xarxes socials i a l’univers de les 
aplicacions mòbils. A l’espai e-solutions trobaràs els recursos que et pot interessar implementar en el 
teu negoci.

10-11h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Màrqueting digital internacional
Moderador:

Ponent:
Ana Carrasco - Cambra Comerç Barcelona - Departament d’Internacional
Vicente Atienza Rodríguez - Cambra de Comerç de Barcelona -  Responsable de 
Projectes TIC

Descripció: Com pots facilitar la internacionalització de la teva empresa 
per canals online?

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Adapta els canals de venda del teu negoci a la 
manera de comprar dels clients

Moderador:

Ponent: Melchor De Palau Rovira - Comercia Global Payments - eCommerce Busines 
Developer Manager

Descripció:
Els hàbits dels compradors estan canviant. Els negocis han de ser tan 
fl exibles com els seus clients per no perdre oportunitats. Hi refl exionem 
en aquesta conferència.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: La diferència entre ser-hi i que et trobin: com 
monetitzar les xarxes socials?

Moderador:

Ponent:

Miquel Gilabert Xaudaró - CaixaBank Digital Business - Responsable 
d’Aplicacions Móbils i Xarxes Socials
Alex Farreras - Caixabank Digital Busines - Director comercial
Marc Balastegui - CaixaBank Digital Business - Social media strategist

Descripció:
Les xarxes socials poden convertir-se en una eina de monetització per 
a pimes. Com pots explotar al màxim les possibilitats del teu negoci a 
internet?

Idioma: Castellà

Organitza:

17-18h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: La seguretat als dispositius connectats: protegeix 
allò que més t’importa

Moderador:

Ponent: Ramon Planet Huesa - Microsoft-  Product Director, Windows for Business

Descripció:

Els atacs informàtics augmenten a un ritme del 40% cada any. El 2014 es 
van crear més de 300 milions de peces de malware, i els hackers estan 
constantment en evolució. No obstant això, no tot són males notícies. Les 
empreses que inverteixen en les últimes tecnologies en els seus dispositius 
estan més preparades que mai per protegir allò que més els importa.

Idioma: Castellà

Organitza:
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2 de juny / CONFERÈNCIES

10-11h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Crear valor amb ‘big data’
Moderador:

Ponent: Richard Benjamins - Telefonica - Director del grup BI & Big Data

Descripció:

Tothom parla actualment de big data. Però poca gent té una noció clara 
de què significa exactament i què requereix per crear valor real en una 
empresa. En aquesta xerrada es presentaran exemples tangibles de 
resultats amb ‘big data’, i s’explicarà què necessita una organització per 
convertir les dades en valor.

Idioma: Castellà

Organitza:

11-12h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Tramitar una SL en 48 hores i per menys de 
150 euros

Moderador:

Ponent: Veronica Abadias - Barcelona Activa - Oficina d’Atenció a les Empreses - Business 
Advisor

Descripció:

La tramitació telemàtica de Societats Limitades permet rebre 
l’assessorament necessari per constituir la teva SL i realitzar tots els 
tràmits en un termini de 48 hores i per menys de 150 euros. A càrrec de 
l’Oficina d’Atenció a les Empreses de Barcelona Activa.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Landing 10, l’aterratge perfecte
Moderador:

Ponent: Jose Luis Alonso - QDQ Media Solocal Group - Responsable Estratègia Digital

Descripció:

Com ha de ser una pàgina d’aterratge o Landing Page? Hi ha molts factors 
que influeixen en la conversió i en la generació de nous clients. Si sabem 
quins són aquests factors, incrementarem notablement el ROI de les 
nostres campanyes i, en definitiva, les nostres vendes.

Idioma: Castellà

Organitza:

13-14h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Ciberseguretat per a pimes
Moderador:

Ponent: Lluis Garcia Martinez - Mnemo - Director de Desenvolupament de Negoci

Descripció:

El cibercrim i l’espionatge industrial no distingeixen entre grans i petits. La 
seguretat dels serveis al núvol i les responsabilitats davant la protecció de 
la informació requereixen que les pimes incorporin el vector ciberseguretat 
al ‘business plan’ per tal de garantir la continuïtat del negoci.

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: L’e-commerce i els productes frescos
Moderador:

Ponent: Ricard Vallespi - Cambra de Comerç de Barcelona - Responsable de projectes TIC

Descripció:
A través de diferents experiències d’e-commerce d’alimentació i de la 
presentació de la “Guia eComerç i el producte fresc”, aprofundim en 
l’actualitat i les tendències d’aquest sector en ple procés de creixement.

Idioma: Català

Organitza:
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2 de juny / CONFERÈNCIES

internacionalització
L’aventura d’exportar és un viatge difícil i ple d’incerteses. Si busques internacionalitzar la teva empresa, 
per necessitat o convicció, a bizbarcelona trobaràs les pautes i els experts que et marcaran el camí. 
L’èxit del teu negoci pot ser a molts quilòmetres de distància, però traspassar fronteres és el gran repte 
de l’era de la globalització empresarial.

Països i zones geogràfi ques on exportar:

• Orient Mitjà: Iran, Aràbia Saudita, Emirats Àrabs.

• Nord d’Àfrica: Algèria, Marroc, Tunísia, Egipte.

• Europa: França, Alemanya, Regne Unit, Itàlia.

• Europa de l’Est: Polònia, República Txeca, Eslovàquia, Hongria, Romania, Bulgària.

• Amèrica Llatina: Cuba, Perú, Colòmbia, Xile, Mèxic.

• Àfrica Subsahariana: Ghana, Costa de Marfi l, Nigèria, Camerun, Etiòpia, Sudan, Kenia.

• Àsia: Xina, Japó, Corea, Singapur.

17-18h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Com gestionar la presència en una fi ra internacional
Moderador:

Ponent: Xavier Guiu

Descripció:

Vols saber com gestionar la presència en una fi ra internacional per tal 
de poder obtenir els millors resultats possibles? Vine a la jornada, tant si 
ets una empresa que ja ha assistit a una fi ra internacional com si estàs 
valorant la possibilitat d’assisti r-hi.

Idioma: Català

Organitza:

ORGANITZA:
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El banc que trien les empreses

Cada empresa té diferents motivacions a l’hora de triar el seu banc: els 
projectes d’inversió, l’assessorament financer, les transaccions on-line, la 
cobertura internacional... A CaixaBank treballem per ser capaços de donar 
resposta a totes elles amb la màxima eficàcia.

Segons FRS Inmark, Estudi del comportament financer de les empreses, 2015. NRI: 1398-2016/09681

www.CaixaBank.cat/empreses
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1 de juny / CONFERÈNCIES

eines i novetats en gestió empresarial 
Si la societat és líquida, líquida ha de ser també la gestió de les empreses. Els instruments per governar 
una empresa evolucionen al ritme de les grans innovacions tecnològiques de l’era de la comunicació. 
Les estructures organitzatives de l’empresa canvien i també han canviat els treballadors. Les empreses 
sòlides i immutables es desdibuixen. Floreixen les proactives, àgils, hipercomunicadores. I per això calen 
procediments, softwares i estructures flexibles que pots descobrir en aquesta secció de bizbarcelona.

10-11h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Captar talent per a la meva empresa
Moderador: Jesus Camas Vivas - Barcelona Activa - Ajuntament de Barcelona - Responsable de 

prospecció empresarial

Ponent:

Raquel Roca - www.raquelroca.com - Consultora digital
Jaume Gurt Davi - Schibsted Spain - Director d’Organització i Desenvolupament de Persones
Laura Rosillo Cascante - Observatorio del Aprendizaje en la Madurescencia - Directora
Miquel Roselló - EADA Business School Barcelona - Assessor executiu de formació 
professional

Descripció:

A través de la visió de persones expertes i de referència en l’àmbit dels 
recursos humans, coneixerem els aspectes més destacats i les novetats 
que les empreses han de tenir en compte a l’hora d’incorporar, gestionar i 
retenir el talent necessari.

Idioma: Català

Organitza:

10-11h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Els pròxims reptes entorn al capital humà
Moderador:

Ponent: Silvia Roca - Lee Hecht Harrison - Directora Desarrollo Territorial

Descripció:

Es diu que “el futur s’escriu en present”, però hem d’anticipar les nostres 
accions i saber les tendències que marquen les nostres necessitats. 
Parlarem dels reptes que té l’emprenedor respecte al capital humà i de 
com s’ha de preparar per a l’excel·lència.

Idioma: Castellà

Organitza:

11-12h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Building Bridges between startups and corporations 
to achieve disruptive innovation

Moderador:

Ponent: Ángel Gutiérrez Borjabad - Everis - Disruptive Innovation Partner

Descripció:

“Bulding Bridges” explica les estratègies que segueixen les grans 
empreses per innovar de forma disruptiva a través de la col·laboració amb 
startups. Aquest model d’emprenedoria corporativa permet connectar 
el dinamisme emprenedor de les startups amb els reptes de les grans 
empreses.”

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Per què has d’implantar una gestió de qualitat 
a la teva empresa?

Moderador:

Ponent: Vicente Atienza Rodríguez - Cambra de Comerç de Barcelona - Responsable de 
Projectes TIC

Descripció:

Descobreix els beneficis d’implantar una ISO. La implantació i certificació 
posterior d’una ISO és un dels factors per millorar l’organització i la 
competitivitat de les empreses, reduir riscos, complir la normativa i 
gestionar la capacitat d’innovar.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: RSE: una nova manera de mesurar l’èxit 
empresarial

Moderador:

Ponent:

Elisabet Ferrer - Holte Alimara - Gerent del grup CETT i directora de l’hotel
Albert Huerta - Vector5, Excel·lència i Sostenibilitat - Soci consultor
Jordi Mir Cisa - Ampans-  Responsable Qualitat
Felisa Palacio - Tarannà Viatges-  Directora de RRHH i RSE

Descripció:

La responsabilitat social empresarial és un model innovador de gestió 
basat en criteris responsables en els àmbits econòmic, social i ambiental. 
Hi ha diferents sistemes i metodologies per implantar-la i mesurar-la. 
Quin s’adapta millor a la teva empresa? En la sessió oferirem un mapa de 
les diferents iniciatives.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: B Corp: el moviment de les millors empreses per 
millorar el món

Moderador:

Ponent: Iván Lorca - iWOPI - CEO
Pablo Sánchez - Roots for Sustainability- Soci director 

Descripció:
Et presentem el moviment B Corporation, el seu origen, l’evolució a nivell 
global i el desenvolupament al nostre territori. La sessió comptarà amb la 
presència de l’empresa IWopi, una de les deu primeres B Corp a Espanya.

Idioma: Castellà

Organitza:

13-14h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Estratègies per al creixement empresarial
Moderador:

Ponent: Jaume Baró - Oficina d’Atenció a les Empreses - Barcelona Activa - Director Serveis 
a les Empreses

Descripció:

El desenvolupament d’una economia diversificada i la millora de la 
competitivitat de les pimes són factors claus en l’increment del teixit 
empresarial de Barcelona. Coneixerem diferents formes per fer créixer 
un negoci: l’accés a nous mercats, la revisió de l’estratègia comercial o 
l’ampliació d’una nova línia de negoci.

Idioma: Català

Organitza:
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14-15h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: El futur del ‘workplace’: el lloc de treball d’alt 
rendiment

Moderador: Yolanda Triviño González - Valkiria Hub Space - Fundadora

Ponent:

Marta Molina - PetCare - Directora RRHH Affinity
Antonio Budia - Microsoft - Director Divisió d’Aplicacions i Serveis
Luís Martin - Barrabés - CEO
Fabrizio Magnani - Gartner - Senior Executive Partner

Descripció:

S’abordarà la transformació de la cultura organitzativa que estem vivint en 
aquests moments, sota l’enfocament del futur del treball. Aquest canvi de 
paradigma s’emmarca en la innovació digital i l’ús d’eines que augmenten 
la productivitat empresarial.

Idioma: Castellà

Organitza:

14-15h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Mètriques per a la teva botiga online
Moderador:

Ponent: Rosa María López Carneros - Boehringer Ingelheim- Multichanneling Manager - 
Directora de Multicanal

Descripció: Sessió pràctica per descobrir les principals mètriques per a una botiga 
online, més enllà del “conversion rate”.

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Aliances estratègiques al segle XXI
Moderador:

Ponent: Aharale Batonia - VentaMAX - Cofundador
Isabel Anthony Torres - VentaMAX - Cofundadora

Descripció:
El teu negoci és a una aliança de distància de connectar amb centenars 
i milers de nous clients potencials. Descobreix què pots fer ara per crear 
col·laboracions que funcionin.

Idioma: Castellà

Organitza:

15-16h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Ja no competeixen empreses, competeixen 
ecosistemes

Moderador:

Ponent: Pep Orellana Gavaldà - ACCIÓ - Gestor Comunitats RIS3CAT
Enric Bayó - ACCIÓ - Cap d’Innovació

Descripció:

Ja no té sentit limitar la innovació al coneixement, idees i capacitats 
internes de l’empresa. Difícilment una empresa pot donar resposta 
individualment a nous reptes cada vegada més sofisticats. Cal explotar 
els recursos interns, però cal aprofitar els que provenen de l’exterior. Com 
pots innovar i competir amb ecosistemes empresarials sencers?

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Eines de gestió de les persones: retribució de la 
innovació i compensació total

Moderador:

Ponent:
Gian-Lluis Ribechini Creus - Col.legi d’Enginyers Industrials de Catalunya -  
President de la Comissió de Gestió Empresarial
Francesc González Navarro - AQPE - Director General

Descripció:

Un nou model de relació entre les empreses i les persones s’està 
impulsant des de la nova Llei de patents i des de l’Acord Interprofessional 
de Catalunya. La “retribució de la innovació” i la “compensació total” són 
un canvi de paradigma en la gestió de la innovació i la internacionalització. 
Vols saber en què consisteixen?

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: La gran oportunitat de les pimes per vendre més
Moderador:

Ponent: Jaume Gurt Davi - Schibsted Spain - Director d’Organització i Desenvolupament 
de Persones

Descripció:

Les noves generacions demanen una relació professional que les grans 
empreses no ofereixen. La tecnologia proporciona oportunitats úniques. 
La combinació de totes dues és una gran oportunitat de capturar talent i 
fer que les pimes aixequin els seus negocis.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Claus per a la creació i consolidació del comerç a 
Barcelona

Moderador: Artur Agulló - Barcelona Activa - Tècnic Estratègia Empresarial

Ponent:

Descripció:

El comerç a Barcelona es caracteritza perquè té una activitat heterogènia 
i juga un paper fonamental de vertebració territorial, així com de cohesió 
urbana i social. És un sector clau perquè genera més de 150.000 llocs de 
treball. Cinc negocis representatius d’aquesta diversitat expliquen com 
s’han consolidat dins l’oferta comercial de proximitat i innovadora de la ciutat.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Quality Networking: generar oportunitats i nous 
projectes

Moderador:

Ponent: Juanjo S. Villalobos García - Getting contacts - Director general

Descripció:

Coneix i gestiona la teva xarxa de contactes amb la màxima eficàcia. 
Amplia i potencia el teu networking personal i professional per treure’n 
partit en fires i esdeveniments, així com promocionar-te millor. L’objectiu 
és integrar les eines de quality networking per diferenciar-te i dotar de 
més qualitat les teves relacions professionals.

Idioma: Català

Organitza:
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2 de juny / CONFERÈNCIES

eines i novetats en gestió empresarial 

10-11h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Protegeix la teva propietat intel·lectual
Moderador:

Ponent:
Toni Clariana Ortoll - magma design S.L. - CEO
Vicente Atienza Rodríguez - Cambra de Comerç de Barcelona - Responsable de 
Projectes TIC

Descripció:

Com has de protegir les teves creacions davant de possibles còpies de 
tercers? Si ets dissenyador, publicista, arquitecte o professional de la 
comunicació, dóna forma a les teves idees, realitza els teus projectes i 
aprèn com pots protegir l’autoria de la teva obra.

Idioma: Català

Organitza:

10-11h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Vull ser una empresa socialment responsable
Moderador:

Ponent: Rosa Maria Juny - Fundació PIMEC - Directora
Consol Rambla De las Heras - Draps Consol Rambla - Propietaria

Descripció:

Guia fàcil per a pimes i autònoms per identificar les accions que poden 
convertir-los en socialment responsables. Descobreix pautes per dur 
a terme accions de bones pràctiques socials (en igualtat, diversitat, 
reciclatge, preocupació per la salut, transparència, codi ètic...) i per 
comunicar-ho.

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Com pots treure rendibilitat de la propietat industrial 
de l’empresa

Moderador:

Ponent: Coro Gutierrez Pla - Española de Patentes y Marcas (OEPM) - Jefe de Servicio

Descripció:

Aprèn a treure partit dels títols de propietat industrial gràcies a l’Oficina 
Espanyola de Patents i Marques. Dissenys, patents i marques protegeixen 
tant l’activitat innovadora de la teva empresa com la seva activitat 
mercantil.

Idioma: Castellà

Organitza:

18-19h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Tres àrees clau en la gestió de l’RSE en les pimes
Moderador: Josep Maria Canyelles Pastó - Respon.cat- Coordinador

Ponent:
Beatriz Castillo Pinar - Apunts- Responsable de Comunicació i RSE
Jordi Cuixart - ranow Packaging Machinery - Director general
Joana Amat Amigó - Amat Immobiliaris - Co-Directora General

Descripció:

Bones pràctiques de pimes membres de Respon.cat, una iniciativa em-
presarial per al desenvolupament de la responsabilitat social a Catalunya. 
Reflexió en 3 àrees clau de la gestió de la responsabilitat social. Apunts 
Desenvolupament parla de cohesió social. Amat Immobiliaris ho fa
sobre capital humà. Aranow, de l’ètica de les organitzacions.

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Directius feliços + equips feliços = empreses líders
Moderador:

Ponent: Sílvia Miró - PIMEC- Consultora de recursos humans

Descripció:

Identifiquem les noves tendències i els reptes en lideratge i gestió de 
persones a les empreses. Estem davant d’un canvi de paradigma? Inclou 
una revisió de les polítiques de RRHH per a la gestió i retenció del talent 
(lideratge en valors, gestió de les emocions...).

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: ‘Employer branding’
Moderador:

Ponent:  Mª Ángels Tejada Barrio

Descripció:

Saps que a Espanya el 2025 faltaran més de 2 milions de persones 
qualificades per treballar? Com t’has de preparar perquè la teva empresa 
sigui interessant? Tens previst un pla per atreure talent al teu projecte? 
Les pimes poden ser atractives en moments d’escassetat de personal? 
Descobreix com pots afrontar el futur amb més possibilitats d’èxit.

Idioma: Castellà

Organitza:

12-13h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: La propietat industrial i intel·lectual com a impuls a 
la innovació tecnològica

Moderador: Darío Mohammadian Santander - Asociación Expertos en Transferencia 
Tecnología - Director

Ponent:
Juan Fernando Marqués Morales - Marqués & Ferrer - Agent de la propietat industrial
Sergio Miralles - Intangibles Legal-  Advocat
Elisabet Del Valle Alvaro - ONALABS - Consultora

Descripció:

Descobreix l’experiència d’especialistes en diferents àmbits dels drets de 
la propietat industrial i intel·lectual (DPI). Embarca’t en un viatge pel seu 
cicle guanyador! Els DPI acaben recuperant inversions en I+D, revaloritzen 
empreses i catalitzen fusions o compravendes.

Idioma: Castellà

Organitza:
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13-14h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Cap a nous mercats: com comencem?
Moderador: Ivan Utgé  - Start-up Catalonia - Coordinador de l’Acceleradora de Catalunya Sud

Ponent: Oscar Pierre Miquel - Glovo - Director general i cofundador
Karen Prats - PopPlaces - Cofundador i director general

Descripció:

Totes les empreses innovadores es plantegen sortir a vendre 
internacionalment. Quines són les claus per fer-ho bé? Quins mites sobre 
la internacionalització cal desterrar? Compartirem diferents experiències 
d’empreses que ja ho han fet.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Eines bàsiques per vendre a l'exterior
Moderador:

Ponent: Elisabet Collvinent - Cambra Comerç Barcelona - Directora Departament Internacional

Descripció: Fes les primeres passes per començar a exportar i descobreix les eines 
disponibles per prioritzar vendes i accedir als mercats.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala bizbarcelona

Sessió: Troba la teva segona oportunitat empresarial
Moderador:

Ponent:
José Maria Torres - NUMINTEC - President
Elisabeth Alba - Elisabeth Alba. Joyería Artística - Directora
Júlia Gómez Vazquez - Fundació PIMEC - Tècnica

Descripció:

Reflotar una empresa o projecte emprenedor, superar situacions de 
fracàs, d’insolvència i de problemes econòmics és un repte majúscul. 
Amb el màxim èmfasi en l’aspecte personal a més de l’empresarial, 
Emppersona ajuda a trobar la segona oportunitat per a cadascú.

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Facturar de manera electrònica
Moderador:

Ponent: Oriol Bausà - b2brouter - CEO

Descripció:
Jornada per conèixer amb detall com t’afecta la Llei de factura electrònica. 
Quines novetats presenta? Com has de complir amb l’obligació de facturar 
electrònicament? Quines solucions existeixen per fer-ho?

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Intraemprenedoria: font d’innovació a l’empresa
Moderador:

Ponent: Xavier Capellades - Hubbik - Universitat Oberta de Catalunya - Head of New 
Products at Telefónica Innovation

Descripció:
La iniciativa emprenedora des de dins de les organizacions té una 
capacitat transformadora de gran abast si les empreses són capaces de 
promoure-la i canalitzar-la adequadament.

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Taller de comunicació ‘low cost’
Moderador:

Ponent: Josep Salvat Sangrà - ESIC Business School - Director de Relacions Públiques

Descripció:

Com funcionen els mitjans de comunicació d’avui? Com pot una pime 
augmentar la seva notorietat? En aquesta sessió es mostraran les 
claus de la comunicació del nostre temps amb exemples sobre com es 
construeix l’opinió pública.

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: La quarta revolució industrial o l’evolució dels llocs 
de treball

Moderador:

Ponent: Daniel Parente Rodrigues - Hydra Interactive - Director general

Descripció:

No és del tot cert que la tecnologia hagi d’eliminar cinc milions de llocs de 
treball fins al 2020. El 65% dels estudiants de primària actuals treballaran 
en perfils que actualment no existeixen. Hem de veure la robòtica i la 
tecnologia més com una amenaça que com un element potenciador de la
capacitat humana?

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Tot el que has de saber per trobar un espai per al 
teu negoci

Moderador: Silvia Pamies Cañas - Barcelona Activa - Tècnica coordinadora de localització 
empresarial

Ponent:
Jordi Silvente Muñoz - ASSOCIACIÓ COWORKING DE CATALUNYA - COWOCAT - 
President
Manel De Bes Castella - Forcadell - Director Comercial

Descripció:

Saps quins factors has de tenir en compte en la cerca d’espai per al 
teu negoci? L’estat de maduresa de l’empresa, l’activitat i la zona són 
determinants en l’elecció. Coneixes el mercat immobiliari? T’explicarem 
la dinàmica de preus de les diferents zones de la ciutat i comentarem els 
termes habituals del contracte de lloguer d’oficines i locals.

Idioma: Català

Organitza:   
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16-17h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Innovació i màrqueting, els ingredients per a un 
negoci exitós

Moderador:

Ponent: Jordi Urbea Castells - OgilvyOne Barcelona- Director General

Descripció:

Innovació i estratègia de màrqueting digital no són conceptes només per 
a les grans empreses. És moment que les pimes apostin per innovar en 
les seves estratègies de màrqueting, per buscar nous clients, fidelitzar els 
actuals i trobar noves oportunitats de negoci en un mercat globalitzat.

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Finançament - E-Solutions - Internacional

Sessió: Sense vendes no hi ha negoci
Moderador:

Ponent: Joan Riera Calvo - ESADE - Col·laborador acadèmic

Descripció:
2 de cada 3 pimes moren per insuficiència de flux comercial. Si el client ja 
no ve sol, hauràs de sortir a buscar-lo. Converteix el teu equip en venedors 
d’elit i accelera les teves vendes.

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Triomfar des del fracàs
Moderador:

Ponent: Sílvia Moncayo Granada - ICAB - Advocada
Carmen Pérez-Pozo Toledano - Bufete Pérez-Pozo - Directora

Descripció:

Es presentarà el cas d’una empresa que passa per les diferents fases 
crítiques: dificultat latent, absència de mesures preventives, crisi 
empresarial evident, necessitat de prendre mesures, concurs de creditors, 
opcions pre i post concurs, líquid o continuïtat.

Idioma: Castellà

Organitza:

17-18h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Millennials: com innovar dins de les pimes
Moderador:

Ponent: Miquel Camps Font - PIMEC Joves - President

Descripció:

Els ‘millennials’ aterren a les pimes. Debat entre ‘millennials’ i altres 
generacions sobre la situació actual dels joves que han entrat al mercat 
de treball durant el segle XXI, amb testimonis de casos reals com a punt 
de partida.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Sóc al núvol!
Moderador:

Ponent: Francisco Jurado - IEAISA - Director Comercial
Nuria Gómez - Cambra de Comerç de Barcelona - Serveis TIC

Descripció: A través de Mullor coneixeràs els pros i contres de traslladar la teva 
empresa al núvol.

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 2

Sessió: Sabem vendre a empreses?
Moderador:

Ponent: Oscar Torres - ESADE Business School - Director Programa B2B Management

Descripció:
Descobreix en aquesta sessió les claus de la venda entre empreses (B2B), 
com ha de ser el professional que ven, quin procés ha de seguir i com ha 
d’organitzar-se per obtenir un èxit predictible.

Idioma: Castellà

Organitza:

18-19h. Sala Eines i novetats en gestió empresarial 1

Sessió: Seleccionar i entrenar bons comercials
Moderador:

Ponent: Isabel Anthony Torres Anthony - VentaMAX- Cofundadora
Aharale Batonia - VentaMAX - Cofundador

Descripció:
El somni del 90% dels empresaris és trobar un bon comercial que atregui 
els clients, i així ell poder-se dedicar a fer altres coses importants. 
Descobreix el secret per encertar-la!

Idioma: Castellà

Organitza:

eines i novetats en gestió empresarial 
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networking

1 de juny / CONFERÈNCIES 2 de juny / CONFERÈNCIES

10-12h. Sala Networking pimes

Sessió: Taller d’innovació oberta

Descripció:
Convidem un màxim de 25 empreses que vulguin experimentar un taller 
d’innovació oberta i detectar una oportunitat de negoci entre els assistents. 
Durada: 120 minuts.

Organitza:

10-13.30h. Sala Mercat de Treball

Sessió: Network Talent - Job Market Place: PIMEC + BCN Act

Descripció:

Tens una empresa i necessites incorporar-hi talent? Vine i coneix profes-
sionals amb el perfi l que busques. Busques una oportunitat laboral? Vols 
contactar amb empreses que busquen candidats com tu? Participa al 
Network Talent i presenta’t a les empreses que busquen perfi ls professio-
nals com el teu.

Organitza:

                

12-14h. Sala Networking pimes

Sessió: JCI Barcelona Business Networking Event

Descripció:

Es realitzarà un speed networking en què participaran pimes i inversors 
assistents al Biz Barcelona. És una bona oportunitat per aconseguir el 
creixement empresarial que necessita el teu negoci i per fer sinergies amb 
altres empreses. Es permet inscripció prèvia. Durada: 1h.

Organitza:

14-15.30h. Sala Networking pimes

Sessió: Passos magistrals per a un bon networking

Descripció:
El networking efectiu requereix crear un diàleg, que es pot aconseguir 
intercanviant informació i trobant maneres d’ajudar-se mútuament. 
Proposem un taller pràctic de networking en línia i speed networking.

Organitza:

15.30-17h. Sala Networking pimes

Sessió: Excel·lència a l’elevator speech

Descripció:

Amb l'actitud, el llenguatge corporal i l'escolta activa correctes pots 
dominar les claus del networking. Sabies que només el 7% de la 
comunicació la formen les paraules? En aquest taller d'elevator speech 
t'ensenyarem l'altre 93%.

Organitza:

17-19h. Sala Networking pimes

Sessió: Synergys

Descripció:
Activitat de networking a partir de reptes empresarials per crear sinèrgies 
i oportunitats reals de negoci entre grans empreses i les pimes i start-ups 
de Barcelona.

Organitza:

15-17h. Sala Networking pimes

Sessió: La Colmena - Networking efi caç

Descripció:

Dinàmica de networking amb un objectiu doble: aconseguir contactes 
valuosos i descobrir les millors pràctiques de cara al futur. Hi participaran 
entre 200 i 500 persones per crear el major efecte i intercanvi de valor 
entre els assistents. Durada: 60 min.

Organitza:

17-18h. Sala Bizemprèn

Sessió: Pitch Event Aging2.0 | Barcelona 

Descripció:

Presentació i selecció de les Startup més innovadores d’Espanya enfoca-
des a millorar la vida de les persones grans a través de noves tecnologies 
i models de negoci innovador. El Pitch event reunirà a les startups més 
innovadores d’Espanya que dirigeixen els seus productes i serveis a la gent 
gran i inversors locals i internacionals. 

Organitza:
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assessorament
Experts professionals de diferents entitats ofereixen assessorament, per donar solucions i 
resposta a necessitats i dubtes en diferents temàtiques.

ORGANITZA:

VENDES I INTERNACIONALITZACIÓ:

FINANÇAMENT:

MÀRQUETING I COMUNICACIÓ 2.0:

INNOVACIÓ I NOVES OPORTUNITATS I TENDÈNCIES:

CREACIÓ I GESTIÓ EMPRESARIAL: 

mercat de treball

2 de juny / SESSIONS1 de juny / SESSIONS

10 -13h. Sala Mercat de Treball

Sessió: Network Talent - Job Market Place: Pimec + 
Barcelona Activa

Descripció:

Tens una empresa i necessites incorporar-hi talent? Vine i coneix 
professionals amb el perfi l que busques. Busques una oportunitat laboral? 
Vols contactar amb empreses que busquen candidats com tu? Participa 
al Network Talent i presenta’t a les empreses que busquen perfi ls 
professionals com el teu.

Organitza:

15.30 -19h. Sala Mercat de Treball

Sessió: Fòrum d’iniciatives universitàries

Descripció:
Hem creat un espai on puguin trobar-se start-ups i projectes impulsats 
per estudiants de la Xarxa d’Emprenedoria Universitària que necessiten 
incorporar talent i joves amb inquietud emprenedora. Durada: 4h.

Organitza:
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economies col·laboratives

cooperativisme

emprenedoria social i col·lectiva

economia social i solidària

3er sector: cet’s i empreses d’inserció

economia verda i economia circular

La revista ‘Time’ la va qualificar fa cinc anys com “una de les idees que canviaran el món” i no ha trigat 
gaire a començar a demostrar-ho. L’economia col·laborativa, que creix a un ritme de vertigen gràcies a 
les grans inversions en noves plataformes tecnològiques i a la necessitat de repensar el consum, mereix 
un apartat a banda al bizbarcelona. Compartir, reutilitzar, reviure, acompanyar són verbs que cada dia 
es conjuguen més gràcies a la creixent economia col·laborativa.

El cooperativisme viu una nova era daurada. Aquesta fórmula d’organització empresarial, que té el canvi 
en el model socioeconòmic en l’horitzó, està experimentant un esclat en idees i projectes. Les coope-
ratives aporten el 7% del PIB mundial, i a Espanya ja suposen el 4,5% dels llocs de treball. És possible 
emprendre amb èxit cooperant i gestionant democràticament l’empresa? En aquest seguit de conferèn-
cies i tallers descobriràs que sí.

Des de l’auge imparable de les “altres economies”, els projectes col·lectius i de sensibilitat humana i 
mediambiental tenen la simpatia de treballadors, clients i consumidors. El Nobel de la Pau Muhammad 
Yunus pronostica “la revolució de l’emprenedoria social” en la pròxima era. Quina naturalesa tenen 
aquest tipus de projectes empresarials? Per què conqueriran el món?

La cooperació i l’ajuda al desenvolupament presenten grans reptes d’actualitat. T’aportem eines i re-
flexions en aquest panel destacat de bizbarcelona.

Els Centres Especials de Treball són empreses que asseguren una feina remunerada a persones amb 
discapacitat. La inserció laboral i els seus beneficis socials tenen un espai destacat a bizbarcelona.

Produir, usar, reutilitzar, reciclar... L’economia verda proposa el respecte al medi ambient i l’economia 
circular, el reaprofitament dels béns en un cicle de nou paradigma. Acosta’t a diverses experiències i 
reflexions entorn a aquests models d’activitat econòmica.
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1 de juny / CONFERÈNCIES

10-11h. Sala bizeconomia social

Sessió: Models de negoci en economia circular, en clau 
social, procomú i feminista

Moderador: Wouter Tebbens - Free Knowledge Institute - President

Ponent: Mayo Fuster Morell - Dimmons.net IN3 - UOC - Directora

Descripció:

Les “altres economies” estan teixint un nou sistema operatiu, basat en 
models de negoci oberts, que usen programari i maquinari lliure, on 
els usuaris col·laboren més que competeixen, creen continguts oberts i 
segueixen regles procomú en busca de la redistribució equitativa.
Apropa-t’hi en aquesta xerrada.

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala bizeconomia social

Sessió: Vols conèixer les economies transformadores?
Moderador:

Ponent: Ruben Suriñach Padilla - Centre de Recerca i Informació en Consum / Xarxa 
d’Economia Solidària - Coordinador de projectes

Descripció:
Presentació de l’estudi ‘Economies transformadores’. Recull i descriu les 
fórmules econòmiques que de maneres diverses posen l’accent en valors 
socials com ara l’equitat, la sostenibilitat, la solidaritat o la inclusió.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala bizeconomia social

Sessió: Incorpora, el programa d’autoocupació de “la Caixa”
Moderador:

Ponent:

Nacho Travieso Ferrando - Fundació PIMEC - Tècnic Àrea d’Integració i Diversitat
Lucas Del Campo - Pipe Residents - Co-founder
Rosa Maria Juny - Fundació PIMEC - Directora
Jaume Farre Cortadellas - Fundació Bancaria - Director del Departament 
d’Integració Sociolaboral
Pau Del Campo - Pipe Residents - Co-founder

Descripció:

L’Obra Social de “la Caixa”, a través del seu programa Incorpora, ofereix a 
aturats de llarga durada, dones víctimes de violència de gènere i persones 
discapacitades una tutorització i acompanyament perquè puguin convertir-se 
en treballadors per compte propi.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala bizeconomia social

Sessió: El territori com a actiu de sostenibilitat de l’empresa
Moderador: Enric Miravitllas Pous - Barcelona Activa - Director Desenvolupament Local de 

Proximitat

Ponent: Eli Farré - Associació Alter 9Barris - Gestora  
Anna Abellán Moya - La Sargantana Cooperativa - Sòcia treballadora

Descripció: Assisteix a una taula d’experiències d’empreses que incorporen el territori 
en el seu model de negoci.

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala bizeconomia social

Sessió: Emprenedoria i tercer sector: una economia social 
al servei de les persones

Moderador: Joan Segarra Ferran - La Confederació Empresarial del Tercer Sector Social de 
Catalunya - President

Ponent:
María Elena Alfaro Bellati - Fundació Privada Ared - Directora General
Gemma Garcia Gómez - Delta Cooperativa - Directora General
Lola De la Fuente - Associació Esclat - Directora General

Descripció:

Presentació de diverses experiències del tercer sector social com 
a generador d’activitat econòmica que posa en valor els models 
empresarials propis de l’economia social: refl exions sobre l’origen de les 
iniciatives, la missió, la trajectòria i l’impacte social generat.

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala bizeconomia social

Sessió: Crea la teva cooperativa
Moderador:

Ponent:

Guillem Perdrix Vidal - Federació de Cooperatives de Treball 
de Catalunya - Director
Victor Galmés Oliver - Federació de Cooperatives de Treball de Catalunya - 
Responsable de projectes

Descripció:
Sessió ideal per aprendre a crear una cooperativa. T’orientarem sobre 
les característiques i funcionament del model cooperatiu, i sobre les 
competències específi ques per a emprenedors col·lectius.

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala bizeconomia social

Sessió: Obra social
Moderador:

Ponent: Francesc Ventura Ribal - Fundació Bancària La Caixa - Director Departament 
Emprenedoria Social

Descripció:
L’Obra Social de “la Caixa” dóna suport a emprenedors, empreses socials 
i entitats del tercer sector que vulguin resoldre necessitats socials. 
Presentació de la Convocatòria 2016.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala bizeconomia social

Sessió: Visions i experiències socials en el turisme
Moderador: Gemma Llobet Oró - Turisme de Barcelona - Programa Barcelona Sustainable Tourism

Ponent:
Maria José Pujol - INOUT Hostel Barcelona - Directora Gerent
Julià Montero Ortega - Barcelona Zero Limits - Director General
Elisabeth Díaz - Fundació Privada TriniJove - Directora

Descripció:
Presentació de casos d’emprenedoria social en el sector del turisme. 
Coneixeràs empreses que a través de la inclusió social i la interacció amb 
el sector turístic han aconseguit tirar endavant un negoci d’èxit.

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala bizeconomia social

Sessió: Les fi nances ètiques, al servei de l’economia social 
i solidària

Moderador:

Ponent:

David Díaz de Quijano i Barbero - Associació FETS-Finançament Ètic i Solidari - 
Membre de la junta i coordinador
Ma. Antònia Bartolí - Fiare Banca Etica - Responsable Àrea Mediterrània
Xavi Teis - Coop57 - Responsable Comunicació

Descripció:

Descobreix les tendències actuals en fi nances ètiques, a càrrec de FETS-
Finançament Ètic i Solidari. Presentació de diverses iniciatives, a càrrec de 
Fiare Banca Ètica i de Coop57. Quin tipus de projectes es fi nancen? 
A quines necessitats fi nanceres donen resposta?

Idioma: Català

Organitza:
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2 de juny / CONFERÈNCIES

10-11h. Sala bizeconomia social

Sessió: Cooperativisme a l’escola
Moderador:

Ponent:
Josep Vidal i Fàbrega - Generalitat de Catalunya - Director general d’Economia 
Social, Tercer Sector
David Cos Garcia - Escola Sant Gervasi SCCL - President

Descripció:

En els darrers dos anys s’han constituït més de 60 cooperatives escolars 
a Catalunya, que permeten donar a conèixer les cooperatives als alumnes 
a través d’una experiència vivencial i amb activitat econòmica real. 
Coneixerem l’experiència d’alumnes que han posat en marxa cooperatives 
escolars i la dels mestres que els hi han acompanyat.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala bizeconomia social

Sessió: Som empresa i ens cuidem!
Moderador:

Ponent: Ester Vidal Pujol-xicoy - Ajuntament Barcelona - Direcció de serveis d’economia 
cooperativa, social i solidària i consum

Descripció:
Conferència sobre quin model d’empresa es promou des d’Altres 
Economies, atenent a criteris de sostenibilitat de vida, governança 
democràtica, territori i dimensió col·lectiva.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala bizeconomia social

Sessió: Com pots fi nançar el teu projecte d’economia 
social? Negociació i instruments

Moderador:

Ponent: Antoni Vallès Novel - Institut Català de Finances - Director Desenvolupament de Negoci
Joana Gómez - Fundació Seira - Directora

Descripció:

Les cooperatives i entitats d’economia social tenen característiques 
específi ques a l’hora de cercar fi nançament. En aquesta sessió tractarem 
quines són, com cal afrontar la negociació amb entitats fi nanceres, 
coneixerem les entitats i productes fi nancers específi cament destinats a 
l’economia social i quin suport públic tenen.

Idioma: Català

Organitza:

14-15h. Sala bizeconomia social

Sessió: Emprenedoria col·lectiva vista des de l’estArter
Moderador:

Ponent: Andrea Calsamiglia - IGOP-UAB - Coordinadora d’estArter

Descripció:

EstArter és una iniciativa de formació en emprenedoria col·lectiva, basada 
en les diferents esferes d’un projecte: l’esfera invisible, l’esfera pensable, 
l’esfera tangible i l’esfera visible. Vine a conèixer els reptes i oportunitats 
de l’emprenedoria col·lectiva, així com diferents experiències que s’hi estan
desenvolupant.

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala bizeconomia social

Sessió: La Responsabilitat Social de les Organitzacions de 
baix a dalt

Moderador:

Ponent:
Josean Lavado Gil - Associació EBC Catalunya - President
Ruben Suriñach Padilla - Centre de Recerca i Informació en Consum / Xarxa 
d’Economia Solidària - Coordinador de projectes

Descripció:

Els casos de corrupció i les males pràctiques empresarials inunden les 
notícies. Per això, és clau desenvolupar eines per a la transparència i la 
gestió ètica. En coneixerem dues per a la rendició de comptes socials, 
ambientals i de bon govern: el balanç del bé comú i el balanç social. 
Veurem el funcionament i el marc de treball en què s’ubiquen.

Idioma: Castellà

Organitza:

16-17h. Sala bizeconomia social

Sessió: Canviar el món amb l’impacte exponencial de les 
start-ups socials

Moderador:

Ponent: Xavier Pont Martin - Fundación Ship2B - Director general

Descripció:
Escalar i replicar un negoci són dos processos complexos que solen fracassar. 
Et convidem a conèixer deu capacitats que permeten als emprenedors socials 
generar un impacte positiu exponencial en la societat.

Idioma: Castellà

Organitza:

17-18h. Sala bizeconomia social

Sessió: Empresa mercantil vs. empresa social
Moderador:

Ponent: Victor Moliner Mosquera - EADA - Professor
Jaume Oller Rosell - Tandem Social - Soci cofundador

Descripció:

Dues maneres diferents, però amb molts punts de trobada, d’afrontar 
el repte empresarial. Què poden aprendre l’una de l’altra? Com es pot 
fomentar la col·laboració? Què hauria de desaprendre cada sector? 
En quins aspectes ambdues haurien d’avançar?

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala bizeconomia social

Sessió: Tens més opcions per transformar el teu consum; 
assegura’t bé!

Moderador:

Ponent: Jordi Rojas - Més Opcions -  Coordinador
Xavier Gómez Abellana - Smart City Expo World Congress - Tècnic comercial

Descripció:

Un dels instruments més útils per transformar la societat és el consum. 
Les persones, consumint, triem un model econòmic i social. Us proposem 
un model de consum transformador i us expliquem un cas que ho il·lustra 
molt bé: les assegurances ètiques.

Idioma: Català

Organitza:
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networking

1 de juny / SESSIONS 2 de juny / SESSIONS

10-13h. Sala bizeconomia social

Sessió: Com comunicar des de la col·laboració: reptes i 
oportunitats

Descripció: Taller de prototipatge per elaborar el pla de comunicació de la teva empre-
sa des d’un model i procés col·laboratiu.

Organitza:

13-15h. Sala bizeconomia social

Sessió: Economia Social Innovadora: Centres Especials de 
Treball (CET)

Descripció:

Els CET són empreses que insereixen laboralment unes 14.000 persones 
amb discapacitat a Catalunya en diferents sectors: alimentació, industrial, 
serveis... Presentarem diverses dimensions d’innovació en la creació de 
productes i serveis en els CET; debatrem i compartirem experiències para-
digmàtiques i d’èxit.

Organitza:

15-17h. Sala bizeconomia social

Sessió: Cultural knowledge

Descripció:

Busques contrastar idees? Vèncer els obstacles? O fer nous contactes? 
T’oferim un espai únic de transferència de coneixement, un face-to-face 
entre projectes culturals en fase embrionària i projectes consolidats o en 
creixement i assessors especialitzats en inversió, patrocini i mecenatge i 
comunicació cultural per donar-te les eines per millorar amb èxit.

Organitza:

16-19h. Sala bizeconomia social

Sessió: Emprenedoria social. Com incorporar l’impacte 
social al meu projecte d’emprenedoria? 

Descripció:

Barcelona Activa en col·laboració amb Tandem Social acompanyem pro-
jectes amb vocació d’impacte social i econòmicament sostenibles. Té per 
objectiu donar a conèixer la emprenedoria social: què és? Quines són les 
diferents vies per incorporar l’impacte social al nostre projecte?  Quines 
són les claus per aconseguir-lo? Com han fet altres?

Organitza:
            

17-18h. Sala bizeconomia social

Sessió: Afterwork 30 anys d’Autoocupació

Descripció:
Celebració del 30 aniversari de la Fundació Privada per a la Promoció de 
l’Autoocupació de Catalunya (CP’AC), amb la participació d’emprenedors, 
mentors, business angels, reemprenedors i amics del sector.

Organitza:

18-19h. Sala bizeconomia social

Sessió: AfterBLE - Networking per a emprenedors

Descripció:

Afterwork per a emprenedors on podràs conèixer gent i fer contactes 
en un ambient distès. Vine a conèixer els professionals, emprenedors, 
inversors i promotors de l’emprenedoria de Barcelona. Podràs participar 
en les diferents rondes d’Elevator Pitch, on els assistents presentaran el 
seu projecte, idea o necessitats de negoci.

Organitza:

10-13h. Sala bizeconomia social

Sessió: Comunicar des de la col·laboració: reptes i 
oportunitats

Descripció: Presentació de resultats del taller de prototipatge del pla de comunicació 
de bizbarcelona.

Organitza:

13-15h. Sala bizeconomia social

Sessió: Apropant l’emprenedoria social al jovent de la ciutat

Descripció:

Destinat a joves estudiants de FP i de graus universitaris. 1. Introducció 
a la Barcelona Social Business City i a l’emprenedoria social. 2.Dinàmica 
participativa: Com podem acostar l’emprenedoria social als joves de la 
ciutat? 3.Conclusions: Interrelació FP i universitat. Durada: 60-120 min.

Organitza:

15-17h. Sala bizeconomia social

Sessió: Fem economia social, fem-ho junts

Descripció:
Networking entre empreses i entitats de l’economia social per crear una 
cadena de valor amb valors que faci possible produir, gestionar i consumir 
d’una altra manera.

Organitza:

17-19h. Sala bizeconomia social

Sessió: Noves maneres d’entendre el poder i les relacions 
en l’emprenedoria

Descripció:

L’ús del poder a l’hora de treballar en equip és un aspecte clau per a la 
sostenibilitat econòmica i humana dels projectes. Les empreses que volen 
aportar valor social necessiten promoure “a casa” els valors, actituds i ma-
neres que volen promoure fora. Això requereix noves eines i coneixements 
que veuràs en aquesta sessió.

Organitza:
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assessorament
Experts professionals de diferents entitats ofereixen assessorament, per donar solucions i resposta a 
necessitats i dubtes en diferents temàtiques relacionades amb l’economia social i col·laborativa.

CREACIÓ I GESTIÓ EMPRESARIAL

VENDES I INTERNACIONALITZACIÓ:

MÀRQUETING I COMUNICACIÓ 2.0 I INNOVACIÓ I NOVES OPORTUNITATS

Fem costat a les teves idees,
fem costat al teu negoci

Fem costat a les teves idees,
fem costat al teu negoci

www.diba.cat/empresa

La Diputació de Barcelona, a través de l’Àrea de Desenvolupament Econòmic Local, apropa 
recursos tècnics i econòmics als Centres Locals de Serveis a les Empreses (CLSE), dirigits a incentivar 
i facilitar que les persones tirin endavant iniciatives empresarials amb èxit.

Durant el 2015, el suport dels CLSE cap al ciutadà es va traduir en: 
• 3.271 empreses creades
• 4.591 llocs de treball generats
• 96 centres locals de serveis a les empreses
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Fem costat a les teves idees,
fem costat al teu negoci

Fem costat a les teves idees,
fem costat al teu negoci

www.diba.cat/empresa

La Diputació de Barcelona, a través de l’Àrea de Desenvolupament Econòmic Local, apropa 
recursos tècnics i econòmics als Centres Locals de Serveis a les Empreses (CLSE), dirigits a incentivar 
i facilitar que les persones tirin endavant iniciatives empresarials amb èxit.

Durant el 2015, el suport dels CLSE cap al ciutadà es va traduir en: 
• 3.271 empreses creades
• 4.591 llocs de treball generats
• 96 centres locals de serveis a les empreses
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transmissió empresarial

1 de juny / CONFERÈNCIES

10-11h. Sala bizbarcelona

Sessió: Quant val la meva empresa?
Moderador: Laura Sallent - Centre de Reempresa de Catalunya - Consultora

Ponent: Montserrat Casanovas - ACCID - Vicepresidenta

Descripció: Valor vs. preu. Inicia’t en l’art de negociar. Aprèn a valorar la teva 
empresa i fes-ho partir de casos reals d’emprenedors.

Idioma: Català

Organitza:

11-12h. Sala bizbarcelona

Sessió: És 7 vegades més fàcil comprar una empresa 
que crear-la des de zero

Moderador:

Ponent: Antoni Abad - Cecot - Centre de Reempresa de Catalunya - President
Albert Colomer i Espinet - Centre de Reempresa de Catalunya - Director

Descripció: Vine a conèixer els avantatges de reemprendre respecte a començar 
de zero a través de testimonis i les seves experiències.

Idioma: Català

Organitza:

12-13h. Sala bizbarcelona

Sessió: Finançar és fàcil si saps com!
Moderador: Oriol Alba - Centre de Reempresa de Catalunya - Coordinador

Ponent: Cristina Ramos - Centre de Reempresa de Catalunya - Consultora
Albert Colomer i Espinet - Centre de Reempresa de Catalunya - Director

Descripció: Vine a conèixer les múltiples opcions de finançament per a la compra 
d’una empresa a través de testimonis i les seves experiències.

Idioma: Català

Organitza:

13-14h. Sala bizbarcelona

Sessió: Solucions específiques per a empreses familiars: 
Programa Protocol Familiar

Moderador:

Ponent: Fran De la Torre Aspe - PIMEC - Director

Descripció:

Les característiques específiques de les pimes familiars les fan 
mereixedores d’una atenció especial en diversos àmbits. Et proposem 
una guia per atendre aspectes clau que han d’assegurar la seva 
continuïtat, com la situació financera, una organització equilibrada o el 
relleu generacional.

Idioma: Català

Organitza:

15-16h. Sala bizbarcelona

Sessió: Cafè de la Reempresa: ja has pensat en el futur 
de la teva empresa?

Moderador:

Ponent: Clàudia Massó - Centre de Reempresa de Catalunya - Consultora

Descripció:

T’has plantejat que, després de tu, un nou emprenedor podrà donar-hi 
continuïtat? Com pots augmentar-ne el valor, quan la vulguis cedir? 
Vine a fer el cafè amb nosaltres i t’explicarem com pots donar 
continuïtat a la teva empresa i treure’n rendiment!

Idioma: Català

Organitza:

16-17h. Sala bizbarcelona

Sessió: Tècniques per a una negociació exitosa
Moderador: Oriol Alba - Centre de Reempresa de Catalunya - Coordinador

Ponent: Mónica Mendoza - Energivity Consulting S.L. - Directora general

Descripció: Comprar, vendre, acordar... Coneix de primera mà les claus per 
negociar i aconseguir els teus objectius.

Idioma: Català

Organitza:

17-18h. Sala bizbarcelona

Sessió: Reemprendre en 5 passos
Moderador:

Ponent: Carlos Domínguez - Centre de Reempresa de Catalunya - Consultor

Descripció: Com i on puc comprar una empresa per no haver de començar des de 
zero?

Idioma: Català

Organitza:

18-19h. Sala bizbarcelona

Sessió: Què faré amb l’empresa -i amb mi mateix- quan 
em jubili?

Moderador:

Ponent:
Sílvia Moncayo Granada - ICAB - Advocada
Carmen Pérez-Pozo Toledano - Bufete Pérez-Pozo - Directora

Descripció:

Abordarem les repostes a una de les grans preguntes dels empresaris 
d’edat avançada. Si em jubilo, quines opcions tinc? Traspàs genera-
cional, venda, tancament o traspàs als treballadors? Sabrem què, 
quan i com s’ha de planificar i quin rol han d’adoptar els fundadors 
en aquests canvis. Tractarem els aspectes legals i la valoració de 
l’empresa.

Idioma: Català

Organitza:

2 de juny / CONFERÈNCIES

10-11h. Sala bizbarcelona

Sessió: Teambuilding Reempresa
Moderador: Oriol Alba - Centre de Reempresa de Catalunya - Coordinador

Ponent: Albert Colomer i Espinet - Centre de Reempresa de Catalunya - Director
Abraham Arcos - Fundació Cecot Innovació - Director

Descripció: Activitat interna.
Idioma: Català

Organitza:



49

1 de juny / WORKSHOPS

E-COMMERCE - Organitza: BCN Tech City

9.30-10h. Espai biz workshops

Sessió: “Emprendre des del sector Digital de BCN”
Ponent:

Descripció: BCN Tech City
Idioma: Català

Organitza:

10-11h. Espai biz workshops

Sessió: Inspiració -  El cas Hawkers
Ponent:

Descripció:

Idioma: Català

Organitza:

11-13.30h. Espai biz workshops

Sessió: Emprenedoria a BCN - Sectors de present i futur
Moderador: Pablo de Porcioles - e-Dreams /Odigeo - Consultor

Ponent:

Toni Rami - Kantox-  Founder
Christian Rodriguez Fornos - ByHours - Fundador i Director
Jacinto /Josep Roca / Mitjà - WuakiTv - Co-founder
Carlota Pi - HolaLuz - Co-founder
Pablo Pantaleoni - Medtep - Fundador
Mar Alarcón - Social Car - Founder

Descripció:

Idioma: Català

Organitza:

13.30-14h. Espai biz workshops

Sessió: Taula Rodona posterior amb el panell
Moderador: Pablo de Porcioles - e-Dreams /Odigeo - Consultor

Ponent:

Toni Rami - Kantox-  Founder
Christian Rodriguez Fornos - ByHours - Fundador i Director
Jacinto /Josep Roca / Mitjà - WuakiTv - Co-founder
Carlota Pi - HolaLuz - Co-founder
Pablo Pantaleoni - Medtep - Fundador
Mar Alarcón - Social Car - Founder

Idioma: Castellà

Organitza:

TECHNOVATION bizBCN - Organitza: Blue Room Innovation

15-15.45h. Espai biz workshops

Sessió: BLOC 1: Claus per a la innovació disruptiva de les 
empreses

Ponent: Xavier Verdaguer - Imagine Creativity Center - Director

Descripció:

Com poden les pimes adaptar-se a l’entorn competitiu? Segons 
Verdaguer, innovar de manera disruptiva serà clau per a la supervivència 
i creixement de les empreses. La majoria d’empresaris són conscients de 
la necessitat d’innovar però no disposen d’un pla i, per això, és necessari 
establir connexions amb el món dels emprenedors.

Idioma: Castellà

Organitza:

15.45-
16.15h. Espai biz workshops

Sessió: BLOC 2: Tecnologies digitals imprescindibles per al 
teu negoci en el segle XXI

Ponent: Miquel Montaner - Blue Room Innovation - CTO

Descripció:

En aquesta presentació veurem com les Tecnologies Digitals Intel·ligents 
poden ajudar a superar els reptes de negoci de les empreses si es fan 
servir de manera estratègica i alineada amb els objectius empresarials. 
Es mostraran les tecnologies existents al mercat i com aquestes poden 
ajudar a les pimes adiferenciar-se per ser més competitives.

Idioma: Castellà

Organitza:

16.15-
16.45h. Espai biz workshops

Sessió: BLOC 2: Benefi cis fi scals per a crear projectes 
d’innovació tecnològica

Ponent: Javier Viñas - Innova Experts - Director de Desenvolupament Corporatiu

Descripció:

En aquesta sessió es descriuran les característiques sobre les deduccions 
fi scals i bonifi cacions a la Seguretat Social per activitats de R+D+I i la 
Patent Box per al foment de la transferència tecnològica. Així mateix, es 
presentaran les novetats que han entrat en vigor en relació a incentius, 
especialment pel que fa al desenvolupament de software.

Idioma: Castellà

Organitza:

16.45-
17.15h. Espai biz workshops

Sessió: BLOC 2: Els ajuts públics per a pimes
Ponent: Ángel Adell - Euradia - Fundador i Director

Descripció:

Com fi nançar la transformació digital a través de fi nançament públic? 
Hi ha un alt percentatge de   fons destinats al fi nançament de projectes 
que no són assignats per manca de sol·licituds prou innovadores. Coneix 
els mecanismes tant a nivell nacional com europeu en termes de 
co-fi nançament per a projectes disruptius.

Idioma: Castellà

Organitza:

Descobreix com impulsar el teu projecte amb les últimes tendències del sector empresarial. A l’espai 
biz workshops trobaràs tallers per posar la innovació al servei del teu negoci. Aprofi ta els avantatges de 
l’e-commerce, domina les claus de la innovació tecnològica i aprèn a gestionar els moments decisius 
de la relació amb els teus clients.

biz Workshops
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2 de juny / WORKSHOPS1 de juny / WORKSHOPS

CUSTOMER EXPERIENCE - Organitza: Contact Center Institute

15.30-
18.30h. Espai biz workshops

Sessió: Vine a viatjar amb el teu client
Ponent: Agustí Molías - Contact Center Institute

Descripció:

Descripció: Sovint les empreses i els emprenedors se centren a revisar 
les dades i les xifres dels seus resultats. Dediquen els seus esforços de 
relació amb el client en el moment de la signatura del contracte i en el 
moment en què comunica la seva baixa, però és aquí on es pren la decisió? 
L’experiència del client és la tendència de moda, i no només a les grans 
multinacionals líders, sinó que qualsevol pot aplicar-la si sap com fer-ho.

Idioma: Català

Organitza:

17.15-
17.45h. Espai biz workshops

Sessió: BLOC 2: Casos d’èxit de projectes tecnològics 
fi nançats a través de crowdfunding

Ponent: Valentí Acconcia - Seekr.fund - Consultor de crowdfunding

Descripció:

El crowdfunding es planteja com una alternativa de fi nançament per a 
empreses i projectes que tenen un gran potencial de creixement, però les 
seves virtuts van molt més enllà. En aquesta sessió Valentí  compartirà les 
claus d’èxit de projectes tecnològics que han estat validats i fi nançats a 
través de crowdfunding.

Idioma: Català

Organitza:

 

17.45-19h. Espai biz workshops

Sessió: BLOC 3: Les empreses expliquen com han viscut la 
seva transformació digital

Ponent:

Descripció:

Els reptes i les experiències de la transformació digital de les pimes 
explicats en primera persona per CEOs i emprenedors que revelaran 
quines han estat les claus del seu èxit. Aquesta sessió consistirà en un 
debat sobre com les noves tecnologies han brindat oportunitats a les 
pimes i amb quines difi cultats s’han trobat.

Idioma: Castellà

Organitza:

biz Workshops
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1 de juny / SESSIONS 2 de juny / SESSIONS

10-12.30h. Sala Networking Dinàmic

Sessió: Getting Contacts: Economia Circular
Ponent:

Descripció:

El primer ‘quality networking’ amb una agenda personalitzada que equival 
a cinc jornades de treball. És un esdeveniment que es desenvolupa a 
través d’una agenda de contactes segons interessos, per aconseguir 
realitzar entrevistes entre empresaris per interessos comuns, obtenir nous 
contactes i desenvolupar nous projectes empresarials. 

Idioma:

Organitza:

12.30-15h. Sala Networking Dinàmic

Sessió: Getting Contacts: PIMEC Joves
Ponent:

Descripció:

El primer ‘quality networking’ amb una agenda personalitzada que equival 
a cinc jornades de treball. És un esdeveniment que es desenvolupa a 
través d’una agenda de contactes segons interessos, per aconseguir 
realitzar entrevistes entre empresaris per interessos comuns, obtenir nous 
contactes i desenvolupar nous projectes empresarials. 

Idioma:

Organitza:

15.30-19h. Sala Networking Dinàmic

Sessió: Networking Express
Ponent:

Descripció:

Trobada enfocada a negocis i contactes, la manera més ràpida 
d’ampliar la xarxa d’una manera dinàmica i efi caç. Es començarà amb 
l’speednetworking, rondes cara a cara de conversa animada i molt 
focalitzada; després es donarà pas a l’elevator speech, i es fi nalitzarà 
l’activitat amb networking lliure.

Idioma:

Organitza:

10-14h. Sala Networking Dinàmic

Sessió: Networking Express
Ponent:

Descripció:

Trobada enfocada a negocis i contactes, la manera més ràpida 
d’ampliar la xarxa d’una manera dinàmica i efi caç. Es començarà amb 
l’speednetworking, rondes cara a cara de conversa animada i molt 
focalitzada; després es donarà pas a l’elevator speech, i es fi nalitzarà 
l’activitat amb networking lliure.

Idioma:

Organitza:

15-18h. Sala Networking Dinàmic

Sessió: Getting Contacts: Multisectorial
Ponent:

Descripció:

El primer ‘quality networking’ amb una agenda personalitzada que equival 
a cinc jornades de treball. És un esdeveniment que es desenvolupa a través 
d’una agenda de contactes segons interessos, per aconseguir realitzar 
entrevistes entre empresaris per interessos comuns, obtenir nous contactes i 
desenvolupar nous projectes empresarials. 

Idioma:

Organitza:

Networking Dinamic
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El Mur

Fnac Library

El millor espai per donar-se a conèixer entre els assistents. Enganxa cartells, anuncis, targetes o 
el que se t’acudeixi. A l’última edició es van comptabilitzar fi ns a 3.000 impactes en El Mur de tota 
classe de sectors.

Troba tots els llibres d’economia i empresa procedents de l’ampli catàleg del qual disposa l’Fnac. A més 
a més, autors de l’àmbit de l’economia i l’empresa presentaran i signaran les seves obres durant el saló.

Video pitch
Saps quines són les teves millors habilitats? I ets capaç d’explicar-ho en un minut i davant d’una 
càmera? Enregistra el teu vídeo de presentació a bizbarcelona. Un equip d’assessors t’explicaran com 
col·locar-te davant de la càmera, en quin to has de parlar i quins missatges has de destacar. T’animes 
a veure’t en una pantalla?
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‘doing business’

Cambra Barcelona

‘doing business’ amb Cambra Barcelona
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Cambra Barcelona ofereix un ampli ventall de serveis específics per a

per ajudar-vos a fer negoci

Emprenedors

Autònoms i petita empresa

Mitjana empresa

Grans corporacions

AAPP i institucions

www.cambrabcn.org/contacte

902 448 448

Cambra Barcelona

Cambra Barcelona

@cambrabcn

www.cambrabcn.org

anunciCambraOk.indd   1 27/4/16   18:21
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NOVES OPORTUNITATS DE 
NEGOCI EN EL MÓN DE LES 
FRANQUÍCIES

www.bizbarcelona.com1- 2 JUNY 2016
RECINTE MONTJUÏC #bizbarcelona

En el marc de Soci col·laborador:
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bizfranquicias

1 de juny / CONFERÈNCIES 2 de juny / CONFERÈNCIES

10-10:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Coses que cal saber sobre la Franquícia
Ponent: Xavier Vallhonrat - President - AEF

Idioma: Català

11-11:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Errors a evitar a l’expansió de franquícies
Ponent: Carles Ventura - Consultor Executiu - Mundofranquicia Consulting

Idioma: Castellà

12-12:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Com franquiciar un negoci d’èxit
Ponent: Adrià Soler - Director General - FDS Group Services & Media

Idioma: Català

13-13:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: La Franquícia, model de creixement
Ponent: José Aragonés - Soci Director - T4FRANQUICIAS

Idioma: Castellà

14-14:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Marketing Digital Multilocal
Ponent: Paloma Lavilla - TRAZADA Marketing

Idioma: Castellà

15-15:50h. Sala Bizfraquicias

Sessió: Tots comprem, pocs venen
Ponent: Juan Carlos Fontcuberta - Soci Coach Impulso - Coaching de Negocios

Jordi Piqué - Coach Impulso Coaching de Negocios

Idioma: Castellà

16-16:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Presentació de la franquícia MASQMENOS
Ponent: Jordi Quílez - Director d’Expansió - MAS QMENOS

Idioma: Català

17-17:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Presentació de la franquícia CARLIN
Ponent: CARLIN

Idioma: Castellà

18-18:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Presentación de la franquicia CAPRABO
Ponent: CAPRABO

Idioma: Castellà

10-10:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Com seleccionar adequadament una franquícia
Ponent: Jaime Beltrán - Consultor i Responsable d’Expansió - Barbadillo & Asociados

Idioma: Castellà

11-11:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: La legalització tècnica d’una nova empresa
Ponent: Jaume Perna - Director General  - OTP Enginieria

Idioma: Català

12-12:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: L’accés al fi nançament de franquícies
Ponent: Pere Casas - Director de Franquícies - Banc Sabadell

Idioma: Català

13-13:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Alternatives de suport al fi nançament
Ponent: Neus Suriol - Sotsdirectora Comercial Avantis Catalunya SGR

Idioma: Català

14-14:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Presentació de les franquícia Carrefour Express
Ponent: CARREFOUR

Idioma: Castellà

16-16:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Presentació de la franquícia La Mafi a
Ponent: La Mafi a

Idioma: Castellà

17-17:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Presentació de la franquícia Anytime Fitness
Ponent: Rod Hill - Director General Anytime Fitness Iberia

Idioma: Castellà

18-18:50h. Sala bizfraquicias

Sessió: Presentació de la franquícia ECOx4D
Ponent: Abelardo Martínez
Idioma: Castellà

En aquest fòrum, organitzat per la Asociación Española de Franquicias (AEF), es presenten les opcions 
que ofereix la franquícia a l’hora d’emprendre amb garanties. Es tracta d’un sistema que proporciona més 
seguretat al tractar-se d’un negoci desenvolupat i testat, que minimitza els riscos a l’hora d’emprendre i 
que compta amb el suport d’una marca potencialment reconeguda pel consumidor.

ORGANITZA:
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expositors bizfranquicias
ACF Asociación Catalana Franquiciadores P2 F 12
AEF Asociación Española Franquiciadores P2 F 12
ANYTIME FITNESS P2 F 17
BANC SABADELL P2 F 32
BARBADILLO ASOCIADOS CONSULTORES P2 F 19

Anubis P2 F 19
Coffe&Cookies P2 F 19
Diner P2 F 19
Espacio Geo P2 F 19
Faro del sur P2 F 19
IEPP P2 F 19

Luis Vera oposiciones P2 F 19
Loops&Coffe P2 F 19
Opau P2 F 19
Pan con chocolate P2 F 19
Suma P2 F 19
Tartalia P2 F 19
The baby house P2 F 19
Tutto cars P2 F 19
Touch P2 F 19

CAPRABO P2 F 22
CARLIN P2 F 10
CARLOS CONDE PELUQUEROS P2 F 25
CARREFOUR CITY / CARREFOUR EXPRESS P2 F 11
DULDI P2 F 23
ECOX - CENTRO DE IMAGEN 4D PRENATAL P2 F 3
ERA VENDING P2 F 33
EURONA 4G EN CASA P2 F 31
FDS GROUP P2 F 35

Audidat  P2 F 35
Chips&Cola P2 F 35
Duchamanía P2 F 35
Eggo P2 F 35

Ensaladas y + P2 F 35
La Rollerie P2 F 35
Macrobocatas P2 F 35
Midas P2 F 35
Nails Factory P2 F 35
Serdicam P2 F 35
Snap Fitness P2 F 35
Sushimore P2 F 35

FRESH P2 F 26
LA COMPAGNIE DES PETITS P2 F 14
LA MAFIA P2 F 30
MARKFACEOFF - PRINGELS P2 F 24
MASQMENOS P2 F 1
MOVILYOU ACCESORIOS P2 F 15
MUNDOFRANQUICIA CONSULTING P2 F 13
PHONE HOUSE P2 F 20
PICA&PICA 24H P2 F 21
T4 FRANQUICIAS P2 F 7

Al Aparato P2 F 7
Body Activ P2 F 7
Central Perks P2 F 7
Cónico P2 F 7
El cubo del tapeo P2 F 7
Florencia P2 F 7
Home on earth P2 F 7
La caleta gaditana P2 F 7
Mírame P2 F 7
Muy Mucho P2 F 7
Oh delice P2 F 7
Oi Realtor P2 F 7
Tressón P2 F 7

WHEN U WANT P2 F 34

  

Empresa Estand Empresa Estand

¿Quiere franquiciar
su negocio?

Para más información:

fds@fdsconsulting.net
www.fdsgroup.es

902 40 11 22

MEDIOS DE COMUNICACIÓN:
Disponemos de una amplia oferta de medios de comunicación impresos y
on-line para apoyar y dar notoriedad a los servicios que ofrecemos:

www.franquiciasynegocios.com www.infofranquicias.com

www.directofranquicias.es
www.linksafranquicias.es

www.franquicias-colombia.com
www.franquicias-mexico.com
www.franquicias-argentina.com

www.inforestauracion.com

www.foodalimentacion.com

ALGUNOS DE NUESTROS CLIENTES: General Óptica | Fútbol Club Barcelona | Racc Club | IL Caffè Di Roma - Lavazza | Sara Lee | 
Fundación La Caixa | Fila | Benetton | Furla | Halcourier | Grupo Lo Monaco | Chocolates Valor | Eat Out Group | Beep Informática | Danone 
| Custo Barcelona | Expomobi | Sans Branded Apparel | Love Store | TQ Tecnol | Cooperativa de Droguerías y Perfumerías de Cataluña 
(Codroper) | Cooperativa Agrícola de l´Arboç | Cooperativa de Arquitectes Jordi Capell | Expafruit | Peter Murray | DeliShop | Pomoción 
canal alimentación | Promoción canal horeca | Torres | La Sirena | Rocambolesc | Grupo Segestión | Enrique Tomás | Casa Viva |  

DEVELOPMENT SERVICES AND MEDIA FOR FRANCHISE, RETAIL AND FOOD
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anuncio_F&R_210x140_v1.pdf   1   13/4/16   14:20

Última actualització: 17/05/2016
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ACCIÓ

AGING2.0 |BARCLONA

ARÇ COOPERATIVA

ASOC. PROF. DE ASISTENTES Y SECRETARIAS VIRTUALES

ASOCIACIÓN DE PROFESIONALES AUTÓNOMOS Y EMPRESAS

ASOCIACIÓN SEEDROCKET ANGELS

ASSOCIACIÓ CATALANA ECONOMIA BÉ COMÚ

ASSOCIACIÓ COWORKING DE CATALUNYA - COWOCAT

ASOCIACIÓN ESPAÑOLA DE FRANQUICIAS - AEF

ASSOCIACIÓ FETS - FINANÇAMENT ÈTIC I SOLIDARI

ASSOCIACIÓ INDEPENDENT JOVES EMPRESARIS CATALUNYA

ASSOCIACIÓ INTERCOL.LEGIAL DE COL·LEGIS 
PROFESSIONALS DE CATALUNYA

ASSOCIACIÓ RESPON.CAT, INICIATIVA PER AL DESENVOLU

ASSOCIACIÓ TECNOLÒGICA DE JOVES EMPRENEDORS

BARCELONA ACTIVA

BARCELONA COL·LABORATIVA

BARCELONA INSTITUT D'EMPRENEDORIA

BARCELONA LOVES ENTREPRENEURS

BCN ACCELERATOR

BUSINESS ANGELS NETWORK CATALUNYA

CAIXABANK

CAMBRA DE COMERÇ DE BARCELONA

CAMBRA D'EMPRENEDORS I EMPRESARIS

CENTRE DE REEMPRESA DE CATALUNYA

CINC ASSESSORIA D'EMPRESES

COL·LEGI D'ENGINYERS INDUSTRIALS DE CATALUNYA

COL·LEGI OFICIAL D'AGENTS COMERCIALS DE BARCELONA

CONECTOR STARTUP ACCELERATOR

CONFEDERACIÓ DE TREBALLADOR AUTONOMS DE 
CATALUNYA

COOP57

DEPARTAMENT DE TREBALL, AFERS SOCIALS I FAMÍLIES

DEPARTAMENT D'EMPRESA I CONEIXEMENT

DIPUTACIÓ DE BARCELONA

ELOGIA

ENISA

ESADE

ESADE BUSINESS SCHOOL

ESIC

FEDERACIÓ COOPERATIVES TREBALL CATALUNYA

FEDERACIÓ DE CET DE CATALUNYA

FIARE

FOMENT DEL TREBALL

FORO CAPITAL PYMES, S.L.

FUNDACIÓ BCN FORMACIÓ PROFESSIONAL

FUNDACIÓ BOSCH I GIMPERA

FUNDACIÓ CATALUNYA CULTURA

Empresa Empresa

relació d’entitats bizcommunity
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FUNDACIO PRIVADA EMPRÈN

FUNDACIÓ PRIVADA PROMOCIÓ AUTOOCUPACIÓ CATALUNYA

FUNDACIÓ PUNTCAT

FUNDACIÓN PRIVADA UNIVERSITARIA EADA

FUNDACIÓN SHIP2B

HUBBIK - UNIVERSITAT OBERTA DE CATALUNYA

ICEC- INSTITUT CATALÀ DE LES EMPRESES CULTURALS

IGOP-UAB

"IL·LUSTRE COL·LEGI DE L'ADVOCACIA DE BARCELONA

INTERCOL.LEGIAL"

INSTITUT CATALÀ DE FINANCES

IQS TECH FACTORY

JOVE CAMBRA INTERNACIONAL DE BARCELONA

KEIRETSU FORUM BUSINESS ANGELS, S.L.

LA CONFEDERACIÓ, PATRONAL TERCER SECTOR SOCIAL CAT

LA SALLE TECHNOVA

LABCOOP

LES - EXPERTOS EN TRANSFERENCIA TECNOLOGÍAS

LEX MERCATORIA, S.L.

MÉS OPCIONS

MIKAH DE WAART

OFICINA ESPAÑOLA DE PATENTES Y MARCAS

ONEBIZZ

OUISHARE

PIMEC

ROOTS FOR SUSTAINABILITY

SEED&CLICK

SENIORS ESPAÑOLES PARA LA COOPERACIÓN TÉCNICA

TURISME DE BARCELONA

UNIVERSITAT POLITÈCNICA DE CATALUNYA

UNIVERSITAT ROVIRA I VIRGILI

VENTAMAX

VOLUNTARIS EN ASSESSORIA EMPRESARIAL

XARXA D'ECONOMIA SOLIDÀRIA

Empresa Empresa
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Abad Antoni Centre de Reempresa de 
Catalunya President

Abadias Veronica Barcelona Activa Business Advisor

Abellán Anna La Sargantana 
Cooperativa Sòcia

Acconcia Valentí Seekr.fund Socio

Adell Ángel Euradia Fundador i Director

Aguado Delgado Fernando Seniors españoles para 
la cooperación técnica Consultor

Agulló Artur
Oficina d’Atenció a les 
Empreses – Barcelona 
Activ

Business Advisor

Alarcon Mar Social Car Founder

Alastruey Rosaura Hubbik - Universitat 
Oberta de Catalunya Directora de ProyectosTIC

Alba Elisabeth Elisabeth Alba Joyeria 
Artística

Alba Oriol Centre de Reempresa de 
Catalunya Coordinador

Alcover Jorge OnAirBCN CEO

Alfaro María Elena Fundació Ared

Algarra Xavier Seekr.fund Co-Fundador

Almar Xavier Barcelona Activa

Alonso Jose Luis QDQ media Responsable de Estrategia 
Digital

Amat Joana Amat Immobiliaris Codirectora general

Anthony Isabel VentaMAX Propietaria

Aragonés José T4FRANQUICIAS Soci Director

Arcos Abraham Centre de Reempresa de 
Catalunya

Aresté Solana Cristina Universitat Politècnica de 
Catalunya Cap

Arís Guillem Autoocupació Coordinador

Atienza Vicente Cambra Comerç 
Barcelona Departament serveis TIC

Balastegui Marc Caixabank Digital 
Busines Director de producto

Baños Jennifer Lazzum Socia Fundadora

Baratech David Ulabox cofundador

Baró Jaume
Oficina d’Atenció a les 
Empreses – Barcelona 
Activ

Director Serveis a les 
Empreses

Barroso Carlos
Herbalife España Director de Herbalife 

España y Presidente de la 
Asociación de Venta Directa 
(AVD)

Batonia Aharale VentaMAX Propietario

Bausà Oriol b2brouter CEO

Bayó Enric ACCIÓ Cap d'Innovació

Belloso Guifré
Oficina d'Atenció a les 
Empreses  Barcelona 
Activa

Business Advisor

Beltrán Jaime Barbadillo & Asociados Consultor i Responsable 
d'Expansió

Benjamins Richard Telefonica Group Director BI & Big Data

Bestard Diego Spotcap España Director General y Co-
Fundador

Blanco Maria Jose Barcelona Activa Resposnables programes 
d'Emprenedoria

Blázquez Pilar WORLD WORK 
INNOVATION CEO

Borrell Pepe Crowdcube

Bosch Isaac eComm360 CEO

Bour Nico Uvinum cofundador

Brosa Aniol UDANCE CEO i fundador

Budia Antonio División de Aplicaciones y 
Servicios de Microsoft.

Director División de 
Aplicaciones y Servicios

Calsamiglia Andrea IGOP-UAB Coordinadora estArter

Camas Jesus
Oficina d’Atenció a les 
Empreses - Barcelona 
Activa

Responsable Prospecció 
empresarial i mercat trebal

Camps Oscar Proactiva Open Arms Activista Social

Camps Miquel PIMEC Joves Empresaris President

Cano Josep LOFT COWORKING Fundador

Canyelles Josep Maria Respon.cat Coordinador

Cañigueral Albert OuiShare Vicepresidente

Capellades Xavier Hubbik - Universitat 
Oberta de Catalunya

Head of New Products at 
Telefónica Innovation

Carrasco Ana Cambra Comerç 
Barcelona

Departament 
d'Internacional

Casanovas Montserrat Comissió de Valoració 
d'Empreses de l'ACCID Presidenta

Casas Pere Banc Sabadell Director de Franquícies

Castellà Josep PIMEC Coordinador de la Xarxa 
d'Assessors

Castellana Albert Atraura CEO

Castillo Beatriz Apunts Responsable de 
comunicació i RSE

Cayuela Maria José ESIC Profesora colaboradora

Cayuela Vanessa Impulsem sscl Coordinadora Impulsem

Chamorro Susana Grameimpuls S.A Cap de servei de Foment 
Empresrial

Clariana Toni Magma design Fundador y CEO

Coll-Vinent Elisabet Cambra Comerç 
Barcelona

Directora Departament 
Internacional

Colomer Albert Centre de Reempresa de 
Catalunya Director

Comella Alvaro foro capital pymes Director

Condom Vilà Pere Departament d?Empresa 
i Coneixement

Director del Programa 
Catalunya Emprèn

Cos Garcia David Escola Sant Gervasi 
SCCL president

Costa Miquel Foro capital pymes Presidente

Creus Javier
Ideas for Change Autor de Pentagrowth 

fundador de Ideas for 
Change

Cruset José TED-Barcelona Director

Cuixart Jordi Aranow Packaging 
Machinery Director general

D'Espona Àlex Business Angels 
Network Catalunya Coordinador

De Bes Manel Forcadell Director Departament 
d'Oficines

de Evan Paulino Finanzarel Co-founder

Cognom CognomNom NomEmpresa EmpresaCàrrec Càrrec
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De la Fuente Lola Associació Esclat

De la Torre Fran Pimec Director

de Lemus Bàrbara Verdemandarina Representant

De Palau Rovira Melchor Comercia Global 
Payments

eCommerce Busines 
Developer Manager

de Porcioles Pablo eDreams ODIGEO Business Development

De Waart Mikah Mikah de Waart Gerente

Del Campo Lucas Pipe Residents Co-founder

Del Campo Pau Pipe Residents Co-founder

Del Valle Elisabet ONO Labs Consultora

Devai Alvaro Epsilon Technologies CEO

Díaz Elisabeth Trinijove Directora

Díaz de Quijano David
ASSOCIACIÓ FETS-
Finançament Ètic i 
Solidari

Vicepresident

Díaz Millan Ana TENKAI Secure Base

Diego Juan Deliveroo Vocero

Domínguez Carlos Centre de Reempresa de 
Catalunya Consultor

Duarte Soto Salvador
Confederació de 
Treballador Autonoms de 
Catalunya

Presidente

Eguilar Mónica Munota Propietaria

Escobar Montse GREY Group Directira de Comunicació 
i RRPP

Farre Jaume Fundació Bancària Director d'integració social

Farré Eli Associació Alter 9Barris Gestora

Farreras Alex Caixabank Digital 
Busines Director comercial

Felber Christian
Periodista independiente 
y escritor

Pensador sobre sociedad 
y economía , creador del 
concpeto “Economía del 
bien Común“

Fernández Daniel Dr. Security

Ferré Albert Omitsis CTO

Ferrer Xavier Saufer Director general

Ferrer Elisabet Holte Alimara Gerent del grup CETT i 
directora de l’hotel

Ferrer Carme Sòcia de Ros Petit SA Vicepresidenta Comissió 
Economicofiscal PIMEC

Font Lluis emprenedor, geek, 
mentor

Font Francesc Nubelo CEO

Fontcuberta Juan Carlos Impulso Coaching de 
Negocios Soci Coach

Foz Marti Barcelona Activa Tècnic D'emprenedoria

Fuentes Sacha Offerum cofundador

Furlan Daniel Cowocat / Pimec2020 Vicepresident

Fuster Mayo Barcelona Col·laborativa Coordinadora

Galiardo Juan Stuart Vocero

Galmés Victor Federació Cooperatives 
Treball Catalunya Gestor de projectes

Garcia Mar Barcelona activa Tecnica d'Emrpenedoria

Garcia Marc Rebobinart Fundador

Garcia Gemma Delta Cooperativa

Garcia Albert Twentic CTO

Garcia Lluis
Mnemo 
evolution&integration 
services

Director Desarrollo Negocio

Garcia Casellas Edgar
ICEC - Institut Català de 
les Empreses Culturals

director de l'Àrea de 
Desenvolupament 
Empresarial

Garcia Pujadas Albert Foxize School CEO

Gilabert Miquel Caixabank Digital 
Busines Director de departamento

Gimenez Isabel La Salle Technova Entrepreneurship Manager

Giner Xavier Autoocupació Mentor voluntari

Go Zhanna La Salle Technova International Manager

Gómez Nuria Cambra de Comerç de 
Barcelona Product Manager

Gómez Joana Fundació Seira directora

Gómez Xavier Arç cooperativa Tècnic comercial

Gómez Júlia Fundació PIMEC - 
Emppersona Responsable

Gómez Emilio Institut Català de 
Finances (ICF)

Responsable Venture 
Capital

Gonzalez David Barcelona Activa Tècnic d'Emprenedoria

González 
Navarro Francesc Col.legi d'Enginyers 

Industrials de Catalunya
Coordinador Subcomissió 
de Recursos Humans

Guardiet Ton BCN Accelerator Gerente

Guasch Jordi Esade Professor associat Esade

Gudayol 
Estefanell Josep Fotografia't Propietari

Guiu Xavier PIMEC Tècnic del Departament 
Internacional

Gurt Jaume SCHIBSTED SPAIN (Grup 
Infojobs, milanuncios...)

Director Organització i 
Desenvolupament Persones

Gutierrez David CaixaCard Dessarrollo de Negocio

Gutiérrez 
Borjabad Ángel Everis Disruptive Innovation 

Partner

Gutierrez Pla Coro
Oficina Española de 
Patentes y Marcas 
(OEPM)

Jefe de Servicio

Hill Rod Anytime Fitness Iberia

Huerta Albert Vector5 Excel.lència i 
Sostenibilitat SL Soci consultor

Ibañez Jordi FIARE BANCA ETICA Responsable Àrea 
Mediterrania

Iglesias Albert ESIC Profesor colaborador

Jiménez Chal ESIC Profesor colaborador

Julve Jordi Belleza y Solidaridad Soci fundador

Juny Rosa Maria Fundació PIMEC Directora tècnica

Jurado Francisco IEAISA Director Comercial

Lago Cristian
Barcelona Singulars 
Entrepreneurs i Director 
Singular Synergy

Fundador i Director

Lavado Josean Associació Catalana 
Economia Bé Comú president

Lavilla Paloma TRAZADA Marketing

Lee Simon Incubio Director

Lin Chuanyi NAR Director

Llambias Gabriel ThePayPro Co-founder

Cognom CognomNom NomEmpresa EmpresaCàrrec Càrrec
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Llobet Gemma Turisme de Barcelona Programa Barcelona 
Sustainable Tourism

Lomas Tai Nectar_Co-working i 
co-living rural Fundador

López Rosa María ESIC Profesora colaboradora

López Cibantos Esther Ajuntament de Terrassa. Directora del Servei 
d'Innovació, R+D i d'Universi

Lorca Iván iWOPI CEO

Loyola Patricia Victoria Venture Capital Investment Manager

Magnani Fabrizio Gartner Executive Partner

Maresme Ana CREACCIÓ Clúster Manager Esport 
Osona

Margenat Juan Marfeel cofundador

Marín Manuel EADA Business School Director Entrepreneurship 
Centre

Marqués Juan 
Fernando

Marqués & Ferrer Agente Propiedad Industrial

Martí Jordi Datumize Director de vendes

Martí Miquel Barcelona Tech City CEO

Martin Luís Barrabés.biz CEO

Martín Sara SeedRocket Manager

Martinez Eli Connector Start up Directora

Martínez Pau El Rei de la Màgia

Martinez Ribas Manuel Il·lustre Col·legi de 
l'Advocacia de Barcelona Abogado

Mas Sergi Periodista i comunicador

Massana Francesc RuralDir-Agricolum CEO

Massó Clàudia Centre de Reempresa de 
Catalunya Consultora

Mayals Jordi L'estoc CEO

Mendez Rafael Barcelona Loves 
Entrepreneurs

Marketing / Business 
Developer

Mendoza Mónica Col·legi Oficial d'Agents 
Comercials de Barcelona Consultora i Formadora

Mir Cisa Jordi Ampans Responsable Qualitat

Miralles Felip Eurekat Director d'unitat eHealth

Miralles Sergio Intangibles Legal Abogado

Miravitllas Pous Enric Barcelona Activa Director Operatiu Desen. 
Local i Proximitat

Miró Sílvia PIMEC Consultora RRHH

Mohammadian 
Santander Darío Bardehle Pagenberg Director

Molías Agustí Contact Center Institute Socio Director

Molina Marta PetCare Directora RRHH Affinity

Moliner Victor EADA Business School Profesor Asociado Senior en 
Marketing, Consultor

Moncayo Sílvia Il·lustre Col·legi de 
l'Advocacia de Barcelona Advocada

Montaner Miquel Blue Room Innovation CTO

Montanera Ramon Elogia Market Intelligence Director

Montero Julià Barcelona Zero Limits Co-founder marketing 
manager

Mora Sergi ACCIÓ coordinador serveis de 
start-Up Catalonia

Morales Mónica La Salle Technova Knowledge Manager

Moratiel Alberto Enisa Social Media Manager

Moya Alba Koan Centro de 
psicología integral Emprenedora

Muset i Obiols Joan 
Ramón

Barcelona Activa Director Promoció 
Econòmica

Naval Jordi FUNDACIÓ BOSCH I 
GIMPERA Director general

Nebot Jonathan Seekr.fund Co-Fundador

Núñez Laura Plan Reforma CEO i fundadora

Olivares Pedro Salto con Red Founder

Oliver Daniel Capital Cell

Oller Jaume Tandem Social Socio fundador

Orellana Pep Generalitat de Catalunya

Palacio Felisa Tarannà Viatges Directora de RRHH i RSE

Pamies Silvia Barcelona Activa Servei de Localització 
Empresarial

Pantaleoni Pablo Medtep Founder

Parente Daniel Hydra Interactive 
Entertainment (HIE) CEO

Paricio Concha Barcelona Activa Tècnica d'emprenedoria

Pascual Oriol IQS Tech Factory Director

Perdrix Guillem Federació Cooperatives 
Treball Catalunya Director

Pérez Fermí BAGI Inversions SL Soci Fundador

Pérez-Pozo Carmen Il·lustre Col·legi de 
l'Advocacia de Barcelona Advocada

Perna Jaume OTP Enginieria Director General

Pi Carlota HolaLuz Co-founder

Piedra Iolanda Club XXIe Siècle, el Club 
de la Diversitat Presidenta

Pierre Oscar Glovo Vocero

Piñeiro Borja La Salle Technova Innovation Manager

Piqué Jordi Impulso Coaching de 
Negocios Coach

Piqué Josep M. La Salle Technova Presidente Ejecutivo

Planet Huesa Ramon Microsoft Product Director, Windows 
for Business

Pont Martin Xavier Fundación Ship2B Co-Fundador y Director 
General

Prats Karen PopPlaces.com CEO

Prats Jordi Reuscn

Pujol Trinitat APAE Fundadora i Business 
Angels de APAE

Pujol Maria José INOUT Hostel Barcelona Director Gerent

Quílez Jordi MASQMENOS Director d'Expansió

Quílez Daniel Welance Barcelona Fundador

Rambla Consol Draps Consol Rambla

Rami Toni Kantox Founder

Ramos Cristina Centre de Reempresa de 
Catalunya Consultora

Rancé Jorge Insomer Emprenedor

Reyes Joaquin Actor, cómico, guionista y 
dibujante.

Riba Albert Inpreneur Expert en empreneduria

relació de ponents
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Ribechini Gian-Lluis Col.legi d'Enginyers 
Industrials de Catalunya

President Comissió de 
Gestió Empresarial

Riera Mireia Universitat Oberta de 
Catalunya

Directora de l'Oficina UOC 
Recerca i Transfer.

Riera Joan ESADE Professor of Innovation and 
Entrepreneurship

Riverola Francesc SeedRocket

Roca Emma Atleta, Madre, Bioquímica y 
Bombera

Roca Silvia Lee Hecht Harrison Directora Desarrollo 
Territorial

Roca Francesc
Ajuntament de 
Tarragona

Conseller d'Ocupació 
i Desenvolupament 
econòmic

Roca Raquel Raquel Roca consultora digital

Roca/Mitjà Jacinto /
Josep

WuakiTv Co-founder

Rodrigo Maitane My Twin Place Marketing & 
Communications manager

Rodriguez Ivan Barcelona Activa Tècnic d'emprenedoria

Rodríguez Xavier Autoocupació Mentor voluntari

Rodriguez Fornos Christian ByHours Fundador i Director

Rojas Jordi Més Opcions Coordinador

Roselló Miquel EADA Business School 
Barcelona

Executive Education Career 
Advisor

Rosillo Laura
Observatorio del 
Aprendizaje la 
madurescencia

directora

Rousaud i Parès Emili FACTOR ENERGIA, S.A. Soci fundador i director 
general

Rubio Daniela Macneticos Gruoup Directora

Rubio Cano Xavier Treballem B Xarxa 
cooperatives Bages

Activista de les Altres 
Economies

Ruiz Mercedes Aestivum CEO

S. Villalobos Juanjo Getting Contacts CEO

Saguer Bruno EYETOK co-fundador d?EYETOK

Sala Rosa Seebook CEO

Sallent Laura Centre de Reempresa 
de Catalunya Consultora

Salvat Josep ESIC Codirector Àrea Publicitat

Sánchez Pablo Roots for Sustainability Socio director

Sánchez-Marco Javier Furgo App Vocero

Sanmarti Marc Ajuntament de 
Viladecans

Director de serveis 
d?Empresa

Sans Oriol ACCIÓ director Finançament

Santandreu Marc TEKSTUM SOLUTIONS 
S.L

co-fundador i CEO de 
TEKSTUM

Sardans Esther APAE Directora d'ESS 
Comunicació

Sebagh Benjamin Spaceship Troopers SL Cap de projecte

Segarra Joan La Confederació President

Serrano Javier Escritor / Divulgador Escritor / Divulgador

Servat Xavi Fluidra Accelera Responsable aceleradora

Sierra Francisco Funding Circle España Director general

Silvente Jordi
ASSOCIACIÓ 
COWORKING DE 
CATALUNYA - COWOCAT

Presidente

Soler Adrià FDS Group Services & 
Media Director general

Sorigué Gemma DELIBERRY CEO

Suarez Moñux Raul Caixabank Consumer 
Finance

Product Manager 
Tecnologias

Sureda Olga Nectar_Co-working i 
co-living rural

Fundadors de Nectar_Co-
working i co-living rural

Suriñach Ruben CRIC. Centre de recerca 
i informació en consum Investigador

Suriol Neus Avantis Catalunya SGR Subdirectora Comercial

Tebbens Wouter

Teis Xavi Coop57 Responsable Comunicació

Tejada Mª Ángeles Randstad España Directora General Public 
Affairs

Tenorio Virginia Cambra Comerç 
Barcelona Àrea de Formació

Tognazzi Alberto LOVE STREAMS, SL soci fundador de LOVE 
STREAMS, SL

Tomás David Cyberclick Group Cofundador i Director 
general

Torrent Jordi Wuaki.tv Director de PR

Torres José Maria Numintec 
Telecomunicaciones

Torres Oscar ESADE Business School Director Programa B2B 
Management

Torruella Albert ACCIÓ consultor d'estratègia 
empresarial

Travieso Nacho Fundació PIMEC

Triviño González Yolanda Valkiria Hub Space Fundadora

Urbea Jordi OgilvyOne Barcelona Director general

Utgé Ivan ACCIÓ coordinador acceleradora 
Catalunya Sud

Vallès Antoni Institut Català de 
Finances Director de negoci

Vallespi Ricard Cambra de Comerç de 
Barcelona Responsable de projectes

Vallhonrat Xavier Associació Espanyola de 
Franquiciadors President

Valverde Xavi MaiTai Group CTO

Ventura Carles Mundofranquicia 
Consulting Consultor Executiu

Ventura Francesc Fundació Bancària Director d'empreneduria 
social

Verdaguer Xavier Imagine Creativity 
Center Director

Vidal Ester
Ajuntament Barcelona Directora de Serveis 

Comissionat Economia 
Cooperat

Vidal i Fàbrega Josep
Generalitat de Catalunya director general 

d'Economia Social, Tercer 
Sector

Vilanova Cazorla Helena Fundació CPAC Responsable de formació

Vilaubí Francesc EfficensWay CEO

Vinué Julián Wayra Barcelona Director

Viñas Javier
Innova Experts Director de 

Desenvolupament 
Corporatiu

Zapatero Sandra CTAC Directora

Cognom CognomNom NomEmpresa EmpresaCàrrec Càrrec



1 i 2 de juny del 2016.
de 9.30 a 19 hores.
 
Recinte de Montjuïc. Palau 1 i 2.

Av. Reina Maria Cristina, s/n
08004 Barcelona
  
Telèfon: (+34) 932 332 000

Mercat de Finançament
L'accés a aquesta activitat té un preu de 100 €*

*Per participar-hi cal que t'inscriguis al web 
bizbarcelona.com, una vegada aprovat el teu projecte.

Acreditació online 12 € 
In situ 15 € 
1 € desocupats*

* Cal presentar el DARDO.

www.bizbarcelona.com

APP BIZbarcelona
Baixa’t l’aplicació.

Baixa’t tota la informació del saló.
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FIRA

MEMBRES 
BIZCOMMUNITY

SERVIFIRA

bizemprèn

Sala Execució 1

Sala Execució 2

Networking Emprenedors

Videopitch

bizpimes

Sala Eines i Novetats en Gestió 
Empresarial 1

Sala Eines i Novetats en Gestió 
Empresarial 2

Sala Finançament - E-solutions i 
Internacionalització

bizexporta

Networking Pimes

Mercat de Treball

bizeconomia 
social

Sala bizeconomia social

Networking bizeconomia social

bizbarcelona

Punt d’informació + Guarda-roba

Sala de Ponents

Plató de Ràdio

Assessorament

biz Workshops

Networking Dinamic

bizemprèn

Sala Visió

Sala Passió

El Mur

Mercat de Finançament

bizfranquicias Sala bizfranquicias

bizbarcelona
Sala bizbarcelona

bizLibrary by fnac

Accés al pàrquing membres de la bizcommunity 

bizbarcelona Zona de descans i restauració

mapa general

APP

quan i on preus


